1. ПРЕДМЕТ И МЕТОД ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ

Экономика – это сфера деятельности людей, в результате которой создается богатство для удовлетворения разнообразных потребностей, как их самих, так и общества.

Существует реальная и теневая Э (уход от налогов).

На долю ТЭ по данным ГКС приходится 25%, по другим источникам - 40-45%.

В любом обществе решается триединая проблема(Самуэльсон): что производить, как производить, для кого производить.

Любое общество располагает ограниченным количеством экономических ресурсов. Потребности людей постоянно возрастают(ограничены кошельком). В этой связи встает проблема рационального использования этих ресурсов. Предметом ЭТ явл. в первую очередь эк. отношения между людьми, складывающиеся в процессе производства, распределения, обмена и потребления.

ЭТ изучает сферу производства и распределения жизненных благ в условиях ограниченных ресурсов. Это означает, что объектом изучения ЭТ явл. решающая область жизнедеятельности людей, без которой невозможна ни одна другая форма реализации личностных и общественных интересов.

Английский экономист Лайнен Роббинс(1898-1984) дал следующее определение предмета экономикс, которое широко используется в западной литературе: "Э - это наука, которая изучает поведение человекас точки зрения отношений между его целями и ограниченными средствами, допускающими альтернативное использование(проблема выбора)".

ЭТ изучает движение экономической жизни - тенденции в развитии цен, производства, безработицы. Экономические цели: экономический рост, полная занятость, экономическая эффективность (максимальная отдача при минимуме издержек), стабильный уровень цен, экономическая свобода, справедливое распределение доходов, экономическая обеспеченность, торговый баланс.

Предметом является проблема выбора по распределению имеющихся ресурсов и производству товаров и услуг или распределение ресурсов для производства товаров и услуг или проблема эффективного распределения товаров и услуг.

Вся сфера экономического знания разделяется по нескольким признакам выделению экономических дисциплин:

1.
Отраслевые экономические науки: экономика ЛП, экономика С/Х и т.д.

2.
Функциональные науки: маркетинг, менеджмент, бух. учет.

3.
Вспомогательные, историко-экономические:  история народного хозяйства, история экономической мысли, история  экономической науки.

4.
Аналитические экономические науки: анализ хозяйственной деятельности, экономико-математические методы – основа современной экономической науки.

Далее экономику можно разделить на две большие сферы по уровню изучаемых явлений:

1.
Макроэкономика – изучает явление экономики на уровне отдельного государства или мировой экономической системы в целом.

2.
Микроэкономика – изучает поведение фирмы в различных рыночных средах и теорией поведения потребителя.

Далее экономику можно разделить еще по двум признакам:

1.
Позитивная экономическая наука, которая занята изучением, того, что в экономике уже существует.

2.
Нормативная, которая изучает то, что в экономике должно быть.

Экономическая наука занята изучением отношений между людьми по поводу производства, распределения, обмена и потребления материальных и нематериальных благ в условиях ограниченности ресурсов.

К методам экономической науки отнесены все общенаучные методы получения нового знания. Специфические методы экономики: методы экономико-математического анализа.

Методика:
· метод научной абстракции, т.е. освобождение наших представлений о предметах исследования от частного, случайного кратковременного, единичного и нахождение в них сущностного, постоянного типичного.

· движение от абстрактного к конкретному;

· метод индукции, т.е. из анализа частного выводятся общие положения и принципы;

· метод дедукции (гипотетический), на основе общих положений основываются те или иные частности экономических объектов и процессов.

· единство исторического и логического, т.е. экономические процессы рассматриваются в исторической последовательности их возникновения и в логической взаимосвязи;

· экономико-математическое моделирование, создание математических моделей той или иной экономической теории.

2. Понятие ОЭФ. Формационный и цивилизационный подходы
[image: image175.png]Co+I+¥tG
C2++Xq

BHN




[image: image2.png]CPEJICTBA
TIPOU3BOZICTBA

TPYIA

TIPE/MET | CPEACTBA
TPYIA

HeBummuas pyKa SKOHOMMKH

Ciocos
TPOWSEOAICTBA

cucTEMA
TIPOUSBOJCTBERHEX
OTHOMERHH

SKOHOMITECKHI
BATHC





3. ПОНЯТИЕ ЗАКОНОМЕРНОСТИ. 

ЭКОНОМЕТРИЧЕСКИЕ И ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЗАКОНЫ
Эксперименты в экономике практически невозможны. Фактически любая реформа является экспериментом.

Под экономическим законом понимается устойчивое причинно-следственная связь между экономическими явлениями процессами. Основное отличие экономических законов от юридических заключается в следующем: экономические законы прежде всего имеют обычный характер и не зависят от воли и сознания людей. К ним можно отнести закон спроса и предложения, закон стоимости и др. Юридические законы прежде всего устанавливаются законодательными органами и там же могут быть отменены. Экономический закон невозможно отменить постановление законодательных органов.

ЭЗ выражают существенные и необходимые связи в общественном производстве, постоянно повторяющиеся взаимоотношения, взаимодействия между людьми. Они отражают наиболее устойчивые внутренние и внешние связи объекта.

ЭЗ возникают и действуют в результате производственной деятельности людей. Действуют объективно(независимо от воли и сознания людей).

Необходимо различать: экономические законы, законы природы, юридические законы.

В обществе действует система ЭЗ. Они взаимосвязаны м собой. 
Различают след. ЭЗ:

1. Всеобщие - законы, которые действуют на всех ступенях развития человеческого общества, во всех общественно-экономических формациях: а) З возвышающихся потребностей; б)З общественного разделения труда; в) З повышения производительности труда и др.

2. Общие ЭЗ - действуют при наличии общих социально-экономических условий(товарно-денежные отношения): а) З стоимости; б) З спроса и предложения; в) З денежного обращения и т.д.

3. Особые (специфические) ЭЗ - выражают внутреннюю природу каждого общественного способа производства. Определяются собственностью на СП и свойственные ей социально-экономические отношения.

ЭЗ познаваемы. Их необходимо использовать в практике хозяйствования.

4. ЭКОНОМИКА И ПОЛИТИКА. ЭКОНОМИЧЕСКОЕ МЫШЛЕНИЕ
Взаимоотношения экономики и политики:
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Политика – концентрированное выражение экономики (В.И.Ленин).

Война – продолжение политики иными средствами (генерал Клаузевиц).

Бизнес – продолжение войны (японская пословица).

Институциональная экономика занята изучение того, как сложившееся общественные институты способны влиять на поведение экономических агентов.

Под общественным институтом понимается сложившиеся нормы морали, господствующие религии, политических партий и т.д.

Экономика на политику способна повлиять в долгосрочной перспективе. У политики более короткий, оперативный период времени.

5. ПОТРЕБНОСТИ И ИХ РАЗВИТИЕ
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Потребность – состояние нужды или не хватки чего-либо. Счастье – удовлетворение личных потребностей. Объемы потребления неизмеримы и постоянно изменяются.

6. ВИДЫ РЕСУРСОВ: КАПИТАЛ, ТРУД, ЗЕМЛЯ, ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКАЯ СПОСОБНОСТЬ. ХАРАКТЕРИСТИКИ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЯ
Все виды ресурсов разделены на две группы: 

1. трудовые;

2. материальные. 

Ко второй группе относятся: земля и капитал. Под землей понимается вся совокупность  природных ресурсов (леса, пашни, природные ископаемые, озера и т.д.). Под капиталом понимается совокупность средств производства, т.е. физический капитал, способный производить товары и услуги. 

К первой относятся: труд и предпринимательская способность. Труд широкое понятие – способность человека производить товары и услуги. Под предпринимательской способностью понимаются широкие характеристики человека: 1 - принятие на себя инициативы по соединению факторов производства для создания товаров и услуг; 2 – принятие на себя ответственности за решения, принимаемое при создании производства; 3 – способность идти на риск, т.к. получение прибыли не гарантировано в каждом случае; 4 – предприниматель прежде всего  новатор, постоянно внедряющий в производство новые технологии, новые формы организации бизнеса, новые виды продукции и т.д.

Еще виды:

1. Информация (изучается как ресурс в менеджменте)

2. Время.

7. ВОЗНИКНОВЕНИЕ ТОВАРНОГО ПРОИЗВОДСТВА. 

ОТЛИЧИЯ ТОВАРНОГО И КАПИТАЛИСТИЧЕСКОГО ПРОИЗВОДСТВА
Товарное производство функционирует в результате действия объективных экономических законов:

· закон стоимости;

· спроса и предложения;

· закон о денежном обращении.

Закон стоимости требует, чтобы обмен товара осуществлялся в соответствии с качеством и количеством труда, затраченного на их производство.

Закон спроса и предложения - это объективный закон, который определяет соотношения между продавцами и покупателями.

Закон денежного обращения регулирует количество денег, которое необходимо обществу в дальнейший исторический период.

Все эти законы способствуют созданию рыночного механизма.

Рыночный механизм – это механизм формирования цен и распределения ресурсов, механизм взаимодействия продавцов и покупателей товара.

8. ПОНЯТИЕ РЫНКА И РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ

Рынок - обмен товарами и услугами, организованный по законам товарного производства и обращения. Это механизм взаимодействия покупателей и продавцов, отношения спроса и предложения.

Р - совокупность сделок, актов купли-продажи товаров и услуг

Функции рынка:

· Ценообразующая;

· Посредническая;

· Информационная;

· Регулирующая;

· Санирующая (очистка рынка от неконкурентоспособных производителей).

Классификация рынков.
По форме организации:

1. Базар;

2. Ярмарка;

3. Магазин;

4. Аукцион;

5. Биржа

По территории:

1. Местный;

2. Международный.

В зависимости от состояния и наличия рынка выделяют несколько типов хозяйств:

1. Традиционное – консервация существующих потребностей, уравновешенное распределение изготовленных продуктов, распределение осуществляется по принятым традициям;

2. Плановое – общество развивается по плану, распределение осуществляется несколькими людьми;

3. Рыночное – все распределение осуществляется в зависимости от доходов потребителей и цен на товары.

	
	Част.собст.
	Гос.собст.

	Рынок
	США
	Югославия

	Плановое

хозяйство
	Германия

до 1945 г
	СССР


Рыночный механизм - это механизм формирования цен и распределения ресурсов, механизм взаимодействия продавцов и покупателей товара.

Рыночная экономика – система организации хоз-ва в масштабе, т.е. это такая форма организации хоз-ва, при которой индивидуальные производители и потребители взаимодействуют посредством рынка, отвечая на вопрос "Что, как, для кого производить" с помощью системы цен, прибылей и убытков, спроса и предложения. Рынок - место, где совершаются сделки(ба зар, аукцион, биржа), где товары реализуются по формуле Т-Д-Т. Рынок - это механизм реализации рыночной экономики, обладающий в обобщенном виде следующими признаками:

· отбор наиболее эффективных технологий и организационных систем;

· многообразие форм собственности (частной, коллективной, государств.);

· полная административная независимость и самостоятельность товаропроизводителя - товаропроизводитель должен быть собственником результатов своего труда;

· свободный выбор поставщиков сырья и потребителей продукции;

· прогрессивная налоговая политика.

Особое место в РЭ занимает антимоноп. законодательство, основой его является - обеспечение благоприятных условий и стимулов для развития конкуренции в народном хозяйстве, снятие всех преград на пути ее активизации на правовой основе, позволяющей исключить монополистические действия центральных органов власти и управления, диктат участников хоз-го оборота, а также определить правовой режим регулирования ответственности за монополистические действия и нарушение правил честной конкуренции.

9. МАКРОЭКОНОМИЧЕСКИЙ КРУГООБОРОТ
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Под домашними хозяйствами понимаются субъекты экономики, ведущие самостоятельные хозяйства (семья). В распоряжении домашнего хозяйства находятся все ресурсы общества. Из домашних хозяйств все ресурсы направляются на рынок ресурсов. Ресурсы: 

1. Труд;

2. Земля;

3. Капитал;

4. Предпринимательская способность;

С рынков ресурсов владельцам ресурсов поступают доходы. 

Доходы:

1. Заработная плата;

2. Рента;

3. Проценты;

4. Прибыль.

С рынка ресурсов ресурсы направляются в бизнес. Бизнес за ресурсы обязан расплачиваться и все расчет за ресурсы представляют для бизнеса издержки. Бизнес – любое лицо (Юридическое или Физическое), производящее товары и услуги. Созданные бизнесом товары и услуги отправляются на рынок, откуда идут в домашние хозяйства. Домашние хозяйства несут расходы на товары и услуги, которые для бизнеса представляют валовый доход.

С помощью модели круговорота иллюстрируется самодостаточность развития экономики. В модели не учитываются: 

1. Сбережения домашних хозяйств;

2. Роль государства;

3. Международная торговля.

10. ОСНОВОПОЛАГАЮЩИЕ (ФУНДАМЕНТАЛЬНЫЕ) ВОПРОСЫ
РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ
Рыночная экономика:

а) частная собственность на средства производства; 

б) роль государства минимальное. 

Она базируется на цены, спрос, предложение, конкуренцию.

В чисто рыночной экономике проблемы что производить? как? и для кого производить?, регулирование распределения ресурсов осуществляются на основе взаимодействия производителей и потребителей, продавцов и покупателей в соответствии со спросом и предложением.

Вопросы:

1. Что производить?

2. Как производить?

3. Для кого производить?

4. Как много производить?

5. И способна ли система адаптироваться к изменениям?

В рыночной экономике может производится только то, что будет производится с прибылью, следовательно, неприбыльные производства не будет, следовательно, «провалы» рыка, когда рынок оказывается не способен обеспечивать население важными товарами и услугами. Прибыльное производство иллюстрирует развивающиеся отрасли, и убыточно – сокращающиеся.

Первый вопрос: «Что производить?» решается потребителем за счет т.н. голосования рублем.

Второй вопрос: «Как производить?»

	Ресурсы
	Цена за единицу
	Технология №1
	Технология №2
	Технология №3

	Труд
	2
	2
	4
	3
	6
	2
	4

	Земля
	1
	1
	1
	2
	2
	3
	3

	Капитал
	2
	2
	4
	1
	2
	2
	4

	Пред. спо-ть
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1

	
	
	10
	11
	12


Обычно выбирается та технология, у которой издержки меньше (технология № 1).

Третий вопрос: «Для кого производить?» Для того у кого есть деньги.

Пятый вопрос: «Способна ли система адаптироваться к изменениям?»

Наиболее эффективной оказалась рыночная система, сумевшая продемонстрировать возможность быстро перестраиваться. 

Преимущества рыночной системы: 

1. Личная свобода;

2. Развитие конкуренции;

3. Инцинирование технологического процесса

Недостатки:
1. Проблемы участия конкуренции;

2. Торможение научно-технического прогресса.

11. КРИВАЯ ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ ВОЗМОЖНОСТЕЙ
	
	Альтернатива

	
	А
	В
	C
	D
	E

	Пиво (млн.л)
	0
	1
	2
	3
	4

	ПК (тыс.шт.)
	10
	9
	7
	4
	0


Условия построения кривой производственных возможностей (КПВ):

1. Неизменная технология;

2. Постоянная эффективность;

3. Полное использование ресурсов;

4. Два продукта.
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При неполном использовании ресурсов и продуктов точка, отражающая состояние экономики будет находится внутри КПВ.
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СП – средства производства

ПП – продукт производства.

Если в двух странах, имеющих одинаковые КПВ точки, отражающие их положение очень различаются, то преимущество в развитии получает страна, производящая больше СП. С помощью модели КПВ иллюстрируется закон возрастающих затрат или альтернативных издержек. Под альтернативными издержками понимается объем производства некоторого товара, от которого следует отказаться, чтобы получить требуемое количество другого продукта. Закон объясняется технической не заменяемостью различных производств.

12. ПОНЯТИЕ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОИЗВОДСТВА И 

СТАДИЙ ОБЩЕСТВЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА

Под эффективностью понимается соотношение результата к затратам: 
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Показатель эффективности является общим понятием, на основе которого разработаны частные производственные труда, показатель фонда емкости.

Для определения эффективности важно понятие полной деятельности и полного использования ресурсов. Под полной занятостью понимается ситуация, когда все желающие и способные к работе имеют работу. Под полным использование ресурсов понимается ситуация, когда имеющиеся земля и капитал полностью используются.

Общественное производство в самом общем виде независимо от той или иной хозяйственной системы представляет собой целесообразную деятельность людей, направленную на удовлетворение их потребностей. Процесс производства жизненных благ отражает и, более того, является результатом двух видов взаимодействий и взаимосвязей: 

1.Человек и природа;

2.Отношения между людьми в процессе их хозяйственной деятельности.

Материальное производство явл. основой существования и развития человеческого общества.

Человек - венец природы - мера всех вещей.

Общественное производство включает: материальное производство и нематериальное производство.

В материальном производстве: пр-во продуктов и пр-во услуг. Нематериальное пр-во: пр-во нематериальных услуг, создание нематериальных благ.

Сфера услуг и непроизводственная сфера не тождественны.

Инфраструктура - совокупность отраслей, видов хозяйств, в результате функционирования которых создаются общие условия производства и жизнедеятельности людей.

Существует производственная инфраструктура и социальная И. ПИ - транспорт, связь, энергоснабжение и т.д. СИ - образование, медобслуживание и т.д.

Воспроизводство - это постоянно повторяющийся процесс производства.

Общественное воспроизводство включает в себя 2 момента:

· воспроизводство производительных сил;

· воспроизводство производственных отношений.
Стадии общественного производства
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Распределение:

1. Распределение вновь созданного продукта между различными слоями общества;

2. Производственное формирование личных доходов;

3. Производственные доставки и реализации товаров.

Обмен – смена собственника того или иного блага. Сфера обмена и представляет собой рынок, и пока будет существовать потребность в обмене, рынок невозможно ликвидировать.

13. ПОНЯТИЕ БЛАГА. ОБЩЕСТВЕННЫЕ БЛАГА. ТОВАР
Все, что так или иначе удовлетворяет потребности является благом.

Блага делятся на естественные и искусственные. К естественным относятся те, для создания и получения которых не требуется затрат труда и ресурсов. Все остальные являются искусственными. Благо превращается в товар, если создается с целью обмена или продажи.
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В товаре выделяют три уровня:

1 – товар по замыслу (то, что действительно нужно человеку);

2 – товар в реальном исполнении (сверло и отверстие): качество, марочное название, свойство, упаковка. дизайн;

3 – товар с подкреплением: условия кредитования, поставки, монтаж, послепродажное обслуживание и т.д.

Отличие услуги от товара:

1. неосязаемость, 

2. неохраняемость, 

3. неотделяемость от того, кем оказывается услуга, 

4. разный уровень качества.

Понятие общественного блага: это такое благо, которое находится в свободном доступе и бесплатно.

Товар - благо (продукция, услуги), которое удовлетворяет потребности человека и предназначено для обмена, для реализации на рынке.

Товар обладает двумя основными свойствами: потребительской стоимостью и стоимостью.

Потребительская стоимость - совокупность свойств товара, связанных непосредственно как с самим товаром, так и сопутствующими услугами, определяющих его способность удовлетворять потребности человека. Она составляет вещественное содержание богатства.

ПС относится ко всем продуктам(сырьё и т.д.)

ПС составляет вещественное содержание богатства.

Потребительская стоимость товара:

1. должна быть создана трудом;

2. должна удовлетворять потребности не ее создателя, а других людей;

3. должна обмениваться на другой товар(механизм купли-продажи). 
Товар должен обладать способностью обмениваться на другие товары.

Меновая стоимость - количественное соотношение, пропорция, в которой обменивается один товар на другой.

Один товар имеет множество меновых стоимостей.

Основой обмена одного товара на другой является стоимость - то общее, что свойственно всем товарам, а именно затраты труда. Труд, воплощенный или овеществленный в товаре, и представляет его стоимость. Это внутреннее свойство товара. Меновая стоимость является формой выражения этой стоимости.

Труд товаропроизводителя выступает в виде конкретного труда, затрачиваемого в виде определенной, целесообразной формы (труд слесаря, пекаря, сапожника), и абстрактного труда (общечеловеческого). Абстрактный труд создает стоимость. Разделение труда товаропроизводителя на конкретный и абстрактный труд обусловлено противоречием товарного хозяйства, выступающим в виде противоречия между частным и общественным характером труда.

Величина стоимости товара определяется не только затратами живого труда, но и овеществленного труда. Определяется общественно необходимыми затратами(существует разная квалификация производителей) – средние условия производства, организация производства, ср. квалификация сотрудников, техническая оснащенность. Общественно необходимые затраты совпадают с индивидуальными затратами тех товаропроизводителей, которые реализуют на рынке основную долю товаров того или иного рода.

14. ТОВАР, ЕГО СВОЙСТВА, КЛАССИФИКАЦИЯ И ДИФФЕРЕНЦИАЦИЯ
Товар - благо (продукция, услуги), которое удовлетворяет потребности человека и предназначено для обмена, для реализации на рынке.

Товар обладает двумя основными свойствами: потребительской стоимостью и стоимостью.

Потребительская стоимость - совокупность свойств товара, связанных непосредственно как с самим товаром, так и сопутствующими услугами, определяющих его способность удовлетворять потребности человека. Она составляет вещественное содержание богатства.

ПС относится ко всем продуктам(сырьё и т.д.)

ПС составляет вещественное содержание богатства.

Потребительская стоимость товара:

1. должна быть создана трудом;

2. должна удовлетворять потребности не ее создателя, а других людей;

3. должна обмениваться на другой товар(механизм купли-продажи). 
Товар должен обладать способностью обмениваться на другие товары.

Меновая стоимость - количественное соотношение, пропорция, в которой обменивается один товар на другой.

Один товар имеет множество меновых стоимостей.

Основой обмена одного товара на другой является стоимость - то общее, что свойственно всем товарам, а именно затраты труда. Труд, воплощенный или овеществленный в товаре, и представляет его стоимость. Это внутреннее свойство товара. Меновая стоимость является формой выражения этой стоимости.

Труд товаропроизводителя выступает в виде конкретного труда, затрачиваемого в виде определенной, целесообразной формы (труд слесаря, пекаря, сапожника), и абстрактного труда (общечеловеческого). Абстрактный труд создает стоимость. Разделение труда товаропроизводителя на конкретный и абстрактный труд обусловлено противоречием товарного хозяйства, выступающим в виде противоречия между частным и общественным характером труда.

Величина стоимости товара определяется не только затратами живого труда, но и овеществленного труда. Определяется общественно необходимыми затратами(существует разная квалификация производителей) – средние условия производства, организация производства, ср. квалификация сотрудников, техническая оснащенность. Общественно необходимые затраты совпадают с индивидуальными затратами тех товаропроизводителей, которые реализуют на рынке основную долю товаров того или иного рода.

ВС зависит от производительности труда.

Производительность труда - эффективность, результативность труда, измеряется:

1.затратами труда (рабочего времени) на единицу продукции;

2.количеством продукции за единицу рабочего времени.

ПТ зависит от квалификации, специализации и многих других факторов. Основным фактором повышения ПТ является использование НТП. 2 - квалификация, 3 - организация производства.

Интенсивность труда - затраты труда в единицу рабочего времени. Простой труд - не квалифицированный, сложный - квалифицированный, требует специальной подготовки.

Товары-комплементы – взаимодополняющие товары (машина – бензин);

Товары-субституты – взаимозаменяющие товары (кофе, чай).

15. ДЕНЬГИ, ИХ ПРОИСХОЖДЕНИЕ И ФУНКЦИИ

Деньги – особый товар, выделившийся из товарного мира (теория).

Деньги – средства платежа (исторический пример).

Деньги – такой товар, который обладает ликвидностью. Под ликвидностью понимается способность товара к быту. У денег абсолютная ликвидность. Деньги реализуются лишь, когда человек с ними расстается.

Главное условии функционирования денег – стабильность их стоимости во времени, доверие со стороны владельцев.

Функции денег:

1. Мера стоимости, т.е. способность денег соизмерять различные вещи (служит единицей учета), для выполнения этой функции не нужны реальные деньги, она выполняется деньгами идеально;

2. Обмен, для выполнения функции нужны реальные деньги, выполняется деньгами мимолетно;

3. Платеж, выполняется деньгами в ситуации, когда существует разрыв между моментом получения товара и моментом его оплаты;

4. Сохранение стоимости (по отношении к золотым деньгам – функция образования сокровищ);  

5. Мировые деньги – золото, в настоящее время – валюты наиболее промышленно-развитых государств:

1. Полностью конвертируемые валюты (было 9, сейчас меньше из-за евро);

2. Частично конвертируемые, которые обладают способностью обмена на иностранную, лишь на собственной территории (рубль);

3. Полностью неконвертируемая валюта, которая не обладает способностью обмениваться на иностранные денежные знаки.

Масштаб цен – количество золота, содержащееся в одной денежной единице. В 1961 г 1р – 0,987412 гр. золота.

В 1867 г. в Париже было решено использовать золото для международных сделок. 

Золото выделяется из товарного мира в силу физических свойств:

1. Прочность;

2. Однородность;

3. Сохраняемость;

4. Делимость;

5. Высокая стоимость в единице объема;

6. Отличные внешние признаки.

Масса денег, необходимая для обращения товара: [image: image10.wmf]Q
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16. СПРОС. КРИВАЯ СПРОСА. ОБЪЕМ СПРОСА 
Спрос – количество продукции, которое потребители желают и могут купить по определенной цене  в определенный момент времени (совпадение желаний и возможности).
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Обратно пропорциональная зависимость между ценой на товар и количество получаемого товара называется законом спроса.

Основные факторы или детерминанты спроса:

1. Вкусы и предпочтения потребителей;

2. Доходы потребителей.

В зависимости от доходов выделяют нормальные товары и товары низкого качества. К нормальным относятся те, на которые растет спрос при увеличении дохода, а к товарам низкого качества, на которые спрос уменьшается при увеличении дохода (независимо от сорта);

3. Цены на взаимосвязанные товары:

1. Товары-комплементы – взаимодополняющие товары (машина – бензин);

2. Товары-субституты – взаимозаменяющие товары (кофе, чай).

4.   Число потребителей

5.   Ожидание потребностей.

Все факторы не ценовые. Кроме изменение спроса выделяют изменение величины спроса, которое отражается перемещением по кривой и вызвано изменением цены на товар.

От чего изменяется спрос? 

· изменение потребительского вкуса 

· изменение числа покупателей 

· изменение дохода покупателей 

· изменение цены на сопряженные товары 

Законы падающего спроса: если цены на товары растут, то спрос падает.

17. СДВИГ КРИВОЙ СПРОСА. СПРОС, ДЕТЕРМИНАНТЫ СПРОСА

Спрос – количество продукции, которое потребители желают и могут купить по определенной цене  в определенный момент времени (совпадение желаний и возможности).
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Обратно пропорциональная зависимость между ценой на товар и количество получаемого товара называется законом спроса.

Основные факторы или детерминанты спроса:

1. Вкусы и предпочтения потребителей;

2. Доходы потребителей.

В зависимости от доходов выделяют нормальные товары и товары низкого качества. К нормальным относятся те, на которые растет спрос при увеличении дохода, а к товарам низкого качества, на которые спрос уменьшается при увеличении дохода (независимо от сорта);

3. Цены на взаимосвязанные товары:

- Товары-комплементы – взаимодополняющие товары (машина – бензин);

- Товары-субституты – взаимозаменяющие товары (кофе, чай).

4.   Число потребителей

5.   Ожидание потребностей.

Все факторы не ценовые. Кроме изменения спроса выделяют изменение величины спроса, которое отражается перемещением по кривой и вызвано изменением цены на товар.

От чего изменяется спрос? 

· изменение потребительского вкуса 

· изменение числа покупателей 

· изменение дохода покупателей 

· изменение цены на сопряженные товары 

Законы падающего спроса: если цены на товары растут, то спрос падает.

18. Предложение. кривая предложения. Объем предложения. 
Сдвиг кривой предложения
Предложение – количество продукции, которое производители готовы произвести и поставить на рынок по определенной цене, в определенный момент времени.
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Прямо пропорциональная зависимость между ценой и поставленным товаром называется законом предложения. Изменение предложения отражается смещение кривой предложения.

Основные факторы или детерминанты предложения:

1. Цена на ресурсы;

2. Используемые технологии;

3. Налоги и дотации;

4. Цены на сопряженные товары;

5. Число производителей;

6. Ожидание производителей.
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Изменение величины предложения (по кривой) – ценовой фактор.

В результате взаимодействия спроса и предложения на рынке устанавливается равновесие, когда определяется количество товаров, продается по определенной цене ([image: image18.wmf]0
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Крест Маршалла (1890 г). С помощью креста Маршалла демонстрируется возможность достижения рыночного равновесия без государственного вмешательства.

К административным методам регулирования рынка относят:

Административное установление цен и ограничение доступа к товару: выделение групп потребителей, очередь.

19. ПРЕДЛОЖЕНИЕ, ДЕТЕРМИНАНТЫ ПРЕДЛОЖЕНИЯ
Предложение – количество продукции, которое производители готовы произвести и поставить на рынок по определенной цене, в определенный момент времени.
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Прямо пропорциональная зависимость между ценой и поставленным товаром называется законом предложения. Изменение предложения отражается смещение кривой предложения.

Основные факторы или детерминанты предложения:

1. Цена на ресурсы;

2. Используемые технологии;

3. Налоги и дотации;

4. Цены на сопряженные товары;

5. Число производителей;

6. Ожидание производителей.
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Изменение величины предложения (по кривой) – ценовой фактор.

В результате взаимодействия спроса и предложения на рынке устанавливается равновесие, когда определяется количество товаров, продается по определенной цене ([image: image21.wmf]0
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Крест Маршалла (1890 г). С помощью креста Маршалла демонстрируется возможность достижения рыночного равновесия без государственного вмешательства.

К административным методам регулирования рынка относят:

-административное установление цен;

-ограничение доступа к товару:

-выделение групп потребителей, 
-талонная система.

Талон превращается в одну из разновидностей денег.
20. РЫНОЧНОЕ РАВНОВЕСИЕ. ЦЕНА РАВНОВЕСИЯ. МОДЕЛЬ ДВИЖЕНИЯ ЦЕН ПОД ВОЗДЕЙСТВИЕМ СПРОСА И ПРЕДЛОЖЕНИЯ (ДЕФИЦИТ И ИЗБЫТОК ТОВАРА)
Рыночное равновесие – это когда планы покупателей (спрос) и продавцов (предложение) совпадают так, что при данной цене величина предложения равна величине спроса.

Изменение величины предложения (по кривой) – ценовой фактор.
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В результате взаимодействия спроса и предложения на рынке устанавливается равновесие, когда определяется количество товаров, продается по определенной цене ([image: image22.wmf]0
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Крест Маршалла (1890 г). С помощью креста Маршалла демонстрируется возможность достижения рыночного равновесия без государственного вмешательства.

К административным методам регулирования рынка относят:

Административное установление цен и ограничение доступа к товару: выделение групп потребителей, очередь.

Если цена на рынке отличается от цены рыночного равновесия, то может возникать либо дефицит, либо избыток.
Равновесие рыночных цен устанавливается при таких ценах и количествах товаров, при которых покупатели хотят купить, соответствует количеству, которое продавцы хотят продать. Цена равновесия -цена такого уровня, при котором предложение соответствует спросу. Рассмотрим ценообразование на конкурентном рынке, где действует закон спроса и закон предложения.

На графике изображены кривые спроса и предложения на определенный товар. На рынке автоматически установится цена Р0, при которой величина спроса D равна величине предложения S. Если покупатели захотят купить товар по цене, которая ниже Р0, то спрос окажется большим, чем предложение, возникнет дефицит товара, и цена вследствие этого будет возрастать, пока предложение не уравняется со спросом. Если же продавцы пожелают продавать товар по цене Р2, которая выше равновесной, то предложение окажется выше спроса, образуется избыток товара, и вследствие этого цена станет уменьшаться до тех пор, пока спрос и предложение не уравновесятся.

Смысл равновесия: в точке пересечения (в точке равновесия) совпадает количество, которое потребитель желает купить, а производитель продать. И только при такой цене, когда эти планы продажи и покупок совпадают, цена не имеет тенденции к изменению.

Закон рыночного равновесия: фактор цены на данный товар в ситуации рын.равновесия не ведет к его нарушению, т.к. избыток предложения и дефицит равны нулю. Стабильное равновесие - состояние, отклонение от которого приводит к возвращению в это же состояние. Конкурентная цена - цена равновесия, образованная на конкурентном рынке.

Таким образом, на конкурентном рынке, при условии зависимости спроса на товар только от его цены, устанавливается равновесная рыночная цена, соответствующая выравниванию спроса и предложения. Рыночная цена называется свободной, то есть она свободна от внешнего диктата, но не свободна от законов рынка.

21. ЭЛАСТИЧНОСТЬ СПРОСА И ПРЕДЛОЖЕНИЯ
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Под эластичностью спроса понимается степень изменения спроса в зависимости от степени изменения цены. [image: image23.wmf]-
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В зависимости от [image: image29.wmf]e

 выделяют эластичный спрос при [image: image30.wmf]1
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 и неэластичный при [image: image31.wmf]1
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 - частый случай. Выделяют абсолютно эластичный и абсолютно неэластичный спрос.
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При абсолютном эластичном спросе потребители готовы при существующей цене приобрести неограниченное количество товара, при абсолютно неэластичном спросе потребители при любом уровне цены покупают определенное количество товаров.

Выделяют эластичность спроса по доходу потребителей: [image: image33.wmf]Y
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 - доход потребителей.

Кроме того, выделяют перекрестную эластичность: 
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 - степень изменения спроса на один товар в зависимости от изменения цены на другой товар.
22. собственность, ее формы, виды, сущность, права собственности
Собственность обладает многозначностью (с точки зрения науки) и, соответственно, во многих ситуациях под собственностью понимаются очень разные вещи.
1. Имущество.

Для идеологического обеспечения борьбы государств использовалась частная и общественная собственность.

Государство – это такой же собственник, как и все остальные.

Чтобы реализовать собственность, нужно:

1. Физически господствовать над вещью;

2. Декларировать это господство;

3. Юридически обозначать господство.

Собственность:

1. Благо:



а) материальное;



б) нематериальное.

2. Титул.

Собственность (совр.) – пучок прав, которые включают в себя:

· право владения, т.е. право физического господства над вещью; 

· право пользования, т.е. право решать, кем и как будет использована вещь;

· право управления, т.е. право решать, кем и как будет управляться вещь;

· право на доход, т.е. на получение выходы от использования вещи;

· право суверена, т.е. право на изменение, передачи, уничтожения и т.д. вещи;

· право на безопасность, т.е. право на защиту от экспроприации и частных посягательств;

· право на передачу вещи по наследству;

· право на бессрочность пользования благом.

Several – индивидуальный (индивидуализированный);

Частная – собственность, которая приносит прибыль.

· право на ответственность и запрет на использование блага способом наносящим вред окружающей среде;

· право на ответственность и возможность взыскания блага в уплату долга;

· право на остаточный характер, т.е. существование институтов, восстанавливающих нарушение права собственности.

23. структура рынков, их характеристики.

основные признаки свободного рынка

Рынок - это есть совокупность экономических отношений производства и обмена товаров при помощи денег.

Р - обмен товарами и услугами, организованный по законам товарного производства и обращения. Это механизм взаимодействия покупателей и продавцов, отношения спроса и предложения.

Р - совокупность сделок, актов купли-продажи товаров и услуг

Классификация Р:

Рынки можно разделить по признакам: степень монополизированности (формы конкуренции), меры гос. регулирования, масштабность товарообменных процессов, региональная принадлежность, легальность, виды реализуемых товаров и услуг.

По форме конкуренции: высококонкурентный, немонополизированный, (идеальный), монополистической конкуренции с дифференциацией продукта, олигополистический, дуополистический, монополизированный (чистая монополия).

По виду товара: предметов потребления и услуг; жилой площади, зданий, недвижимости; средств производства (включая землю), имущества; инвестиций; денег и ценных бумаг; рабочей силы(труда, рабочих мест); инноваций, духовного, интеллектуального продукта.

по территориальному признаку(местные, национальные, региональные, мировой);

функциональный признак (оптовый, неорганизованный);

по потребительским товарам (дефицитный-недефицитный, национальные или импортные товары).

Совокупность рынков одной страны наз. Национальным(внутренним) рынком. Он образует сферу обращения национальной экономики. Внутри него могут выделяться региональные рынки.

Классификация по территории: 1. Местный Региональный Национальный Межстрановых объединений Мировой.

Есть организованный, неорганизованный  легальный - теневой 

Бывают: - потребительский - дефицитный - перенасыщенный 

Виды рынков: Рынок товаров и услуг Рынок ценных бумаг Рынок кредитных ресурсов Рынок недвижимости Рынок средств производства Рынок “ноу-хау” и другой информации Рынок труда Финансовый рынок или рынок капитала Рынок ссудного капитала Фондовые биржи

Различаются характером конкуренции: рынок свободной конкуренции чистая монополия (власть одного) монополистическая конкуренция (регулируется государством) олигополия (власть немногих)

Национальные рынки различаются валютой, налогами, национальными стандартами. 

Рынок потребительских товаров - это рынок товаров широкого потребления. Он формируется в результате следующих мер:

1.путем развития предпринимательства в сфере производства и сбыта продовольственных и непродовольственных товаров.

2.путем поддержания малых и средних предприятий.

3.налоговое и кредитное стимулирование товаров широкого потребления.

4.переход к свободному ценообразованию на большинство товаров.

5.постепенная отмена дотирования убыточных предприятий.

6.радикальный пересмотр льготного перераспределения товаров широкого потребления.

Формирование этого рынка осуществляется на основе 2-х законов России: “О защите потребительского рынка” от 20.12.91г. “О защите потребителей” от 26.06.91г.

Инфраструктурой потребительского рынка являются магазины, сельские городские рынки, ярмарки, аукционы.

Рынок услуг включает производственные и непроизводственные услуги: транспортные, связи, ремонтные, лизинговые, аудиторские, страховые, юридические, бытовые, культурные.

Рынок потребительских товаров предназначен для продажи обширной группы товаров народного потребления, включая одежду, обувь, головные уборы, парфюмерию, бытовые товары, мебель, , лекарства, отдельные виды стройматериалов, транспортные средства личного и семейного пользования и др. товаров аналогичного назначения.

Рынок бытовых, коммунальных, информационных услуг - это платные услуги по бытовому обслуживанию населения (прачечные, химчистки, парикмахерские, транспортные услуги, услуги связи, охрана), на коммунальные услуги (водо-, тепло-, энерго-, газоснабжение жилищ, обслуживание лифтового хозяйства, поддержание нормального функционирования домов и квартир), услуги по ремонту жилья, бытовой аппаратуры и на информационные услуги (справки, реклама, размножение информации, консультирование, нотариат и т.д.) и др.

24. правовые формы предприятий
Отрасль – группа предприятий, выпускающих однородную продукцию.

Фирма – юридическое лицо, владеющее предприятием. У юридического лица есть счет и печать.

[image: image35.png]TIPEHMYLIECTBA 1
HEJOCTATKH TIPABOBEIX
TIPETIPHATHIL

T~

MHJMBH Y ATIEHEIE KOJLIEKTHBHEIE





Индивидуальные:

Преимущества:

1. Легко организовывать;

2. Владелец – полный хозяин в своих действиях

Недостатки:

1. Ограничены финансовые возможности;

2. Владельцу следует знать много сфер деятельности;

3. Неограниченная материальная ответственность.

Коллективные:
I. Товарищество (несколько предпринимателей)


Преимущества:
1. Легко организовывать;

2. Финансовые возможности больше, чем в индивидуальных;

3. Специализация между товарищами.

Недостатки:
1. Ограниченные финансовые возможности для создания крупного завода;

2. Могут возникнуть противоречия;

3. Непредсказуемый срок жизни товарищества: смерть или выход одного ведут к полной реорганизации;

4. Неограниченная материальная ответственность полных товарищей.

Существуют товарищи командиты – материальный взнос; ответственность ограничена.


II. Корпорации (Америк.: акционерное общество (АО))



Преимущества:
1. Неограниченные финансовые возможности;

2. Возможен найм высококвалифицированных специалистов по управлению;

3. С точки зрения права срок жизни АО не ограничен.

Недостатки:

1. Большие затраты на создание (изготовление акций);

2. Возможен выпуск недоброкачественных ценных бумаг;

3. Возможны злоупотребления со стороны управляющего персонала;

4. Двойное налогообложение.
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III. Некоммерческое предприятие ( не для прибыли ) – фонд и т.д. – без налога.

25. издержки
Количество ресурсов, используемых при производстве товаров и услуг, называются материальными затратами. Денежная или стоимостная оценка материальных затрат называется издержками. Все издержки обозначаются С (cost-стоимость), FC​​​​​ – постоянные (fix), VC – переменные (variable), TC – полные (total).

К постоянным издержкам FC относятся издержки не связанные с основным производством: на отопление, освещение, охрану и т.д. – накладные расходы.
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К переменным издержкам VC относятся издержки, связанные с производством товаров и услуг: на сырье, материалы, топливо, зарплату и т.д.

К полным издержкам TC относятся сумма постоянных издержек FC + переменные издержки VC: [image: image37.wmf]VC
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Точка, возникающая при пересечении кривых полных издержек и совокупного дохода, называется точкой безубыточности. С помощью графика иллюстрируется идея о том, что практически при любом производстве существует некий первоначальный объем, который убыточен для фирмы.

Кроме того, выделяют средние постоянные, средние переменные, средние полные, соответственно [image: image40.wmf]TC
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 имеют издержки на производство единицы продукции. Знание средних издержек очень важно для фирмы при их сопоставлении с ценой продукции. Сравнивая цены и средние полные издержки (ATC) фирма способна сделать вывод об убыточности производства.
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При уменьшении средних постоянных издержек (AFC) рельефна проявляется выгодность массового производства, когда накладные расходы существенно сокращаются.

Понятие предельных издержек (marginal) MC – издержки на производство одной дополнительной единицы продукции, т.е. добавочной. [image: image42.wmf]2
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. Кривая предельных издержек MC проходит через точки минимума средних полных издержек (ATC) или средних переменных издержек (AVC).
Выделяют также безвозвратные издержки, которые не могут быть компенсированы ни при каких условиях.

Издержки бывают внутренние и внешние. Денежные доходы, которые фирма несет в пользу поставщиков сырья, топлива, энергию и др., называются внешними. Их называют также явными или бухгалтерскими издержками, потому что они отражаются в бухгалтерском учете предприятия и имеют форму денежных платежей поставщикам факторов производства и промежуточных изделий. Издержки на собственный ресурс (оборудование), называются внутренними или неявными. Постоянные издержки производства - такие издержки, величина которых не меняется в зависимости от изменения объема производства. Постоянные издержки связаны с функционированием производственного оборудования фирмы, даже если фирма ничего не производит. К постоянным издержкам относится оплата обязательств по облигационным займам, рентные платежи, отчисления на амортизацию, страховые взносы, зарплату. Переменные издержки - такие издержки, величина которых меняется в зависимости от изменения объема производства. К ним относятся затраты на сырье, топливо, энергию, транспорт, трудовые ресурсы. Средние издержки - издержки в расчете на единицу продукции. Они используются для формирования цены. Средние постоянные издержки определяются путем деления суммарных постоянных издержек на количество произведенной продукции. Средние переменные издержки определяются путем деления суммарных переменных издержек на кол-во произведенной продукции. Средние общие издержки можно рассчитать путем деления суммы общих издержек на кол-во продукции. Предельные издержки - дополнительные или добавочные издержки, связанные с производством еще одной единицы продукции. Предельные издержки помогают определить предельную загруженность, выше которой производство не эффективно. С помощью предельных издержек можно определить минимальный эффективный размер предприятия.
26. экономические издержки и прибыль. Чистая экономическая прибыль
Понятие издержек основывается на факте редкости ресурсов и возможности их альтернативного использования. Издержки со стороны фирмы - выплаты, которые фирма обязана сделать, или доходы, которые фирма должна обеспечить поставщику ресурсов для того, чтобы отвлечь эти ресурсы от использования в альтернативных производствах. Издержки бывают внутренние и внешние. Денежные доходы, которые фирма несет в пользу поставщиков сырья, топлива, энергию и др., называются внешними. Их называют также явными или бухгалтерскими издержками, потому что они отражаются в бухгалтерском учете предприятия и имеют форму денежных платежей поставщикам факторов производства и промежуточных изделий. Издержки на собственный ресурс (оборудование), называются внутренними или неявными. Издержки производства зависят от цен необходимых ресурсов, от технологии, т.е. от количества ресурсов, необходимых для производства. Экономисты считают издержками все платежи - внутренние и внешние, необходимые для изготовления продукта (услуги). Постоянные издержки производства - такие издержки, величина которых не меняется в зависимости от изменения объема производства. Постоянные издержки связаны с функционированием производственного оборудования фирмы, даже если фирма ничего не производит. К постоянным издержкам относится оплата обязательств по облигационным займам, рентные платежи, отчисления на амортизацию, страховые взносы, зарплату. Переменные издержки - такие издержки, величина которых меняется в зависимости от изменения объема производства. К ним относятся затраты на сырье, топливо, энергию, транспорт, трудовые ресурсы. Прирост суммы переменных издержек, связанных с увеличением объема производства на одну единицу, не является постоянным. Общая сумма издержек - это сумма постоянных и переменных издержек при данном объеме производства. Она будет уменьшаться при увеличении объема производства и нарастать при уменьшении предельной производительности. Переменными издержками предприниматель может управлять, постоянные - находятся вне контроля фирмы. Средние издержки - издержки в расчете на единицу продукции. Они используются для формирования цены. Средние постоянные издержки определяются путем деления суммарных постоянных издержек на количество произведенной продукции. Средние переменные издержки определяются путем деления суммарных переменных издержек на кол-во произведенной продукции. Средние общие издержки можно рассчитать путем деления суммы общих издержек на кол-во продукции. Предельные издержки - дополнительные или добавочные издержки, связанные с производством еще одной единицы продукции. Предельные издержки помогают определить предельную загруженность, выше которой производство не эффективно. С помощью предельных издержек можно определить минимальный эффективный размер предприятия.

Издержки обращения - затраты, связанные с доставкой продукции потребителю. Производительные - транспорт, хранение, подработка. Чистые - затраты, обусловленные сменой форм стоимости.

Прибыль - чистый доход предприятия, т.е. часть общей выручки, полученной от реализации продукции или услуг, которая остается после вычета из нее всех затрат на производство. В экономической практике принято выделять:

1)балансовую (общая) прибыль, полученную от всех видов хозяйственной деятельности с учетом внереализационных доходов и потерь. Балансовая прибыль - это общая выручка за вычетом внешних издержек. Внешние или явные издержки - платежи поставщикам факторов производства и промежуточных изделий. 

2)экономическая прибыль - разность между полученной выручкой и экономическими издержками (внешними и внутренними).

 Прибыль от реализации продукции определяется как разница между стоимостью произведенной продукции в оптовых ценах предприятия и ее полной себестоимостью. Расчетная прибыль - часть прибыли, которая остается после выплаты платежей в бюджет и банки и вышестоящие органы.

 Снижение издержек производства и обращения повышает прибыль предприятия. Издержки обращения - затраты, связанные с доведением продукции до потребителя. Производительные - транспорт, хранение, подработка, чистые - затраты, обусловленные сменой форм стоимости - оплата продавцов, кассиров и др. Издержки производства - материальные затраты, затраты на оплату труда, амортизация.

Основными факторами, определяющими величину прибыли и уровень рентабельности является выбор наиболее эффективных методов производства, обеспечивающих снижение материалоемкости и трудоемкости производства, и осуществление режима экономии во всех звеньях производства, а также снижение издержек, экономия ресурсов, ускорение оборачиваемости.

Рентабельность показатель экономической эффективности производства, характеризующий соотношение дохода и затрат за определенный период времени. Рассчитывается как отношение прибыли к затратам.

27. монополия и конкуренция. 

структура рынка со стороны покупателей и продавцов
Под предпринимательской монополией понимается предприятие, концентрирующее такую долю совокупного предложения на соответствующем рынке, которая позволяет ему, манипулируя объемом продаж, влиять на формирование рыночных цен. Чем выше доля предпринимательских монополий на том или ином рынке и чем выше доля на этом рынке каждой из них, тем соответственно выше степень его монополизации, тем менее конкурентным является данный рынок. Как правило, в странах, экономика которых длительное время развивалась в рамках плановой системы, степень монополизации рынка выше, чем в государствах с исторически сложившимся рыночным хозяйством. Это связано прежде всего с различиями путей формирования предпринимательских монополий. В рыночном хозяйстве монополистические объединения формировались "снизу"; они являются следствием развития конкуренции, приводящей к росту концентрации и централизации производства и капитала. Государственные органы опираясь на антимонопольное законодательство, пытались препятствовать значительному повышению степени монополизации. В плановой экономике монопол.-ие структуры формировались "сверху"'. Государственные органы не только не препятствовали, а, наоборот, активно способствовали повышению степени монополизации хозяйства. Известно, что эффективность жесткого централизованного управления, основанного на административных методах, снижается со значительным увеличением числа управленческих связей. Поэтому государственные министерства и ведомства, стремясь ограничить рост таких связей, пытались сконцентрировать производство каждого вида продукции в рамках мак​симально узкого круга предприятий, соединить в производственных объединениях производителей одинаковой и аналогичной продукции. В результате складывалась высокомонополизированная экономика. 
Моно - один; монополия - господство на рынке. 1/3 рынка занимает 1 фирма - рынок монопольный, 60%-абсолютно монопол. рынок. Реестр антимонопол. комитета. Если >35%, то предприятие монополист.

Разновидности монополий. 
Виды: абсолютная и чистая, Формы: естественная, техническая, экономическая, административная. Виды мон.объединений: пул, ринг, картель, синдикат, трест, концерн.

Монопсония ​​​​​– один покупатель и много продавцов.

Конкуренция - это борьба между участниками рыночных отношений за получение максимального эффекта, за выгодную сделку, т.е. это соперничество между людьми, фирмами, организациями территориями, заинтересованными в достижении одной и той же цели.

Предмет конкуренции - товар, посредством которого соперники стремятся завоевать потребителя и его деньги.

Объект конкуренции - это потребитель и покупатель, за расположение которого борются на рынке противоположные стороны.

В хозяйствах, основанных на частной собственности, развиваются несколько основных видов конкуренции:

· простых товаропроизводителей;

· единоличных капиталов:

· монополий:

· национальных капиталов;

· интернациональных 

· капиталов.

Для бывших соц. стран с развитыми рыночными отношениями характерны такие виды:

· между индивидуальными изготовителями товаров:

· между крупными товаропроизводителями (государственными и коллективными предприятиями, акционерными обществами, стремящимися получить побольше прибыли;

· между региональными экономическими образованиями;

· между предприятиями СНГ.
Конкуренция в сфере маркетинга бывает - нескольких видов:

· функциональная конкуренция (товары, с помощью которых можно удовлетворить потребность, выступают конкурентными друг другу;

· видовая конкуренция(результат того .что имеются товары обслуживающие одну и ту же потребность, но различающиеся между собой по каким то существенным характеристикам:

· предметная конкуренция (возникает по тому. что производители создают одинаковые товары, различающиеся только качеством, а нередко одинаковые по качеству). Функции:

· выявление и установление рыночной стоимости товара:

· выравнивание индивидуальных стоимостей и распределение прибыли в зависимости от различных затрат труда:

· регулирование перелива средств между отраслями и производствами.
28. показатели концентрации рынка
	Характеристики
	Совершенная конкуренция
	Монопольная конкуренция
	Олигополия
	Монополия

	1. Количество фирм в отрасли
	Очень много >70
	Много, <70
	Несколько 4…10
	Одна 

	2. Вид товара
	Стандарти-зированный
	Дифферент-ный
	Стандартизированный или дифферентный
	Уникальный, нет заменителей

	3. Контроль над ценой
	Отсутствует
	Незначителен
	Обусловлен взаимосвязью между фирмами
	Полный

	4. Выход в отрасль
	Свободный
	Практически без затруднений
	Затруднен
	Блокирован

	5 Доступ к информации
	Свободный
	Затруднен
	Затруднен
	Затруднен

	Пример
	с/х
	Предприятия службы быта
	Авто производство, сталелитейное производство, кораблестроение
	«Алмазы России»


В реальной экономике несовершенная конкуренция практически не встречается, а отраслевые модели рынка нужны лишь для того, чтобы лучше понимать происходящие процессы в экономике.

Монополия – прежде всего экономическая власть.

Для характеристики экономической власти используются показатели концентрации рынка:

1. Наиболее простой показатель – показатель (коэффициент) четырех [image: image43.wmf]4

K

, показывающий суммарный объем продаж  четырех крупнейших фирм в общем объеме продаж отрасли;

2.  [image: image44.wmf]8
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 - аналогичен [image: image45.wmf]4
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 и показывает объемы продаж восьми крупнейших фирм…;

3.  Индекс Гирфиндаля: [image: image46.wmf]2
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 - сумма квадратов объемов продаж всех фирм отрасли, выраженных в процентах, где [image: image47.wmf]-
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доля объема продаж [image: image48.wmf]-
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ой фирмы в общем объеме продаж отрасли, выраженная в процентах, [image: image49.wmf]-

i

число фирм в отрасли. Чем больше индекс Гирфиндаля, тем больше власть каких-либо фирм над рынком.

4. Индекс Лернера (для измерения степени монопольной власти):
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Чем больше разрыв м/у Р и МС, тем больше степень монопольной власти. 

L = 0 – совершенная конкуренция
В реальной экономике введено понятие доминирующего положения, которое обязано быть доказано в суде.

29. совершенная конкуренция. Фирма «прайс-тейкер»
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Для того, чтобы определить оптимальный объем производства вводится понятие предельного дохода, т.е. дохода от производства и реализации одной единицы продукции.
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 - изменение полного дохода, [image: image54.wmf]-
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В условиях современной конкуренции предельный доход равен цене: [image: image55.wmf]P
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. Оптимальный объем производства для фирмы определяется через равенство предельного дохода и предельных издержек, т.е. оптимальный объем производства 0М.

Для оптимального объема производства средние издержки на единицу продукции отразятся отрезком [image: image57.wmf]FM

.

Площадь [image: image58.wmf]ONFM

величина средних полных издержек (ATC).
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 - полный доход.

Возникающая разница между площадями совокупного дохода [image: image60.wmf]KM
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 покажет величину полученной фирмой прибыли [image: image62.wmf]KF
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В ситуации, когда цена на продукцию уже не покрывает полных издержек перед фирмой стоит вопрос о продолжении производства. Если цена на продукцию меньше средних полных издержек, но полностью компенсируют средние переменные издержки (основные производственные затраты), решение фирмы определяется перспективами долгосрочного  периода. Если в долгосрочной перспективе у фирмы имеется возможность снизить средние полные издержки или возможно увеличение цены, то в некотором краткосрочном периоде фирме целесообразно работать с убытками. Заштрихованная область – наличие минимальных убытков.

В ситуации, когда цена уже не компенсирует средние переменные издержки, фирме нужно прекратить производство или вообще не выходить на рынок.

30. виды монополий. Графики, характеризующие ситуацию
В современных условиях выделяют следующие виды монополии:

1. Простая – фирма, временно оказавшаяся единственным производителем какого-либо товара.

2. Закрытая – фирма, защищенная от конкуренции законодательством или патентами.

3. Естественная – фирма, оказавшееся единственным производителем в силу ряда условий, чаще всего технического или природного характера.

В поведении монополий выделяют простую монополию и ценовую дискриминацию. Простая – фирма, продающая свою продукцию вам потребителям по одной цене. Ценовая дискриминация – фирма, продающая свою продукцию по разным группам потребителей по разным ценам.

Условия осуществления ценовой дискриминации:

1. Вероятность для фирмы сегментировать рынок, выделяя группы потребителей;

2. Невозможность перепродажа приобретенных товаров.

Под сегментами рынка понимается группа потребителей, одинаково реагирующих на стимеры рынка.

Под нишей рынка понимается незанятый сегмент.
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 Кривая спроса для фирмы-монополии является кривой спроса на отдельный товар.

[image: image63.wmf]Q

P

TR

´

=

 - совокупный доход. Фирма монополист является ценоискателем (price-searcher).
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 предельный доход.
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Для оптимального объема через спрос получается соответствующая цена реализации. В результате совокупный доход фирмы отразится в модели прямоугольника [image: image66.wmf]NM
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. Величина средних полных издержек для данного объема продукции отразится величиной [image: image67.wmf]FM

. Общая величина издержек на производство отразится прямоугольником [image: image68.wmf]PZFM

. Разница между площадями покажет размер полученной фирмой прибыли [image: image69.wmf]NF
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Монополиями часто проводится лимитирующее ценообразование, под которым понимается установление такой цены на продукцию, при которой фирма стабильно получает определенную прибыль, но не привлекает в отрасль конкурентов.

Фирма в условиях монополистической конкуренции
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На основе «золотого правила» фирмы [image: image71.wmf]MR

MC

=

, определяется оптимальный объем производства ОМ и соответствующая цена [image: image72.wmf]0
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Совокупный доход фирмы в модели отразится прямоугольником [image: image73.wmf]MN
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. Средние переменные издержки – отрезок [image: image74.wmf]FN

, а общая величина издержек – прямоугольником [image: image75.wmf]OZFM

.

Возможная разница в площадях прямоугольников совокупного дохода [image: image76.wmf]NM
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 и совокупных издержек [image: image77.wmf]OZFM

 покажет величину получаемой фирмой прибыли.

31. олигополия. картель. теория игр и поведение олигополии. 

равновесие нэша
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А и Б производят одинаковую продукцию
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5 и 4 – денежные единицы за единицу продукции.

В ситуации, когда обе фирмы одновременно поддерживают уровень цен 5 денежных единиц, то фирма А способна реализовать 100 единиц продукции. Получаемая прибыль – 400 денежных единиц.

При втором варианте (фирма А удерживает цену в 5 денежных единиц, а фирма Б уже снижает до 4 денежных единиц). Часть потребителей фирмы А перейдет к фирме Б, а объем реализации составить 60 единиц продукции. Полученная прибыль – 240 денежных единиц. 

В следующей ситуации, когда фирма А в отличии от фирмы Б снижет цену, часть потребителей фирмы Б перейдет к А. Полученная фирмой А прибыль окажется больше, чем при более высокой цене (420 денежных единиц), следовательно, фирма А заинтересована в понижении цены для увеличения прибыли. Аналогичное положение у фирмы Б, которая также заинтересована в снижении цены. 

Однако, в результате понижения цены обеим фирмам прибыль, полученная каждой фирмой, уже окажется меньше, чем при более высокой цене.

Объединение фирм, согласовывающих объемы производства и цены на продукцию, называется картелем. ОПЕК – объединение стран- производителей нефти.

Все картели бывают открытыми или тайными. Однако, внутрикартельная борьба часто приводит к нарушениям достигнутых соглашений.

Поведение фирмы при ценообразовании, учитывающем наилучшую стратегию других фирм называется оптимальным стратегическим поведением. Если все фирмы на рынке придерживаются оптимального стратегического поведения, то на рынке возникает равновесие Нэша.

В олигополии обычно используется в ценообразовании лидерство в ценах. Смысл: все цены на продукцию фирм отрасли устанавливаются ориентируясь на цены фирмы – лидера.

32. лимитирующее ценообразование, ценовая дискриминация, 
лидерство в ценах
Цены представляют собой тонкий инструмент и одновременно мощный рычаг управления экономикой. Цена - денежное выражение стоимости товара. В рамках рыночного подхода цена - это форма выражения ценности благ, проявляющихся в процессе их обмена. Прослеживается связь цены товара с ценностью, полезностью как объекта потребления. Цена товара проявляется только в условиях его обмена на деньги или на другой товар. Потому что вне рынка, без купли-продажи нет цены. Стратегия ценообразования следующая - найти такую цену, чтобы общая масса прибыли была максимальной. Механизм ценообразования 2-х видов: рыночный и производственный затратный.

Рыночный механизм ценообразования зависит от вида рынка, поэтому под рыночным механизмом понимается множество механизмов. Но среди них есть наиболее типичные механизмы. Рассмотрим ценообразование на конкурентном рынке, где действует закон спроса и закон предложения.

На конкурентном рынке, при условии зависимости спроса на товар только от его цены, устанавливается равновесная рыночная цена, соответствующая выравниванию спроса и предложения. Рыночная цена называется свободной, то есть она свободна от внешнего диктата, но не свободна от законов рынка.

 Функции цен: 1) измерительная - благодаря цене можно определить, сколько денег покупатель должен заплатить, а продавец получить за товар; 2) соизмерительная – заключается в сопоставлении ценностей разных товаров. Если цена адекватно отражает полезность, она может использоваться при сопоставлении полезности; 3) учетная - цена становится вспомогательным инструментом учета, например, в имущественном комплексе предприятия 5 компьютеров по такой-то цене (цену укажите сами) на общую сумму такую-то. 4) инструмент анализа, прогнозирования, планирования; 5) социальная функция - с ценами и их изменением связаны структура и объем потребления, уровень жизни, прожиточный минимум, потребительский бюджет семьи; 6) внешнеэкономические функции - как инструмент торговых сделок, внешних платежей, взаимных расчетов между странами; 7) стимулирующая функция - влияет на повышение объемов производства и улучшение качества продукции.

 Виды цен. 1) в зависимости от сфер торговли. Оптовые – цены, по которым продукция реализуется крупными партиями. Розничные - цены, по которым товар продается в розничной торговой сети. Закупочные цены - цены государственных закупок продукции у предприятий. Цены на услуги.

2) виды цен, различающиеся по степени и способам регулирования. Жестко фиксированные, твердые цены - назначаются гос.органами ценообразования. Регулируемые цены - регулируются гос.органами - утверждение гос.органами предельного уровня рентабельности. Договорные цены - определяются документальным соглашением между продавцом и покупателем. Свободные рыночные цены. 
Мировые цены - цены мирового рынка Сопоставимые или неизменные цены - для определения индекса цен. Проектные, Цены сезонные - изменяются в определенные периоды года, типичны для сельхоз.продукции. Неизменные или сопоставимые цены - необходимы для расчетные цены. Биржевые, аукционные, комиссионные.

В поведении монополий выделяют простую монополию и ценовую дискриминацию. Простая – фирма, продающая свою продукцию вам потребителям по одной цене. Ценовая дискриминация – фирма, продающая свою продукцию по разным группам потребителей по разным ценам.

Условия осуществления ценовой дискриминации:

1. Вероятность для фирмы сегментировать рынок, выделяя группы потребителей;

2. Невозможность перепродажа приобретенных товаров.

Модели ценовой дискриминации
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Рисунок  (справа) представляет собой монополию, работающую с убытками.

33. рынки капиталов и природных ресурсов. 

ценообразование на рынках ресурсов
Спрос на ресурсы является произвольным спросом, т.е. определяется спросом на товары, в которых используется указанный ресурс. Второй фактор, определяющий положение рынка ресурсов – цены на единицу ресурса. Большое значение придается возможностью замещения одних ресурсов другими, иногда даже более экономически обосновано. 

Следующий фактор – эластичность спроса на ресурсы и используемые технологии.

Рынки капиталов
Капитал связывается со следующими явлениями:

1. Средства производства, способные производить новые средства производства, а не товары потребления;

2. Увеличение стоимости (капитал возрастающая стоимость – Маркс);

3. Воспроизводственный процесс, т.е. способность появляться в новь в производительной форме.

Формулы обращения: [image: image80.wmf]D
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Капитал – деньги, пущенные в производство на получение новых денег.
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РС – рабочая сила, П – производство. Банковская деятельность [image: image82.wmf]D
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Для выяснения сущности оборота капитала введем основной и оборотный капитал. К основному капиталу относятся средства производства (СП), транспорт, инструменты, хозяйственный инвентарь, включая дороги и земельные насаждения, которые многократно участвуют  в процессе производства и переносят свою стоимость на готовый продукт по частям. Оборотным – сырье, материал и т.д., который полностью потребляется в единичном процессе производства и переносят свою стоимость на готовый продукт полностью. 

От соотношения основного и оборотного капитала зависит время полной окупаемости авансированных средств. Чем меньше доля основного капитала, тем быстрее окупается вложенный в дело капитал.

Соотношение между основным и оборотным капиталом, главным образом, зависит от отрасли, в которой используется капитал. 

Чтобы оценить выгодность и невыгодность инвестирования:

Временное предпочтение и дисконтирование.

Временное предпочтение – желание человека всегда иметь благо сейчас, в текущий момент времени, чем пользоваться им в отложенной перспективе.

Для оценки будущего блага, кроме сравнения потребительских свойств вещи приходится оценивать и стоимость блага.

Ценовое или стоимостное сравнение текущего и будущего блага называется дисконтированием.
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количество лет, рассматриваемого периода, [image: image84.wmf]-
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Текущая стоимость будущего блага называется приведенной стоимостью: [image: image86.wmf](
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Для оценки  инвестиционных вложений используется чистая дисконтированная стоимость, под которой понимается разность между приведенной стоимостью совокупных доходов и размерами осуществляемых инвестиций.

В формуле дисконтирования номинальная или текущая ставка банковского процента. В реальной жизни протекающие процессы инфляции существенно влияют на ставку банковского процента, значительно уменьшая ее. Как следствие, в расчетах используется реальная ставка банковского процента, под которым понимается разность между номинальной ставкой банковского процента и темпом инфляции. 

Основные и оборотные капиталы в российской экономике названы основными и оборотными фондами. Из формулы оборота капитала вытекает необходимость его наличия в производительной денежно и товарной формах. Стоимость оборудования, потребленная в процессе производства и перенесенная на новую продукцию называется амортизацией.

Обычно списание стоимости оборудования производится по нормативам. В СССР норма от 8 до 12 % и, следовательно, станок полностью переносил свою стоимость за 12 – 8 лет. При 8% за 12 лет, при 12 % за 8 лет. В современных условиях используют ускоренную амортизацию, когда проценты списания по годам достаточно велики и срок окупаемости оборудования очень незначителен.

Из методов списания стоимости вытекает различие в обороте капитала по стоимости и реального. При полно переносе стоимости функциональный станок далее способен работать бесплатно.

При учете амортизации важно учитывать моральный и физический износ, каждый из которых  имеет две разновидности. 

У физического износа:

1. От действия оборудования;

2. От бездействия оборудования.

У морального износа:

1. От создания новых более высокопроизводительных машин аналогичного назначения;

2. От снижения стоимости при производстве текущего оборудования.

Любое развитие капитала приводит либо к концентрации производства, либо ведет к централизации. Под концентрацией понимается простое увеличение стоимости капитала за счет полученной от его использования прибыли. Под централизацией понимается укрупнее существующих производственных единиц за счет перераспределения функций управления.
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Распределение капитала на капитал – совокупность и капитал – функцию способно проиллюстрировать получение различных видов дохода. Владелец капитала – собственности за передачу его в другие руки способен получать доход, называемый процентом. Владелец капитала – функции получает прибыль.

Оборот фондов иллюстрируется коэффициент введения к коэффициенту выбытия:
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введенные фонды, [image: image90.wmf]-
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 стоимость фондов на конец года, [image: image91.wmf]-
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стоимость выбывших за год фондов, [image: image92.wmf]-
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 стоимость фондов на начало года.

Денежные средства в оборотном капитале называются оборотными средствами. Для характеристики состояния оборотных средств используется коэффициент текущей ликвидности, как отношение стоимости начальных оборотных средств к общей сумме задолженности: [image: image93.wmf].
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Рынок земли
	Участи-ники
	Вложен-ный капитал
	Норма прибыли,

%
	Полу-ченная прибыль
	Общие издер-жки
	Ура-жай-ность
	Издержки
	Цена реали-зации
	Сумма реалии-зации
	Др. I
	Др. II

	
	
	
	
	
	
	общие
	Индиви-дуальные
	
	
	
	

	I
	100
	20
	20
	120
	4
	120
	30
	30
	120
	-
	-

	I
	100
	20
	20
	120
	5
	120
	24
	30
	150
	30
	-

	
	100
	20
	20
	120
	6
	120
	20
	30
	180
	60
	-

	III
	100
	20
	20
	120
	8
	120
	15
	30
	240
	-
	120


Др. I – дифференциальная рента (дополнительный доход)

Др. II – доход на вложенный капитал.

В трех равновеликих участка вкладывается капитал по 100 денежных единиц. При средней норме прибыли в отрасли 20% полученная при ведении хозяйства прибыль составит 20 денежных единиц. Общая величина издержек при ведении дела окажется 120 денежных единиц. Прибыль как вознаграждение предпринимателя является для фирмы издержками.

Различная урожайность участков  свидетельствует об их различиях в плодородии. Но различная урожайность участков приводит к различию индивидуальных затрат на единицу готовой продукции (30, 24 и 20). Но цена реализации сельскохозяйственной продукции определяется издержками, складывающихся на единицу продукции на худшем участке. Это обусловлено тем, что если цена реализации сложится по издержкам среднего по плодородию участка, то предприниматель, ведущий дело на худшем участке уже не получит средней прибыли и свернет производство.

В такой ситуации общество уже не получит требуемое количество сельхоз продукции. Если полученная продукция сельского хозяйства будет реализована по ценам худшего участка, то владельцы лучших по плодородию участков, кроме средней прибыли, получат дополнительный доход – дифференциальную ренту.

В более общем случае под дифференциальной рентой понимается доход, получаемый в результате ранжирование факторов производства по их производительности.

Дополнительное вложение капитала (участок № 3) обычно формирует искусственное повышение плодородие земли.

Кроме того, рентные отношения в сельском хозяйстве обычно складываются между владельцем земельного участка и арендатором. В случае, если земельный собственник самостоятельно ведет хозяйство в его доходах незримо присутствует и доход в виде ренты.

Дифференциальную ренту часть получают благодаря не только плодородию, но и местоположению. Кроме того, ведение сельского хозяйства обладает определенными специфическими чертами:

1. Сезонность;

2. Кратковременное использование многочисленных участков и механизмов

Специфика сельского хозяйства в России: нахождение в зоне рискованного земледелия.

Под чистой экономической рентой понимается доход от собственности на ресурс, обладающего абсолютно неэластичным предложением. Ранее такой вид ренты назывался монопольной рентой. Ее доход обусловлен невозможностью из-за ограниченности доступа к ресурсам.

Цена земли: [image: image94.wmf]%
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Иногда цена земли называется капитализированной земельной рентой, т.е. цена земли представляет такую сумму денег, положив которую в банк под проценты можно получить доход, равный ренте.

Специфика рентных отношений в сельском хозяйстве в том, что в странах с рыночной экономикой государство жестко контролирует их.
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Во взаимодействии собственника земли и арендатора существует две основных проблемы:  сроки аренды и величина арендной платы. Величина ренты и арендной платы различаются между собой на величину платежей за пользование сооружениями, находящимися на участке.

S – предложение земли, 

P – спрос, обладает определенной эластичностью.

Во взаимодействии спроса и предложения формируется размер ренты, получаемой с участка.

Если владельцы земельных участков установят завышенную ренту, то спрос со стороны арендаторов сократиться и собственники земли будут вынуждены снизить размер ренты. При малом значении ренты конкуренция среди арендаторов повысит размер ренты.

34. рынок труда. теория предельной производительности распределения. теория эффективной заработной платы
На рынке труда спрос на рабочую силу является произвольным спросом от спроса на продукцию предприятий. В результате соотношение между спросом на труд и предложением труда формирует определенный уровень ставки оплаты или часовой оплаты труда.

Так как не существует общего рынка труда, то выделяется много особенностей как на рынках труда регионов, так и отраслевых рынках.
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Индивидуальное предложение на рынке труда определяется выбором человека между трудом и свободным временем.

Условие появления работника на рынке труда:

1. Его юридическая свобода;

2. Отсутствие средств производства.

[image: image95.wmf]-
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 количество человеко-часов, отработанных за день.

[image: image96.wmf]W

 - ставка оплаты.

При первоначальном увеличении ставки оплаты труда на работника она стимулирующе  воздействует и заставляет его выбирать труд сокращая время досуга. При достижении определенного уровня оплаты и соответствующих доходов человек уже предпочитает свободное время, сокращая время работы.

Условия продажи человеком труда:

1. Его юридическая свобода;

2. Отсутствие средств производства (средств существования)
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Обычно рыночное равновесие между спросом и предложением труда формируется в определенной области. В результате взаимодействия спроса и предложения в отрасли устанавливается ставка оплаты [image: image97.wmf]0

W

, вокруг которой и складывается основная пропорция спроса и предложения в отрасли.

Если ставка оплаты существенно отличается от равновесной, то в отрасли могут возникать два вида безработицы: добровольная и вынужденная.

Вне связи модели спроса и предложения выделяют следующие виды безработицы:

1. Текущая или фрикционная – в ее состав включаются люди, временно оказавшиеся между работами (полезна для общества, т.к. работник, проходя через нее улучшает свое положение);

2. Структурная – люди, оказавшиеся безработными, либо при закрытии предприятии, либо старых технологических процессов; для их трудоустройства требуется пройти либо переобучение по другой специальности, либо резко повысить свою квалификацию.

Совокупность текущей и структурной безработицы составляет естественный уровень безработицы. В численном выражении естественный уровень безработицы определяется через равенство числа безработных и числа свободных рабочих мест.

Под естественным уровнем безработицы ранее понималось показатель 2 %, в настоящее время – в качестве естественного уровня безработицы считается 5-6%.

Под циклической безработицей понимаются работника, оказавшиеся уволенными в результате спада производства.

Следует учитывать:

1. Неполный рабочий день и неполная рабочая неделя – скрытая безработица;

2. Люди, потерявшие надежду найти работу;

3. Ложная информация.

Инвестиции в человеческий капитал считается главным фактором развитии производства. Диплом о высшем образовании для работодателя – лишь свидетельство о определенных качествах человека.

Формирование рынка труда во много зависит от административных барьеров.

Монопсония ​​​​​– один покупатель и много продавцов.

Для формирования рынка труда большое значение имеет миграция рабочей силы, которая может быть как внутренней, так и внешней.

Внутренняя миграция разделяется на безвозвратную, сезонную, маятниковую и эпизодическую. Маятниковая миграция – регулярная, ежедневное, еженедельное, ежемесячное перемещение от места жительства к месту работы. Эпизодическая – командировки, поездки и другие служебные перемещения.

Существует четыре группы работника:

1. Руководители;

2. Специалисты;

3. Рабочие;

4. Технические рабочие, служащие.

Также рабочие делятся на основных – изготовление продукции и вспомогательных – обслуживание рабочих мест.

Номинальная заработная плата – количество денег, которое получает работник. Реальная зарплата – количество продуктов, которое работник на свою зарплату способен купить. Реальная зарплата от номинальной зарплата может отличаться в разных пропорциях, которые определяются дополнительно за счет изменения цен.

В качестве основных компонентов вознаграждения за труд служит тарифная система, нормирование труда, формы и системы зарплаты.

Тарифная система по структуре состоит из тарифных разрядов, тарифных коэффициентов и тарифных ставок. Для промышленного производственного персонала обычно используется шести разрядная тарифная сетка. В бюджетной сфере – 18ти разрядная.
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Для регулирования численности работников используется норматив времени, норма времени, норматив численности, норма обслуживания.

Заработная плата на производстве имеет две основных формы: повременную и сдельную, в каждом из которых имеются несколько систем.

Повременная – простая и повременно-премиальная. При простой повременной оплате начисление заработной платы производится на основе тарифной ставки работника и количества отработанных часов.

При повременно-премиальной кроме основной заработной платы может начисляться премия за особые условия работы (например, выполнение планового задания).

Сдельная форма оплаты труда имеет больше разновидностей. Наиболее распространенный – простая сдельная система оплаты труда, где начисление заработной платы производится перемножение сдельной расценки за единицу продукции и количества изготовленных единиц продукции.

Сдельная расценка:
1 ч – 5 шт.





 3 ср/ч – 6р/шт.

При сдельно – премиальной кроме начислений заработной платы по сдельным расценкам может выплачиваться премия за выполнение определенных условий. 

При сдельно-прогрессивной системе оплаты труда расценка за каждую единицу продукции меняется в зависимости от выполнения упомянутого задания. Расценки растут в зависимости от выработки.

Аккордная система оплаты труда – оплата труда работника производится за весь объем выполненной работы. Весь планируемый объем работ рассчитывается по действующим нормативам и расценкам. В качестве стимула обычно используют 40% премию за своевременное выполнение производимых работ.

Косвенно-сдельная, по которой иногда оплачивается труд вспомогательных работников (решетников, наладчиков). Премия вспомогательным работника выплачивается при условии выполнения плановых заданий основными работниками.

В качестве основной характеристики труда выступает его производительность, которая измеряется выработкой на одного работника. Если производится однородная продукция, то используется натуральные показатели выработки (кг., т., шт. и т.д.). Если производится разнородная продукция, то выработка имеет стоимостную форму, как отношение стоимости выпушенной продукции к заработной плате работников, занятых ее производством.

Обычно набор работников осуществляется через биржу труда,  но может существовать и внутритарифная подготовка кадров и прием на работу (по рекомендации своих сотрудников).

Трудоспособному населению относятся люди от 16 до 55 (60) лет, плюс работающие подростки и пенсионеры. А трудовые ресурсы – трудоспособное население – инвалиды (1 и 2 групп) и мужчины от 50 до 60 лет, женщины от 45 до 55 и подростки.

Численность рабочей силы – число работающих плюс число безработных. Уровень безработицы равен:
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35. роль государства в Экономике
Основное преимущество государства перед гражданами в осуществлении насилия. Власть – это отданная воля. Заинтересованность в государстве из-за обеспечения безопасности.
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Модель воздействия государства
Ранее на государство возлагалось три обязанности:

1. Отправление правосудия;

2. Защита от чужестранцев;

3. Создание технических товаров и услуг, которые создавать рынок уже не может.

В современных условиях государство – пассивный участник рыночных отношений. 

Воздействие рынка на структуру государства достаточно существенно. Всем государствам с рыночным устройством присуще демократическое устройство общества. Подобная ситуация обусловлена тем, что люди, получившие экономическую свободу начинают требовать свободу политическую.

Рыночное распределение доходов определенным образом складывается на структуре населения и расслоения его.

Модель Дуглас-Норта: «поведение оседлого бандита»

Одним из важных компонентов осуществления государственной власти является наличие бюрократии, которая может либо стабилизировать общество, либо расшатывать его.

Существует две формы смены бюрократии при смене власти:

1. Полная смена при смене политического руководства;

2. Смена только при смене политического руководства.

Черты бюрократии (Макс Вебер):

1. Рациональность;

2. Назначение на должность, а не выборы на нее;

3. Узкий круг компетенции;

4. Снятие по решению вышестоящих лиц.

5. У акционеров есть общие интересы, у граждан нет; у акционеров есть индекс, показатели, а у граждан нет.

36. переливы ресурсов. трансформация издержек перелива
Инфляция – переполнение каналов денежного обращения и избыточной денежной массы и повышение общего уровня цен.

Виды инфляции:
1. Ползучая;

2. Галопирующая;

3. Гиперинфляция.

Число значащих цифр.

1. 

х
0-9

2.
          хх
10-99

3. 
        ххх 
>100

Определение темпов инфляции

	Товарные группы
	Кол-во товара в 2001г
	Цены 2001г
	Товарная корзина 2001г
	Цены 1990/1982гг
	Товарная корзина 1990/1982гг

	Пиво+водка
	10
	10
	100
	3
	30

	Автомобиль
	3
	100000
	300000
	10000
	30000

	Квартира
	2
	200000
	400000
	10000
	20000

	ПК
	3
	20000
	60000
	?
	?

	Итого
	
	
	760100
	
	50030
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Индекс потребительских цен наиболее часто пересчитывается. Под деньгами понимается все, что выполняет их функцию.

Социально-экономические последствия инфляции

1.Ухудшается экономическое положение: 

· снижается объем производства, поскольку колебание и рост цен делают неуверенными перспективы его развития;

· перелив капитала из производства в торговлю и посреднические операции, где быстрее его оборот, больше прибыль и легче уклоняться от налогообложения;

· рост спекуляции в результате резкого изменения цен;

· уменьшение кредитных операций;

· обесценивание финансовых ресурсов государства.

2. Возникает социальная напряженность:

· снижаются реальные доходы (количество товаров и услуг, которые можно купить на сумму номинального дохода).

· перераспределение национального дохода в ущерб наименее обеспеченных слоев;

· особенно страдают от инфляции люди, живущие на фиксированные доходы: пенсии, зарплата госслужащих, пособия. Для их защиты необходима система индексации пособий; люди, живущие на нефиксированные доходы могут и выиграть от инфляции;

· обесценивание сбережений.

· непредвиденная инфляция приносит выгоду дебиторам за счет кредиторов. Получатель ссуды берет в долг “дорогие” рубли, а возвращает - “дешевые”.

· последствия инфляции в сфере распределения были бы не такими тяжелыми, если бы люди могли предвидеть инфляцию и имели бы возможность корректировать свои номинальные доходы.

3.Некоторые экономисты считают, что инфляция связана обратной зависимостью с безработицей: чем выше уровень инфляции тем ниже уровень безработицы, и что можно достичь полной занятости при довольно скромном уровне инфляции, т.о. умеренная ползучая инфляция может содействовать оживлению экономики.

37. роль макроэкономических показателей. внп, чнп, денежное измерение, исключение двойного счета
Для общества как и для фирмы важно знать результаты хозяйственной деятельности. Для подведения итогов хозяйственной деятельности используется система национальных счетов (СНС). По сравнению с балансом народного хозяйства в систему национальных счетов учитывается финансовые активы.

Одним из основных показателей СНС является валовой национальный продукт (ВНП), который представляет собой общую или полную стоимость всех товаров и услуг в обществе, произведенных в течение определенного периода времени (чаще всего года). В ВНП включена продукция, произведенная в других государствах на предприятиях, принадлежащим гражданам России.

Валовой внутренний продукт (ВВП) представляет собой общую стоимость всех товаров и услуг, произведенных на территории данного государства, в том числе и не резидентами (резидент – человек, который платит налоги государству). Все результаты хозяйственной деятельности могут быть выражены в натуральных и стоимостных показателях.

Совокупный продукт общества значительно больше ВНП, т.к. не учитывается некоторые производства, не прошедшие учет рынком (см. ниже). Для устранения в результатах хозяйственной деятельности результатов, предшествующих  технологических процессов требуется устранить повторный счет.

Технология устранения повторного счета

	Технологические процессы
	Вновь созданная стоимость
	Добавленная стоимость

	1. Овцеводческая ферма
	60
	60

	2. Шерстеперерабатывающая фабрика
	100
	40

	3. Швейная фабрика
	125
	25

	4. Оптовый торговец
	175
	50

	5. Розничный торговец
	250
	75

	Итого:
	710
	250


В добавленную стоимость включается зарплата, полученная прибыль, амортизация, иногда процент.

Добавленная стоимость, созданная обществом, рынком, равна величине или сумме конечной реализации товаров и услуг.

В подсчет ВПН не включается:


1. Государственные трансфертные платежи (трансфертные – передача денежных средств не сопровождающаяся встречным движением товаров и услуг);


2. Частные трансфертные платежи;


3. Операции на фондовом рынке, которая лишь иллюстрирует смену собственника, но не создает товаров и услуг;


4. Продажа подержанных веще или перепродажа (вторичная).
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На основе моделей кругооборота можно сделать вывод, что подсчет ВНП, кроме указанного выше, по добавленной стоимости можно подсчитывать по доходам и расходам.

ЧНП – чистый валовой продукт.
38. две стороны ВНП: расходная и доходная
В подсчет ВПН не включается:


1. Государственные трансфертные платежи (трансфертные – передача денежных средств не сопровождающаяся встречным движением товаров и услуг);


2. Частные трансфертные платежи;


3. Операции на фондовом рынке, которая лишь иллюстрирует смену собственника, но не создает товаров и услуг;


4. Продажа подержанных веще или перепродажа (вторичная).

Подсчет ВНП по добавленной стоимости можно подсчитывать по доходам и расходам.

Методы подсчета ВНП

	По расходу
	По доходу
	Комментарии

	1. Личные потребительские расходы – С
2. Валовые частные инвестиции Jg
3. Государственные расходы

4. Чистый экспорт - Хп

	1. Амортизация

2. Косвенные налоги на бизнес

3. Зарплата наемным работникам

4. Доходы от индивидуальных вложений

5. Процентные доходы

6. Процент

7. Налоги на прибыль корпораций

8. Нераспределенная прибыль корпорации

9. Выплаченные дивиденды
	

	Итого:
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Капитал общества возрастает за счет чистой валовой. На основе осуществляемых инвестиций можно классифицировать существующую экономику:

1. Если валовые инвестиции по величине больше требуемой амортизации, то экономика является растущей;

2. Если – равны требуемой амортизации, то экономика считается статичной, неподвижной или с нулевым ростом;

3. Если – меньше требуемой амортизации, то экономика считается или экономной или экономикой с пониженной деловой активностью.

Государственные расходы – расходы государства на потребление государственных товаров и услуг.

Государственный расходы не равны государственному бюджету, т.к. в бюджете еще существуют трансферты.

Чистый экспорт – разница между экспортом и импортом.
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39. номинальный и реальный ВНП, общественное благосостояние
Проблемы подсчета ВНП (отличия от совокупного продукта):

1. Нерыночные операции полностью не учитываются при подсчете ВНП;

2. Теневая экономика. Черная экономика – криминальная;

3. Качество продукции.

Для соизмерения результатов хозяйственной деятельности за различные периоды времени используют инфилирование и дефилирование.

	Годы
	Номинальный  ВНП
	Индекс цен
	Реальный ВНП

	1945

1955

1965

1975

1982

1990

2001

2002
	123,1

421,3

836,2

1848,7

2979,3

4608,2

5387,9

5496,1
	0,123

0,272

0,492

0,732

0,818

1

1,11

1,19
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Под номинальным ВНП понимается ВНП, исчисленный в ценах соответствующего года. Показатели ВНП является сравнением за различные годы и позволяют делать вывод о темпах развития экономики.

Под национальным богатством понимается количество накопленных обществом благ, но оценка общественного блага часто очень затруднительна, т.к. исторические памятники, бесценные с точки зрения истории, имеют крайне низкую бухгалтерскую стоимость. С точки зрения общества важен созданный совокупный продукт, а не национальный доход, т.к. национальный доход лишь денежное отражение совокупного дохода.

40. макроэкономическая нестабильность. фазы цикла, причины колебаний, нециклические колебания
Основная идея экономистов (идея равновесия в экономике) выражена Сеймом: предложение всегда порождает общественный спрос.
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Проблемы экономических кризисов проявились в XIX веке. Первый экономический кризис был в Англии в 1825 году. Основными показателями изменения в экономике являются объемы ВНП, уровень безработицы, объемы личных доходов и т.д. 
С точки зрения протекания процесса выделяют следующие фазы экономического цикла:

Кризис


спад, рецессия

Депрессия 

низшая точка цикла

Оживление

оживление

Подъем


высшая точка цикла

Под промышленным циклом понимается период времени (Т) от начала одного подъема до следующего.

Под сезонными циклами понимается изменение деловой активности в течение календарного года (с/х, строительная работа).

Экономические циклы делятся:

1. Краткосрочные (циклы Китчена) 2-4 года; 2. Среднесрочные (циклы Жуглера) 7(8)-10(12) лет; 3. Циклы Кузнеца (строительный цикл) 20-25 лет; 4. Длинные волны  5. Кондратьева 50-55 лет.

Для каждой стадии характерно определенное состояние экономики. Кризис обычно начинается в сфере обращения, когда склады и пункты реализации оказываются переполненными нереализованными товарами. В результате у предприятий, производящих указанные товары, не имеется свободных денег, они не в состоянии расплатиться с партнерами и лавина неплатежей распространяется в экономике (хозяйстве). Многие предприятия закрываются, работники оказываются в числе безработных, банками прекращается выдача кредитов и т.д. В стадии депрессии экономика топчется на месте хотя наиболее эффективные предприятия все еще продолжают работать (существовать). Постепенно спрос на средства производства данных предприятий вызывает к жизни производства на машиностроительных предприятиях, у которых возникшая потребность в ресурсах вызывает к жизни предприятия сырьевых областей и т.д. Экономика постепенно переходит в стадию оживления. Когда пройден докризисный уровень производства, наступает стадия подъема.

Причины экономических циклов делятся на 3 группы:
1. Внешние по отношению к экономике (политическое потрясение, революции, войны, стихийные бедствия, научно-тех. открытия); 2. Внутренние по отношению к экономике факторы (объем денежной массы, объем осуществляемых инвестиций и т.д.); 3. Смешанные участия внеш. и внутр. факторов.

Среди основных теорий, объясняющих теорию циклов, выделяют теорию перенакопления, которая связывает экономические циклы с производством средств производства, когда предприятие их производящие не могут сбыть свою продукцию.

Вторая теория – теория недопотребления, которая связывает появление экономического цикла с тем,  что население как можно больше старается накопить, а не потреблять. 

Существует еще психологическая теория, связывающая проявление деловой активности с психологическим состоянием инвесторов.

Политэкономический цикл в первую очередь связан с выборами президентов и т.д. Для любого избранного руководителя важно к следующим выборам подойти с хорошими экономическими результатами (сроки). Для достижения хороших экономических результатов у руководителя имеется набор рычагов: краткосрочных и долгосрочных, которые связаны с периодом времени от момента принятия решения до получения конечного результата.

Положительным в экономических циклах является их способность приводить экономику в равновесие. Экономические циклы в плановой экономике обусловлены расхождением потребности населении и государства по достижению экономического роста. С позиции других экономистов в плановой экономике циклы обусловлены разными темпами развития первого и второго подразделения. 

Первое подразделение – отрасль, производственные средства, а второе – предметы потребления.

41. типы безработицы. определение полной занятости. 
экономические издержки безработицы
Безработица - социально-экономическое явление, ори котором часть активного населения не может приложить свою рабочую силу. Безработным в Российской Федерации признаются граждане, которые не имеют работы и заработка зарегистрированы в службе занятости в целях подходящей работы и готовы приступить к ней.

Порождается безработица в условиях рыночной экономики под действием конкуренции на рынке труда, усиливается в период экономических кризисов и последующего резкого сокращения спроса на рабочую силу.

Основной контингент безработных в России - люди пожилого возраста, женщины, молодежь.

Различают три вида безработицы: фрикционную, структурную, циклическую. 
Фрикционная безработица существовала всегда, так как связана с переменой места работы, и граждане в поисках лучшей работы идут на это добровольно.

Структурная безработица связана с изменением структуры производства и, как результат, несовпадением предложения рабочей силы и спроса на нее.

Циклическая безработица возникает в определенные моменты в жизни общества: во время спада производства, депрессии и т. д., когда спрос на рабочую силу очень низок.

Безработица принимает самые разнообразные формы: временную, сезонную, региональную, молодежную и т.д.

Уровень безработицы минимален в странах политически стабильных, экономически развитых, с отлаженной системой социальной защиты.

Важным для ликвидации безработицы, специфическим для состояния в России является снятие административных, правовых и экономических ограничений, препятствующей свободной продаже рабочей силы, а именно: отмена института прописки, развитие рынка жилья, преодоление монополизма государственной собственности, развитие механизма государственного регулирования занятости населения. Меры по сокращению безработицы следующие:

1.Трудоустройство непосредственно на предприятии путем создания новых рабочих мест (расширение или создание подразделений, переквалификация на др. специальности и т.д.);

2.Организация общественных работ (благоустройство территорий, лесных массивов и городских улиц, работа на овощных базах, по уборке сел./хоз. продукции);

3.Поощрение частного предпринимательства и стимулирование самозанятости населения, развитие малого бизнеса (товарищества, кооперативы, фермерские хозяйства);

4. Переподготовка и профессиональная подготовка по дефицитным специальностям и профессиям

5. Использование гибких форм занятости (надомный труд, неполный рабочий день, неделя);

6. Широкая информация населения о возможности трудоустройства, проведение ярмарок вакансий, дней открытых дверей и т.д.


Если ставка оплаты существенно отличается от равновесной, то в отрасли могут возникать два вида безработицы: добровольная и вынужденная.

Совокупность текущей и структурной безработицы составляет естественный уровень безработицы. В численном выражении естественный уровень безработицы определяется через равенство числа безработных и числа свободных рабочих мест.

Под естественным уровнем безработицы ранее понималось показатель 2 %, в настоящее время – в качестве естественного уровня безработицы считается 5-6%.

Следует учитывать:

1. Неполный рабочий день и неполная рабочая неделя – скрытая безработица;

2. Люди, потерявшие надежду найти работу;

3. Ложная информация.

Под полной занятостью понимается, когда все желающие и способные к работе имеют работу.
42. совокупный спрос. эффект храповика
Для макроэкономики используются две модели:

1. Совокупный спрос, совокупные предложения;

2. Кейсианский крест.


Под совокупным спросом (АД) понимается количество продукции, которое население страны способно приобрести при данном уровне цен (УЦ).

Наклон кривой совокупного дохода (АД) обусловлен:

1. Эффектом процентной ставки – чем выше УЦ, тем выше ставка процентов, тем меньше население страны стремиться тратить деньги на текущее потребление, сокращая спрос на отечественную продукцию;

2. Эффект реальных кассовых остатков – при высоком УЦ и накоплении у населения финансовых активов с фиксированной стоимостью население резко сокращает спрос на товар отечественного производства;

3. Эффект импортных закупок – при высоком УЦ стоимость импортных товаров оказывается относительно дешевле и население соответственно сокращает спрос на товар отечественного производства.

Сдвиг совокупного дохода (АД) (неценовые факторы совокупного спроса):

1. Личные потребительские расходы, которые обусловлены богатством потребителей, ожиданием потребителей, задолженностью и налогами;

2. Изменение в инвестиционных расходах, которые обусловлены использованными технологиями, избыточными производственными мощностями, ожидаемой прибылью, налогами;

3. Государственные расходы;

4. Размерами чистого экспорта. [image: image106.wmf]-
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«Эффект храповика» заключается в следующем:

При увеличении УЦ, вызванное увеличением совокупного спроса (АД), не наблюдается обратного процесса, т.е. уменьшение УЦ при сокращении совокупного спроса (АД), т.е. достигнутый УЦ на определенном уровне как бы фиксируется.

Обусловлен долгосрочными контрактами предпринимателей с профсоюзами, в которых фиксируются ставки оплаты на продолжительный период времени.

Ставки оплаты труда в цене продукции занимают существенную связь.

43. совокупное предложение

Под совокупным предложением (AS) понимается количество товаров и услуг на внутреннем и национальном рынке при определенном уровне цен (УЦ).

1 – кейнсианский отрезок; 2 – промежуточный; 3 – классический.

1 – Характерное состояние экономики, при котором существующие производственные мощности не полностью используются, существуют большие резервы незанятых ресурсов. 3 – Характеризует экономику при полном использовании ресурсов, следовательно, для создания нового предприятия или увеличения производства на других предприятиях требуется перераспределять уже задействованные ресурсы. Такие перераспределения возможны лишь с помощью завышенных цен, в результате в обществе реальный объем  ВНП не увеличивается, а лишь растет УЦ.

Изменение совокупного предложения (AS) определяется следующими факторами:

1. Цены на ресурсы;

2. Изменение производительности оборудования и труда;

3. Методы государственного регулирования;

4. Национальный доход других государств;

5. Состояние валютных курсов.

При увеличении совокупного спроса (АД) существенно увеличивается объем ВНП, если кривая  совокупного предложения (AS) отражает неполную занятость имеющихся ресурсов. А так как одно из главных совокупных расходов – государственные расходы, то с точки зрения кейнсианства государство обязано активно вмешиваться в экономику увеличивая собственные расходы

При увеличении совокупного спроса на мониториском отрезке совокупного предложения в экономике лишь растет УЦ, не увеличивая объемов рВНП. А так как одно из главных составляющих совокупных расходов являются государственные расходы, то с точки зрения монитористов государство ни при каких условиях не должно стимулировать экономику через увеличение собственных расходов.

44. потребление и сбережение. мультипликатор. парадокс бережливости
Все точки вспомогательной линии обладают свойством отражать равенство доходов и потребления.

Для характеристики величины сбережений (S) используют следующие показатели:

АРС (средняя склонность к потреблению)=[image: image107.wmf]доход
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G – государственные расходы

Xn – чистый экспорт

J – инвестиции

С -  функция потребления

А – величина независимого потребления

S – сбережения

-S – долги

Точкой К отражается равновесие объемов производства и потребления, а модель «Кейнсианский крест». При увеличении совокупных расходов возникает новый момент равновесия в экономике (модель К2).
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 называется мультипликатором.

Эффект мультипликаций может иметь и отрицательное значение при сокращении расходов. Представленный мультипликатор называется простым, т.к. касается простой закрытой экономики. Эффекту мультипликации подвержены и другие расходы, в том числе и государственные и т.д.
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Банковский мультипликатор. Выдавая кредиты банки способны увеличивать денежную массу, используемую для обслуживания сделок. Фактически выдача кредитов – это приказ экономике приспособится к требованиям того, кем получен кредит.

Если есть два банка А и В. Какое-то лицо берет кредит 100000 в А и расплачивается с В. При увеличении денежной наличности в В при условной норме обязательных банковских ресурсов 10% банк В вносит в ЦБ 10000, а остальные 90000 может выдаться в качестве нового кредита. Какое-то лицо, получив кредит в банке В, рассчитывается по своим операциям в банке С. Получив деньги, банк С обязан в ЦБ перечислить 9000, а оставшиеся 81000 выдать в качестве кредита.

Банковский мультипликатор [image: image117.wmf]-
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  норма обязательных банковских резервов, в %.

Парадокс бережливости. Под парадоксом бережливости понимается ситуация, когда для подъема экономики требуется увеличение расходов, а экономике агенты в силу негативных явлений и тенденций сокращают любые расходы.

45. распределительные отношения. понятие дохода. кривая лоренца
Национальный доход (НД) - это вновь созданная за год стоимость, характеризующая, что прибавило производство в данном году к благосостоянию общества. При его подсчете не включается сумма амортизации, косвенных налогов, государственных субсидий.

НД - это чистый “Заработный доход” общества (з/плата, доходы населения, прибыль).

Различают произведенный и использованный НД.

Произведенный НД - это весь объем вновь созданной стоимости товаров и услуг.

Использованный НД - это произведенный НД за минусом потерь (от стихийных потерь, ущерба и т.д.) и внешнеторгового сальдо.

Фонд потребления - это часть НД, обеспечивающая удовлетворение материальных и культурных потребностей людей и потребностей общества в целом (на образование, оборону и т.д.).

Фонд накопления - это часть НД, обеспечивающая развитие производства.

В развитых странах ФП - 90% от НД; ФН - 10%. В 90 гг. Россия ФП - 80% ФП>ФН.


В – высокий;

С – средний;

Н – низкий.

Для характеристики распределения доходов используется кривая Лоренца.

Диагональ прямоугольника – идеальное распределение дохода, когда 20% населения получает 20% доходов. Реальное распределение – кривая Лоренца.

Чем больше кривая Лоренца отклоняется от прямой, тем больше экономическое неравенство в доходах, дальнейшее развитие показывает коэффициент Джини: [image: image118.wmf]площ.ОАС
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Чем больше заштрихованная площадь, тем больше коэффициент неравенства в обществе.

Из национального дохода вычесть взносы на социальное страхование, нераспределенные прибыли корпораций, налоги на прибыль корпораций и прибавить трансфертные платежи, получим личный (полученный) доход.

Личный доход минус индивидуальные налоги равно личный доход после уплаты налогов (распределенный доход).

Параметры:

1. Номинальный доход – та денежная сумма, которая начислена в виде дохода;

2. Располагаемый доход – начисленный национальный доход за минусом отчислений (налогов);

3. Реальный доход – количество товаров и услуг, которые потребитель (гражданин) способен приобрести на свои полученные денежные доходы.

Совокупность натуральных поступлений и денежных доходов называется совокупным доходом.

Под социальной мобильностью понимается способность граждан переходить из одного общественного класса в другой.

Для характеристики распределения доходов используется Парето – эффективность: если каждый член общества не может улучшить своего материального положения, не нарушая имущественных прав других, то распределение доходов в обществе эффективно.

Типы равенства:

1. Эгалитарный – каждый член общества получает наравне с другими членами общества;

2. Роулсианский – перераспределения дохода от наиболее обеспеченных наименее обеспеченным.

3. Рыночный – доходы каждого определяются рынком.

46. виды ценных бумаг
Ценной бумагой является документ установленной формы и обязательных реквизитов удостоверяющий имущественные права, осуществление или передача которых возможны только при его предъявлении. ЦБ - это форма существования капитала, отличная от его товарной, производительной и денежной формы, которая может передаваться вместо него самого, обращаться на рынке и приносить доход. ЦБ - это такая форма фиксации денежных отношений между участниками рынка, которая сама является объектом этих отношений, т.е. заключение сделки или какого-либо соглашения между его участниками состоит в передаче, или купле-продаже ЦБ в обмен на деньги или товар. ЦБ - представитель капитала, явл-ся фиктивным капиталом.

К ценным бумагам относятся государственные ценные бумаги, ценные бумаги субъектов РФ, органов местного самоуправления, корпоративные облигации, акции, векселя, чеки, жилищные сертификаты, инвестиционные паи, приватизационные ценные бумаги, депозитные и сберегательные сертификаты, банковские сберегательные книжки на предъявителя.

Ликвидность ценной бумаги - это возможность ее быстрой продажи без существенных потерь стоимости. 

Эмиссионные ценные бумаги - акции и облигации.

Рынок первичный и вторичный.

	Вид ресурса
	ЦБ

	Земля
	Ипотека

	Недвижимость
	Акции, ипотека, жилищный сертификат

	Продукция
	Коносамент(обращающееся складское свид-во), обращ-ся товарный фьючерсный контракт, товарный опцион

	деньги
	Облигации, векселя, депозитный сертификат,чек, банковский кредит


Акция - эмиссионная ЦБ, закрепляющая права ее держателя(акционера) на получение части прибыли АО в виде дивидендов, на участие в управлении и на часть имущества, остающегося после его ликвидации. Акции бывают привилегированные, кумулятивные, конвертируемые.

По всем привилегированным акциям выплачиваются повышенные гарантированные дивиденды. Кумулятивные акции обладают свойством накапливать невыплаченные ранее дивиденды. Конвертируемые акции обычно обладают свойством обмениваться на несколько простых.

Чтобы акции поступили в продажу требуется осуществить их первичное размещение. В результате выделяют первичный и вторичный рынок ценных бумаг. Существуют несколько первичного размещения акций. Предложение первичного размещения акций называется андеррайтингом.

Чтобы акции могли продаваться на бирже, или требуется пройти процедуру листинга. Условия листинга на каждой фондовой бирже свои. Процессом листинга занимается котировочная комиссия биржи. После процедуры листинга акции уже продаются на бирже или котируются.

Облигация - ценная бумага, удостоверяющая право ее владельцу на переданную фирме сумму и получение определенного дохода. Отличие акционера от облигационера в том, что владелец акций – хозяин, хотя бы частичный, фирмы, а владелец облигаций – ее кредитор.

Между облигацией и закладной по сути не существует разницы. Разница лишь в форме, поэтому все облигации разделяют по видам заклада:

1. Первозакладные обычно выпускаются фирмой под заклад физических активов;

2. Второзакладные в продажу выпускаются в ситуациях, когда первозакладные облигации уже проданы;

3. Облигации под заклад других ценных бумаг обычно выпускаются фирмой, если ей в силу определенных причин не хочется расставаться с финансовыми активами;

4. Беззакладные могут выпускаться в нескольких случаях: когда фирме не требуется залога; торговыми компаниями, у которых нет физических активов; когда не до конца определены права собственности и т.д.

Производные ЦБ – удостоверяют право владельца на покупку или продажу первичных ЦБ. Это ваучер (дал право на приобретение акций приватизируемых предприятий), опцион (передает право на покупку или продажу другой ЦБ по определенной цене до и (или) на определенную будущую дату).

Депозитные (для ЮЛ) и сберегательные (для физ. лиц) сертификаты - свидетельства банков о внесении средств, дающие право на получение вклада и оговоренных процентов. Это разновидность срочных вкладов, которые могут быть перепроданы. Продаются на фондовых биржах.

Вексель – долговое обяз-во, составленное по определенной з-ном форме и дающее его владельцу безусловное право требовать оговоренную сумму по истечению указанного срока.

Простой В.- составляется должником (векселедателем) и содержит его обязательство выплатить обозначенную сумму кредитору (векселедержателю). Переводной. В. (тратта) - составляется кредитором (трассантом) и содержит приказ должнику (трассату) об уплате обозначенной суммы предъявителю векселя (ремитенту).

47. фискальная политика, налоги, их роль
Государственная налоговая система находится в состоянии зачаточного развития. У налоговой системы несколько функций:

1. Фискальная – служит средством для получения денег государством и формирования ею бюджета;

2. Экономическая – направлена на активное использование имеющихся в экономике ресурсов;

3. Перераспределения – служит средством перераспределения доходов между богатыми и бедными.

Под уклонением от налогов понимается использование действующих нормативных актов и положений, законов для сокращения величины уплачиваемых налогов. Чем более развита налоговая система тем лучше служит справедливости и равенству в обществе. При установлении налога должно быть точно известно:

1. Субъект налога (тот, кем уплачивается налог);

2. Объект налога (то, с чем, что облагается налогом);

3. Единица налогообложения;

4. Ставка налога (в % - квота);

5. Налоговые льготы.

Все налоги разделяются на: прямые и косвенные.

При прямых налогах точно известно, кем и за что уплачивается налог. При косвенном налогообложении плательщик налога является конечный потребитель. К преимуществам косвенного налогообложения относятся:

1. Стабильность поступления средств в бюджет;

2. Неочевидность уплаты налогов потребителю.

С точки зрения Адама Смита уплата налогов – признак не рабства, а свободы. В ситуации, когда государство свои расходы компенсирует дополнительной эмиссией денег называется инфляционными налогами.

Для иллюстрации налоговой нагрузки используют кривую Лэффера. Смысл кривой Лэффера: при увеличении налоговой ставки, поступления в бюджет постепенно растут; когда значение  налоговой ставки становится больше, поступление в бюджет сокращается, а при дальнейшем увеличении налоговых ставок поступления в бюджет начинают сокращаться. И появляется вопрос об оптимальной налоговой ставке.

К налоговой системе предъявлены требования:

1. Стабильность (неизменность положений нормативных законодательств);

2. Гибкость налогового законодательства (способность соответствующим образом изменяться, чтобы отражать происходящие изменения);

Основными направлениями увеличения налоговых поступлений в бюджет являются:

1. Увеличение налоговых ставок;

2. Увеличение числа налогоплательщиков;

3. Увеличение объектов налогообложения.

Налоги уплачиваются:

1. У источников (в момент получения доходов);

2. В процессе потребления;

3. При совершении покупок.

Коммерческая тайна – это, что задумано в будущем.

48. Теории международной торговли

1. Теория меркантилистов – государство заинтересована продавать за границу как можно больше готовых товаров и стремиться по возможности не ввозить иностранные товары. Такое соотношение по купле-продаже товаров с точки зрения меркантилистов должно было обеспечить могущество государства.

2. Теория абсолютных преимуществ Адама Смита – государство – это большая семь, внутри которой производство полностью направлено на удовлетворение потребностей членов семьи, а семья обычно не заинтересована в производстве тех товаров, которые дешевле купить на рынке. То есть каждая страна обязана заниматься производством тех товаров, которые у нее по сравнению с соседями абсолютное преимущество (меньшие издержки).

3. Теория сравнительных преимуществ Давида Риккардо.
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Базировалось на трудовой теории стоимости и при оценке результатов сравнивались издержки на единицу продукции.

4. Теория факторов производства Хекшера-Олина – страны, заинтересованные, получают преимущества в производстве товаров, в которых используются ресурсы, имеющиеся в данной стране в избытке.

Парадокс Леонтьева.

5.  В 60-е гг. XX века экономисты оказались вынуждены признать, что в мировой торговле участвуют не государства, а фирмы, производящие ту или иную продукцию. С точки зрения теории преимущества  в производстве продукции обладают фирмы, имеющие более развитые технологии – это теория технологического разрыва. Процесс мировой торговли складывается из нескольких этапов:

1. Фирма – технологический лидер – на мировой рынок выходит с новым продуктом и завоевывает мировой рынок;

2. Страны – импортеры за счет покупки лицензии и более дешевой рабочей силы начинают производить аналогичную продукцию, но более дешевую продукцию и вытесняет импортера с национального рынка, а затем и многих сегментов мирового;

3. Фирма – первоначальный производитель – либо переключается на рынок третьих стран, либо, чаще всего, появляется с новым видом продукции.

6. Теория международной конкуренции Майка Портера – на мировом рынке побеждают страны, имеющие лучший менеджмент, а также ряд некоторых условий, например, успешную деятельность смежных отраслей.

49. платежный баланс
Обобщение представление о финансовых потоках для каждой страны дает ее платежный баланс, который отражает все виды платежей и денежных поступлений.

Торговый баланс обычно показывается отношением между валютными доходами по экспорту товаров к валютным платежам по товарному импорту.

Это соотношение может не соответствовать реальным перемещениям товаров через таможенную границу, т.к. срока физического применения товаров и их оплаты часто не совпадают.

Баланс нефакторных услуг часто называют невидимым экспортом и импортом, включает доходы от фрахта (транспортировки товаров (иностранных) на отечественных судах, поездах и т.д. и, наоборот, отечественных товаров на зарубежном транспорте). Сюда же относятся доходы и платежи по страхованию товаров, людей и услуг, пересекающих национальные границы.

Баланс факторных доходов – соотношение валютных доходов и платежей, полученных в данный период от труда и капитала, ранее вывезенных за границу или ввезенных оттуда. Что касается труда, то этот баланс включает только ту часть доходов российских граждан, проживающих за границей, которые они перевозят на Родину.

Доходы по инвестициям не следует путать с самими инвестициями. 

Баланс некоммерческих трансфертов – главное движение денег связано с расходами иностранных туристов в нашей стране и российских туристов за рубежом. Расходы иностранных посольств у нас и наших посольств, миссий и представительств за рубежом.

Все указанные доходы и платежи относятся к категории текущих статей. Баланс по этим статьям традиционно считается основополагающим. Его часто путают с общим платежным балансом. Но это не правильно, т.к. не учитывается баланс движения капиталов, значение которых в экономике не только не уступает, но в значительной мере превосходит совокупную роль текущих статей.

Движение капиталов включает: Приток и отток прямых инвестиций, дающих право контроля над объектом вложения; портфельных инвестиций, меньших по размеру, рассредоточенных и не дающих право контроля и прочих инвестиций, куда входят перемещение краткосрочного капитала с банковских счетов одной страны в другую, краткосрочные банковские и торговые кредиты, приобретение непроизводственной недвижимости. Сюда же примыкает статья «ошибки и пропуски», которые образуются, когда сумма всех статей доходов и платежей с учетом фиксирования дефицита. «Ошибки и пропуски» - неучтенное или нелегальное перемещение капитала.

Суммарный платежный баланс имеет либо положительное, либо отрицательное сальдо, которое традиционно финансируется компенсируется экспортом-импортом золота или сокращением увеличения иностранной валюты.

50. валютные курсы

Валютный курс – цена национальной денежной единицы, выраженная в денежных единицах другой страны. Выделяют прямой и обратный валютный курсы. При прямом валютном курсе денежная единица другого государства выражена в рублях. Обратный валютный курс выражается соотношением между рублем и денежной единицей другого государства.

Кросс – курсы – соотношение денежных единиц одних государств в денежных единицах других государств (не связаны с рублем: доллар ( фунт и т.д.).

Валютный курс отражает бездействие ряда факторов, но в понимании факторов, управляющих движением валютного курса сохраняется большая неопределенность, несмотря на обширность исследований по вопросу. Существует несколько моделей определений валютного курса:

[image: image120]
1. Модель доходы – расходы: определяющее значения для установления валютного курса имеет состояние торгового баланса;

2. Портфельная модель, которая рассматривает как рынок товаров, так и рынок капиталов; для стабильного валютного курса и рынок товаров и рынок капиталов должен быть в равновесии;

3. Монетарная модель базируется на предположении, что соотношение национальных цен является главным фактором, определяющий валютный курс.
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Государственное изменение соотношения валют называется девальвацией и ревальвацией (повышение курса национальной валюты по отношению к иностранной).

Существуют модели взаимосвязи разных валют.

В современных условиях процессы в экономике становятся все более разнообразными. Виды экономической интеграции:

1. Зона свободной торговли, в которой объединенные страны снимают  граничные барьеры и обеспечивают свободное перемещение товаров;

2. Таможенный союз, в котором страны-участницы кроме свободного перемещения товаров формируют единую таможенную политику;

3. Общий рынок, в котором страны-участницы, объединенные в таможенный союз, формируют единый рынок капиталов, объединенных в таможенный союз, формируют единый рынок капиталов и рабочей силы;

4. Экономический союз, в котором согласовывается единая экономическая политика и создание единой валюты.

Кроме тенденции объединения наблюдается смещение центров производства с материального на нематериальное. 

51. фондовые индексы
Для характеристики фондовой торговли используются биржевые индексы. На каждой бирже свои индексы. Наиболее известный индекс – индекс Доу-Джонса Нью-Йоркской фондовой биржи.

· Индекс Доу-Джонса составной, состоит из трех индексов:

· Индустриальный (промышленный) – характеризует стоимость акций 30 крупнейших промышленных компаний;

· Транспортный – характеризует стоимость акций 20 крупнейших транспортных компаний;

· Индекс жилищно-коммунальных предприятий – характеризует стоимость 15 крупнейших жилищно-коммунальных фирм (гостиницы);

· Сводный – характеризует стоимость акций всех 65 компаний.

· Индекс Standart Poor’s стал известен благодаря развитию компьютерной техники. Характеризует акции 500 крупнейших компашек, из которых 400 промышленные, 40 транспортных, 40 финансовых, банковских страховых и 20 жилично-коммунальных.
· Индекс NikKey (на Токийской фондовой бирже), 
· FTSE (на Лондонской фондовой бирже), 
· АКМ, Скейт, РТС – в России, 
· РТС-1, 
· РТС-2 – для высоколиквидных, 
· РТС-2 – малоликвидных компаний.
52. теория экономического роста
В современных условиях под экономическим ростом понимается увеличение объемов ВНП, ВВП, национального дохода и т.д.

Для сравнения используют удельные показатели, т.е. объемы производства ВНП, ВВП, НД на душу населения.

С точки зрения отдельных экономистов в качестве роста может рассматриваться увеличение действующего производственного оборудования, капитала, как основу для будущего увеличения объемов производства.

С точки зрения других экономистов в качестве роста рассматривается увеличение доходов населения.

С точки зрения еще одних экономистов – увеличение товаров потребления.

В качестве показателя экономического роста используется индекс производства бумаги.

В современных условиях выделяют несколько видов экономического роста:

1. Экстенсивный – для увеличения объемов используется факторы производства одного и того же технического уровня;

2. Интенсивный – для увеличения объемов производства используются ресурсы с растущим техническим уровнем;

3. Смешанный.

Под развитием всегда понимается использование техники с улучшенными характеристиками или показателями.

С точки зрения восприятия «прогресс» всегда носит нормативный характер (субъективный).

Выделяют прямые факторы экономического роста:

1. Все виды ресурсов;

2. Научно-технический прогресс и косвенные, которые стимулируют экономический рост:

1. Налоговая политика;

2. Объемы инвестиций и т.д.

Для характеристики процесса экономического роста вводится понятие акселератора, который 
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отражает изменение инвестиций, вызванных приростом ВНП за предшествующий период.

В экономическом росте нужно выделять техническую сторону, которая связана с эффективностью использования ресурсов и социальную направленность экономического роста, обеспечивающую повышение качества жизни.
53. Бюджетная система

Бюджет – план доходов и расходов общества на определенный финансовый год. В России существует три уровня бюджетов: государственный – бюджет России; региональный или областной и местный. Сведенные вместе бюджеты разных уровней образуют консолидированный бюджет.

В бюджетную систему также входят внебюджетные фонды. Консолидированный бюджет вместе с бюджетом внебюджетных фондов образуют сводный бюджет.

К расходом бюджета относятся:

1. Дотации – передача денег из бюджета первого уровня в бюджет другого уровня на условиях безвозмездности и невозвратности.

2. Субвенции – передача средств из бюджета одного уровня на условиях безвозвратности и безвозмездности, но при контроле использования.

3.  Субсидии – передача средств из бюджета одного уровня в бюджет другого при условии долевого участия.

Обязательства государства в национальной валюте перед собственными гражданами и юридическими лицами называется внутренним долгом, а в иностранной валюте – внешним.

Существует несколько способов возвращения долга:

1. Традиционный – за счет золотовалютного резервов: для большинства должников невозможен из-за отсутствия резервов.

2.  Конверсия долга – возвращение обязательств, принадлежащих государству имуществом.

3. Консолидация внешнего долга – перевод краткосрочных и среднесрочных обязательств в долгосрочные.

4. Реструктуризация – перевод краткосрочных и среднесрочных обязательств в долгосрочные с принятием на себя новых обязательств.

54. Теория производства

	Капиталовложения (затраты)
	Трудовые затраты (Т/емкость)

	
	1
	2
	3
	4
	5

	1
	20
	40
	55
	65
	75

	2
	40
	60
	75
	85
	90

	3
	55
	75
	90
	100
	105

	4
	65
	85
	100
	110
	115

	5
	75
	90
	105
	115
	120
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 зависимость производства от научно-технического прогресса (НТП);
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 ​зависимость производства от капитала;
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зависимость производства от труда;
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зависимость производства от природных ресурсов.

[image: image129]
Для краткосрочного периода – результаты производства с одним переменным фактором.

Средний продукт – результат производительности труда.
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55. денежный рынок

Модели денежного рынка
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 - масса денег.

 Монетаристский или классический подход к денежному рынку.
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В результате взаимодействия спроса на деньги и предложение денег, в экономике устанавливается определенный уровень цен. Если уровень цен понизится до Р2, то часть денег [image: image136.wmf]M
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 окажется избыточной, что приведет к обесцениванию денег и повышению цен.

Под М понимается денежный агрегат:
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деньги на текущих счетах ;

3. [image: image139.wmf]2
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деньги, вложенные в ликвидные бумаги.

Кейнсианская модель

Мотивы пользования деньгами и в качестве показателя берется не цена Р, а ставка банковского процента. Мотивы:

1) транзакционный мотив спроса на деньги – спрос для текущих операций; 
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2) Спекулятивный – обусловлен выгодой сохранения денег при вложении их в ценные бумаги (облигации с фиксированным доходом);

3) Мотив предосторожности.

В результате взаимодействия спроса на деньги и предложения денег в экономику устанавливается определенный уровень банковского процента, а изменение в спросе на деньги приводит к изменению банковского процента.

1. Предмет и метод экономической теории
1
2. Понятие оэф. Формационный и цивилизационный подходы
2
3. Понятие закономерности. Эконометрические и экономические законы
3
4. Экономика и политика. Экономическое мышление
4
5. Потребности и их развитие
5
6. Виды ресурсов: капитал, труд, земля, предпринимательская способность.
 Характеристики предпринимателя
6
7. Возникновение товарного производства. Отличия товарного и капиталист. производства
7
8. Понятие рынка и рыночной экономики
8
9. Макроэкономический кругооборот
9
10. Основополагающие (фундаментальные) вопросы рыночной экономики
10
11. Кривая производственных возможностей
11
12. Понятие эффективности производства и стадий общественного производства
12
13. Понятие блага. Общественные блага. Товар
13
14. Товар, его свойства, классификация и дифференциация
14
15. Деньги, их происхождение и функции
15
16. Спрос. Кривая спроса. Объем спроса 
16
17. Сдвиг кривой спроса. Спрос, детерминанты спроса
17
18. Предложение. Кривая предложения. Объем предложения. Сдвиг кривой предложения
18
19. Предложение, детерминанты предложения
19
20. Рыночное равновесие. Цена равновесия. Модель движения цен под воздействием 
спроса и предложения (дефицит и избыток товара)
20
21. Эластичность спроса и предложения
21
22. Собственность, ее формы, виды, сущность, права собственности
22
23. Структура рынков, их характеристики. Основные признаки свободного рынка
23
24. Правовые формы предприятий
24
25. Издержки
25
26. Экономические издержки и прибыль. Чистая экономическая прибыль
26
27. Монополия и конкуренция. Структура рынка со стороны покупателей и продавцов
27
28. Показатели концентрации рынка
28
29. Совершенная конкуренция. Фирма «прайс-тейкер»
29
30. Виды монополий. Графики, характеризующие ситуацию
30
31. Олигополия. Картель. Теория игр и поведение олигополии. Равновесие Нэша.
31
32. Лимитирующее ценообразование, ценовая дискриминация, лидерство в ценах
32
33. Рынки капиталов и природных ресурсов. Ценообразование на рынках ресурсов
33
34. Рынок труда. Теория предельной производительности распределения.
 Теория эффективной заработной платы
36
35. Роль государства в экономике
38
36. Переливы ресурсов. Трансформация издержек перелива
39
37. Роль макроэк. показателей. Внп, чнп, денежное измерение, исключение двойного счета
40
38. Две стороны внп: расходная и доходная
41
39. Номинальный и реальный внп, общественное благосостояние
42

40. Макроэк. нестабильность. Фазы цикла, причины колебаний, нециклические колебания
43
41. Типы безработицы. Определение полной занятости. Эконом. издержки безработицы
44
42. Совокупный спрос. Эффект храповика
45
43. Совокупное предложение
46
44. Потребление и сбережение. Мультипликатор. Парадокс бережливости
47
45. Распределительные отношения. Понятие дохода. Кривая Лоренца
48
46. Виды ценных бумаг
49
47. Фискальная политика, налоги, их роль
50
48. Теории международной торговли
51
49. Платежный баланс
52
50. Валютные курсы
53
51. Фондовые индексы
54
52. Теория экономического роста
55
53. Бюджетная система
56
54. Теория производства
57
55. Денежный рынок
58
Доходы 
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