Вопрос 1   Предмет и метод экономической теории. Предметом экономической теории является анализ ры​ночного хозяйства. Однако это слишком общее определе​ние. Уточнить его можно, обратив внимание на понятие редкости (ограниченности ресурсов) и проблему выбора, который должны осуществлять люди, сталкиваясь с отме​ченной выше ограниченностью ресурсов. Экономическая теория изуча​ет экономическое поведение людей. Экономика — это наука, которая изучает поведение человека с точки зрения отношений между его целями и ограниченными средствами, допускающими аль​тернативное использование а также Минимизация за​трат и максимизация выгоды. Наиболее характерными функциями экономической те​ории являются: познавательная функция; методологиче​ская функция; практическая функция, целью которой яв​ляется формулировка экономических проблем и путей их решения как теоретической основы экономической по​литики. Функция — это переменные величины, зави​сящие от других переменных величин. Экономическая теория использует широкий спектр ме​тодов научного познания. Важнейшим из них является метод научной абстракции. Он состоит в очищении иссле​дования объекта от случайного, временного и определении постоянных, типичных, характерных черт. С помощью метода абстракции формулируются научные категории, выражающие сущностные стороны исследуемых объектов, и строятся экономические модели.
Вопрос 2   Основные этапы развития. Происхождение слова «экономия» берет начало от «ойкономиа» («ойкос» — дом, хозяйство и «номос» -правило, закон) и в начале рассматривалось как наука о домашнем хозяйстве. Аристотель, оперируя термином «экономия» и производным от него «экономика», рассмот​рел основные экономические закономерности общества своего времени. Философ и экономист, Аристотель иссле​дует основание пропорций обмена, происхождение и фун​кции денег, значение торговли и т. п. Впервые термин «политическая экономия» ввел в науч​ный оборот француз Антуан де Монкретьен. Он опублико​вал в 1615 г. сочинение «Трактат политической экономии», которое дало название целой науке. Политическая эконо​мия рассматривалась Монкретьеном как сосредоточие правил хозяйственной деятельности. Определяющим направлением экономической мысли ХV-ХVII вв. стал меркантилизм. Сущностью меркантилизма в экономической теории является определение закономер​ностей в сфере обращения, т. е. в денежном обороте и торговле. Характерными выразителями идей меркантилизма были англичанин Томас Ман и француз Жан Батист Кольбер. Англия в XVII в. с ее идеями свободы, разума и прогресса выдвинула немало оригинальных мыслителей и среди них Уильяма Петти. Французская экономическая мысль XVIII в. очень инте​ресно представлена школой физиократов. Термин «физи​ократы» образован от греческих слов и дословно означает «власть природы». Наиболее яркими представителями этой экономической школы являются Франсуа Кенэ и Анн Тюрго. Физиократы перенесли основной акцент исследования (в отличии от меркантилистов) непосредственно на произ​водство. Сам термин «воспроизводство» был впервые ис​пользован Кенэ. Проведенный А. Смитом анализ природы человека, вза​имодействия и взаимосвязи человека и общества был по​ложен в основу формулировки понятия homo ecomomicus  — «экономический человек», хотя само это понятие воз​никло позднее. А. Смит считал, что основным стимулом экономической активности человека является частный ин​терес. Реализовать свой интерес человек может только путем взаимообмена с другими людьми результатами час​тной экономической активности, иначе говоря, в процессе разделения труда. Ввел понятие «невидимая рука» стихийное действие объективных экономических законов. Основой экономического учения А. Смита был принцип свободной конкуренции. Только пои свободном передви​жении капитала, товаров, денег и людей ресурсы общества могут использоваться оптимально. Виднейшим представителем английской классической политиаескрй экономии стал Давид Рикардо, опубликовавший свои работы в начале 19 в его научной системы стало признание закона стоимости фундаментом, на основе которого выстраивается в единое целоетеория политической экономии. Д. Рикардо считал сферу производства источником сто​имости и доходов Определенным  этапом эволюции экономической теории стали сочинения швейцарского экономиста XIX в. Жана Шарля Леонара Симонда де Сисмонди. Он выступал с критикой экономического механизма капиталистического общества. В трактовке Сисмонди политическая экономия призвана быть наукой совершенствования социального механизма ради счастья человека. Сисмонди возродил и дал свое объяснение термина «пролетариат», несколько иное по сравнению с содержанием его в дневнеримский период, обозначавшим низшие, неимущие, деклассирован​ные слои общества. Идею создания будущего общества, каждый в своем понимании, выдвинули социалисты-утописты Анри Клод Сен-Симон, Шарль Фурье (Франция) и Роберт Оуэн (Ве​ликобритания). Они подвергли критике капиталистиче​скую систему. "Карл Маркс и Фридрих Энгельс в XIX в. создали теоре​тическую концепцию, получившую обобщенное название марксизм. В рамках этой концепции было сформулировано учение об общественно-экономических формациях, со​ставляющих их элементах. была разработана теория цены произ​водства, сформулирована позиция по проблемам противо​речия товара, двойственного характера труда, закона сто​имости как закона движения товарного производства. Во второй половине XIX в. была сформулирована теория предельной полезности и предельной производительности или маржинализма. Теория маржинализма — это экономический анализ преимущест​венно с точки зрения психологии отдельного субъекта, вовлеченного в хозяйственные отношения. Классиками теории маржинализма являлись экономи​сты австрийской школы Карл Менгер, Фридрих фон Визер, Евгений фон Бем-Баверк. Теория маржинализма активно использовалась при ана​лизе взаимовлияния цены и спроса на конкретные товары, определении взаимозаменяемости и взаимодополняемости различных факторов производства. Новое направление экономической теории, получившее название неоклассического. В экономической теории неоклассического направления было сформулировано положение о том, что и спрос и предложение являются равнозначными элементами меха​низма рыночного ценообразования, был разработан и получил быстрое распространение принцип функцио​нальных соотношений экономических процессов. Одним из широко известных теоретиков математической школы XIX — начала XX вв. является швейцарский эконо​мист Леон Вальрас. Последователи этой школы экономи​ческой теории рассматривали рыночную экономику как систему, потенциально способную достигать равновесия на основе спроса и предложения. Составляющими рыночной системы являлись, по мнению экономистов-математиков» рациональные субъекты, непрерывно стремившиеся к оп​тимуму своего существования, т. е. экономическому успе​ху. Вальрас разработал модель общего экономического равновесия, которая имеет в своей основе анализ спроса и предложения и содержит ряд систем уравнений. выдающийся английский экономист Джон Мейнард Кейнс опубликовал свою самую знаменитую ра​боту «Общая теория занятости, процента и денег», основав новое направление экономической теории — кейнсианство. Ранее при анализе экономических процессов применял​ся микроэкономический подход. Он основывался на рас​смотрении деятельности отдельной фирмы в условиях сво​бодной конкуренции: снижение ее издержек, повышение прибыли, рациональная занятость рабочей силы. Кейнс сформулировал макроэкономический, иначе говоря, анализ взаимообуслов​ленности совокупных показателей — национального дохо​да, инвестиций, потребления, сбережений и т.д. Одним из направлений эволюции экономической тео​рии первой трети XX в. явилась концепция институпионализма в ее различных модификациях. Название концепции  служит иллюстрацией намерения авторов дать систем​ный анализ процессов и явлений, называемых ими инсти​тутами. концепция является очень широким и может включать и государство, и конкуренцию, и монополии, и налоги, и устойчивый образ мышления, и юридические нормы. В последние три десятилетия получила развитие и новая разновидность институционализма — неоинституционализм, или новая институциональная экономика. Предметом ее исследования стали новые области экономического ана​лиза — теория трансакционных издержек, экономическая теория прав собственности теория общественного выбора Американский экономист русского происхождения Ва​силий Леонтьев является одним из крупнейших ученых нашего времени. Его имя ассоциируется в первую очередь с таким направлением экономической теории, как создание модели «затраты — выпуск», отражающей идеи равенства между наличными ресурсами и их использованием. важнейшим направлением современной экономической теории является концепция монетаризма, в центре исследований монетаристов стоит проблема стабилизации экономики, в кото​рой главенствующая роль принадлежит денежным факто​рам.     

Вопрос 5  Закон спроса. Неценовые факторы спроса.  Понятия спроса и предложения. На конкурентном рынке товаров н услуг именно покупатель определяет, что производить. На рынке это делается не с помощью обычаев, инстинктов, приказов, а через систему цен. Каким же образом это происходит? Объяснить это поможет механизм взаимодействия спроса и предложения на рынке товаров и услуг, оказывающий самое непосредственное влияние на форми​рование цен на товары. СПРОС - это желание и возможность приобретения товара людьми. Необходимо различать понятия спроса и потребности человека. Потребность - это желание человека иметь какой-либо товар. Потребность ограничена размерами дохода, который человек может потратить на приобретение продукции. ВЕЛИЧИНА СПРОСА - количество товара . которое массовый покупатель желал бы купить при определенной цене данного товара. Чем выше цена товара, тем меньше его покупают и наоборот, чем ниже его рыночная цена. тем больше его будет куплено при прочих равных условиях.  КРИВАЯ СПРОСА показывает взаимо-связь между ценой Р н количеством покупаемого товара Q н описывает рыночное поведение покупателей. Заметим . что количество и цена находятся в обратной зависимости: когда цена падает . количество возрастает. Изменение цены на определенный товар будет приводить к изменению величины спроса. ЗАКОН ПОСТЕПЕННОГО УБЫВАНИЯ СПРОСА : Если цена какого-либо товара повышается, то спрос будет предъявляться на меньшее количество этого товара. Почти все товары подвержены действию этого закона. Спрос может меняться н под воздействием неценовых факторов, таких как : доходы покупателей;  ожидания изменения цен на товары; ожидания изменения количества продаваемых товаров; ожидания изменения доходов покупателей;  вкусы и предпочтения; цены на сопряженные товары ( взаимозаменяемые и взаимо​дополняемые). Различают изменение величины спроса - движение вдоль кривой под воздействием изменения цены и  изменение самого спроса - сдвиг кривой под воздействием неценовых факторов. Изменение спроса изображается параллельным сдвигом кривой вправо или влево. В теории спроса и предложения выделяют товары-субституты и комп​лементарные товары. Первые - это товары-заменители, удовлетворяющие ту же самую потребность, увеличение спроса на одни из них сопровождается па​дением спроса на другие (масло - маргарин). Комплементарные - это взаимо​связанные товары, спрос на которые изменяется синхронно (фотоаппарат​-фотопленка. автомобиль-бензин).
Вопрос 6  Закон предложения. Неценовые факторы предложения. ПРЕДЛОЖЕНИЕ - это то количество товаров н услуг, которое производится и продается на рынке. Производитель должен хотеть произвести данный товар, а продавец хотеть его продать. Рыночное предложение в конечном итоге определяется желанием н способностью продавцов предоставлять товары для продажи на рынке. ВЕЛИЧИНА ПРЕДЛОЖЕНИЯ - это то количество товара, которое будет предложено для продажи приданной цене в данный период времени. КРИВАЯ ПРЕДЛОЖЕНИЯ показывает отношение между рыночными ценами и тем количеством продукции, которое производители изъявляют готовность произвести и описывает рыночное поведение продавцов. В отличие от кривой спроса кривая предложения обычно поднимается вправо вверх, поскольку повышение цены влечет за собой возрастание предложения. ЗАКОН ПРЕДЛОЖЕНИЯ гласит, что производители сочтут выгодным напра​вить большее количество ресурсов на производство данного товара при относительно более высоком уровне цены на него. чем при более низком. Различают изменение величины предложения (движение вдоль кривой под воздействием изменения цены и изменение самого предложения(сдвиг кривой под воздействием неценовых факторов) ФАКТОРЫ, ВЛИЯЮЩИЕ НА ПРЕДЛОЖЕНИЕ: цены на ресурсы (все. используемые в производстве, включая труд. капитал, сырье н т.п.);  налоги и дотации со стороны государства ; появление новых технологий;  изменение цен на другие товары;  количество производителей или про​давцов; ожидания изменений на рынке. Ужесточение налогов обычно ведет к сокращению предложения. Появление новых ресурсосберегающих технологий ведет к снижению издержек и способствует увеличению предложения. Изменение цен на факторы произ​водства ведет к тому. что у производителя появляется желание производить что-либо другое. Так. повышение цен на лен ведет к переходу производите​лей тканей на хлопок. 
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Вопрос 7  Понятие и виды экономического равновесия. Модели динамики равновесных цен. Для того чтобы определить рыночную цену товара, надо объединить анализ спроса с анализом предложения Кривые спроса и предложения наложены на одну и ту же диаграмму, т к имеют одни и те же оси координат (по вертикали откладываются цены Р.а по горизонтали -количество продукции Q и пересекаются лишь в одной точке взаимодействующих dd и ss. В результате этого анализа можно установить, что уравновешивающая рыночная цена находится в той точке, в которой СПРОС РАВЕН ПРЕДЛОЖЕНИЮ По этой же точке можно определить равновесное количество продукции. Эта устойчивая цена не может быть. конечно, достигнута сразу. Для этого может потребоваться первоначальный период испытании и ошибок, период колебаний вокруг требуемого уровня . пока цена . наконец, не установится и предложение не уравновесит спрос. ОТКЛОНЕНИЕ ОТ ПОЛОЖЕНИЯ РАВНОВЕСИЯ. Может случиться так. что под воздействием различных факторов равновесие на рынке нарушилось и спрос на товар возрос. Например: Увеличились доходы населения и люди стали приобретать то, что желание потребителей приобрести дополнительное количество товара и го​товность заплатить за него большую сумму денег отражается в перемещении кривой спроса dd вправо. Поскольку рынок в состоянии обеспечить поставку товара лишь в прежнем объеме и не способен мгновенно отреагировать на новую потребность, поначалу дополнительный спрос останется без удовлетворения. Возникнет си​туация товарного дефицита. Надбавки к ценам со стороны нетерпеливых покупателей повышают цены. ЭTO приводит к увеличению предложения и не​которому уменьшению величины спроса, тем самым достигается новая более высокая равновесная цена. При уменьшении спроса (сдвиг кривой dd в обратном направлении) при имеющейся цене покупатели готовы приобрести количество товара мень​шее. чем готовы предложить производители. Возникает излишек товара. Конкуренция продавцов снижает цены. величина спроса возрастает, предло​жение несколько падает, вследствие чего опять устанавливается прежняя равновесная цена. 

Вопрос 8   Типы и виды эластичности спроса. Факторы ценовой эластичности спроса. Производители сельскохозяйственной продукции в США столкнулись с таким парадоксом: в урожайные годы выручка фермеров была меньше, чем в неурожайные. Мы с Вами тоже сталкивались с загадочными явлениями: страна увеличива​ет транзитный налог за проезд по ее территории. но сумма собираемых налогов сокращается. Для объяснения этого факта экономисты ввели такое понятие как эластичность. ЭЛАСТИЧНОСТЬ СПРОСА - это степень чуткости потребителей к изменению цены продукции. Согласно закону спроса, потребители при снижении цены будут приобретать большее количество продукции. Однако степень реакции может значительно различаться в зависимости от продукта. В связи с этим различают несколько видов эластичности. Наиболее распространенной харак​теристикой кривой спроса является ее ЭЛАСТИЧНОСТЬ ПО ЦЕНЕ, т.е. отношение процентного изменения величины спроса на товар к заданному процент​ному изменению его цены при прочих равных условиях. Рассчитанная эластичность спроса по цене называется точечной, т.к. за точ​ку отсчета принимается конкретная координата кривой спроса. Ценовая эластичность спроса всегда имеет отрицательное значение, что объясня​ется законом спроса. Рассчитывают также дуговую эластичность спроса по цене. когда в качестве значении цен и количества продукции берется средне​арифметическое значение исследуемого интервала. Для измерения эластичности существует специальный показатель - коэффициент эластичности: 
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Ценовая эластичность спроса всегда имеет отрицательное значение. что объясняется Законом спроса и нисходящим характером кривой спроса. При анализе используется абсолютная величина коэффициента эластичности, т.к. с математической точки зрения нельзя же утверждать. что - 3 больше, чем - 1. хотя при сравне​нии эластичности различных товаров именно такой вывод мы должны сде​лать. Различают следующие характеристики ценовой эластичности: - эластичный спрос. - неэластичный спрос. - единичная эластичность. ЭЛАСТИЧНЫЙ СПРОС - когда небольшие изменения в цене приводят к значительным изменениям в количестве покупаемой продукции ( Е > 1 ). Это приводит к тому. что снижение цены приводит к такому увеличению продажи продукции, в результате которого возрастает общая выручка. Заметим, что выручка равна произведению объема проданной продукции 0 на цену продажи Р. т. е. равна площади. заштрихованной на рисунке.  К товарам эластичного спроса относятся: а) предметы роскоши (драгоценности, де​ликатесы. меха и т.п.). 61вещи. приобретение которых существен​но ощутимо для семейного бюджета (авто​мобили. холодильники, телевизоры). в) легко заменяемые товары (фрукты. ово​щи. и пр.1)  НЕЭЛАСТИЧНЫЙ СПРОС наблюдается. когда существенное изменение в цене ведет лишь к небольшому изменению в количестве покупок ( Е<1 ). В результате снижения цен происходит столь незначительный  рост покупок, что общая выручка падает. К товарам неэластичного спроса от​носятся: 1) Предметы первой необходимости (инсу​лин. квартплата); 2) Вещи. приобретение которых мало ощутимо для семейного бюджета; 3) Труднозаменимые товары (электро -​лампочки. соль). ЕДИНИЧНАЯ ЭЛАСТИЧНОСТЬ заключа​ется в том. что пропорционально измене​нию цен изменяется и количество покупок ( Е = 1 ). Это происходит, когда снижение цены в точности компенсируется соответ​ствующим ростом объема покупок, так. что общая выручка остается совершенно неизменной. ОСНОВНЫЕ ФАКТОРЫ, ВЛИЯЮЩИЕ НА ЭЛАСТИЧНОСТЬ СПРОСА ПО ЦЕНЕ: 1. В качестве основного фактора, определяющего ценовую элас​тичность спроса. выделяют доступность взаимозаменяемых товаров. Когда у товара есть близкий товар - субститут (заменитель). то спрос на товар достаточно эластичен. Чем больше у товаров хороших заменителей, тем эластичнее бывает спрос на него. Взаимодополняемость товаров также важна при определении эластичности товара. Если какой - либо товар является дополне​нием (комплементом) к другому товару (как. например бензин и автомобиль), то спрос на комплементарный товар обычно является относительно неэластичным. 2. Временные рамки, в пределах которых принимается решение о покупке. Спрос на коротких интервалах времени менее эластичен, чем на длинных. Спрос на продукт тем эластичнее, чем длиннее период времени для принятия решения. Это объясняется привычками людей к потреблению определенного продукта и требуется определенный временной интервал, чтобы изменить свои пристрастия. 3. Удельный вес в доходе потребителя. Чем большее место занимает продукт в бюджете потребителя, тем выше будет эластичность спроса на него. Если продукт занимает в бюджете 1%, то изменение цен на него на 10 % вызовет минимальное изменение количества покупаемого товара. 4. Отнесение товара к предметам роскоши или предметам первой необходимости. Спрос на предметы первой необходимости неэластичен, спрос на предметы роскоши эластичен. Простейшим способом проверки эластичности или неэластичности спроса является такой показатель, как изменение общей выручки в случае измене​ния цены товара. Прослеживаются следующие закономерности: 1. Если спрос эластичен, изменение цены вызовет изменение общей выруч​ки в противоположном направлении. Даже при меньшей цене. уплачиваемой за единицу продукции. прирост продаж оказывается более, чем достаточным для компенсации потерь от снижения цены 2. Если спрос неэластичен. изменение цены вызовет изменение общей выруч​ки в том же направлении ( Е < 1 ). Небольшое расширение продаж, кото​рое произойдет при снижении цены. окажется недостаточным для компен​сации уменьшения выручки, получае​мой с единицы продукции, так что в ко​нечном счете общая выручка уменьшит​ся. 3. В случае единичной эластичности увеличение или уменьшение цены ос​тавит общую выручку без всяких из​менений. Потеря выручки.связанная со снижением цены единицы продукции. будет в точности компенсирована со​путствующим расширением продаж. И наоборот, прирост выручки, получен​ной благодаря росту цены единицы продукции, будет в точности компен​сирован потерей выручки, вызванной сопутствующим сокращением коли​чества спрашиваемой продукции.  

Вопрос 9  Виды ценовой эластичности предложения. Факторы ценовой эластичности предложения. ЭЛАСТИЧНОСТЬ ПРЕДЛОЖЕНИЯ оценивает степень чувствительности производителей к изменениям цен на товары. Важнейшими факторами, влияющими на эластичность предложения. являются: 1. Количество времени, имеющееся в распоряжении производителя, чтобы отреагировать на данное изменение цены продукта. Чем продолжительнее отрезок времени, тем эластичнее предложение. В связи с этим различают три временных периода: - кратчайший рыночный период , краткосрочный период, долгосрочный период. КРАТЧАЙШИЙ ПЕРИОД настолько мал, что про​изводители товаров не успевают отреагировать на изменение цен и изменение спроса на товар. Возросший спрос не увеличивает предложение. Так. фермер на сельскохозяйственном рынке не может предложить больше помидор, чем вырас​тил. несмотря на то. что спрос и цены высоки. КРАТКОСРОЧНЫЙ ПЕРИОД предполагает, что производственные мощности отдельных произ​водителен и всей отрасли остаются неизменны​ми. однако предприятия имеют достаточно вре​мени, чтобы использовать свои мощности более или менее интенсивно. Рост  спроса будет вызы​вать рост предложения. Наш фермер использо​вал более интенсивные технологии и этим немно​го увеличил урожай. ДОЛГОСРОЧНЫЙ ПЕРИОД достаточно продолжителен, чтобы фирмы успели принять меры по приспособлению своих ресурсов к требованиям изменившейся ситуации вплоть до входа или выхода из отрасли. При росте цен изменение предложения будет достаточно большим. Примерный фермер расширил площади под посадку помидор и докупил оборудование. 2. Мобильность факторов производства. Чем мобильнее факторы производства, тем эластичнее предложение, т.е. тем легче необходимые факторы производства могут быть привлечены из других сфер. 3. Способность товара к длительному хранению и стоимость его хра​нения. Чем дольше может храниться товар, тем выше эластичность у него. Чем меньше может храниться товар, тем выше издержки на его хранение, и. следовательно, стоит быстрее реализовать его. 4. Возможность быстро вносить изменения в производственный процесс. В случае, если особенности производственного процесса позволяют быстро расширить производство в случае роста цен на производимую продукцию. или сократить его в случае снижения цен. либо переключиться на выпуск дру​гой продукции, предложение данного товара будет достаточно эластичным. Сравните выпечку хлебобулочных изделий и производство станков с точки зрения возможности переналадки производства. 
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Вопрос 10 Понятие фирмы. Факторы производства. Общее понятие производственной функции.  Фирма – организация использующая производственные ресурсы. Общая характеристика фирмы включает в себя рассмотрение следующих вопросов: 1. Форма собственности фирмы 2. Уставной фонд фирмы 3. Где расположена, какую занимает площадь 4. Какой выпускает товар 5. Стоимость основных фондов и их состояние 6. Эффективность работы фирмы. УСТАВНОЙ ФОНД - это сумма вкладов участников (собственников) в имущество фирмы. Сумма уставного фонда определяется зарегистрирован​ным уставом и складывается из взносов участников.  Величина уставного фонда может изменяться под влиянием текущих операций по вводу в эксплуатацию и выбытию объектов основных фондов. начисления износа имущества, присоединения части свободной прибыли. дополнительных взносов участников. Доля вклада каждого участника определяет его право на долю чистой прибыли, распределяемой в качестве дивидендов. Из уставного фонда формируются производственные и непроизводствен​ные фонды фирмы. Производственные фонды в зависимости от их роли в производстве готовой продукции или оказании услуги способа перенесения своей стоимости на вновь созданный продукт подразделяются на основные и оборотные. ОСНОВНЫЕ ФОНДЫ - эта та часть производственных фондов, которая участвует в нескольких производственных циклах, не требует замены после завершения каждого из них. сохраняет свою натуральную форму и переносит свою стоимость на готовую продукцию постепенно, по частям по мере износа. К основным фондам относятся : здания, сооружения. лаборатории, гаражи, линии электропередач, склады. Это пассивная часть основных фондов. К активной части основных фондов относятся машины и оборудование, средства труда, при помощи которых осуществляется воздействие на предмет труда, измерительные и регулирующие приборы, лабораторное оборудование, в т.ч. компьютеры. инструменты, срок службы которых превышает один год. Соотношение между активной и пассивной частями основных фондов является показателем прогрессивности их структуры. Денежная оценка основных фондов производится по их первоначальной сто​имости (стоимости на момент приобретения) и по восстановительной стоимости (стоимости фондов с учетом новых производственных условий. уровня производительности общественного труда и цен данного года. который вносит единообразие в оценку основных фондов, созданных в разные годы). Первоначальная и восстановительная стоимости могут быть полной и остаточной, т.е. за вычетом начисленного износа (произведенных амортизационных отчислений). АМОРТИЗАЦИЯ - это процесс переноса основными фондами части своей стоимости на готовую продукцию по мере физического и морального износа. Амортизационные фонды расходуются на ремонт и замену оборудования. Сумма ежегодных амортизационных отчислении, включаемая в себесто​имость продукции, рассчитывается по формуле: 

ПС - первоначальная стоимость. КР - затраты на капитальный ремонт,  М - затраты на модернизацию.  Л  - ликвидационная стоимость. Т - срок службы. НОРМА АМОРТИЗАЦИОННЫХ ОТЧИСЛЕНИЙ определяется как отношение суммы годовых амортизационных отчислений к стоимости основных фондов. ОБОРОТНЫЕ ФОНДЫ - это часть производственных фондов, которые полностью потребляются в течение одного производственного цикла, их стоимость включается полностью в стоимость готового продукта. К оборотным фондам относятся: производственные запасы сырья, полу​фабрикаты. комплектующие изделия, топливо, тара. малоценные и быстроизнашивающиеся инструменты. ФОНДЫ ОБРАЩЕНИЯ - это средства, позволяющие совершать непрерывный оборот денежных средств. К фондам обращения относятся: готовая продукция на складе, про​дукция в пути. денежные средства в кассе , денежные средства в расчетах. Оборотные фонды и фонды обращения составляют вместе ОБОРОТНЫЕ СРЕДСТВА - финансовые ресурсы фирм. которые обслуживают экономичес​кий оборот предприятий.    ФАКТОРЫ ПРОИЗВОДСТВА – Параметры  определяющие характер  и результативность протекания эк-ких процессов, предопределяющие кол-во кач-во производимого экономического продукта. Так что факторы есть не столько производственные ресурсы, сколько производственный  потенциал экономики.  Факторы можно рассматривать как причины, а экономический продукт как следствие экономического производственного процесса. Существует два подхода к классификации факторов производства:

 В запаадной эк теории выделяют следующие факторы: 

· земля

· труд

· капитал

· предпринимательский фактор.

Земля – это естественный фактор. Она не является результатом  человеческой деятельности. Земля – даровое благо природы.

Труд – любая интеллектуальная и физическая деятельность ч-ка, результатом которого явл. блага, удовлетворяющие потребности че-ка. Капитал – любые  материальные блага, которые используются для производства других длаг и услуг. Капитал асоциируется со способностью приносить доход. Различают основной и оборотный капитал. Основной – здание, сооружение, оборудование. Оборотный – сырье, материалы, Е и т.д .Предпринимательская деятельность – особый вид деятельности, направленный на осуществление наиболее эффективной комбинации факторов производства. С целью максимизации дохода.

Маркс выделил следующие факторы пр-ва: предмет труда, средство труда, рабочая сила. Раб сила – совокупность физических и духовных способностей ч-ка (личный фактор) Предметы труда – все то, на что направлен труд чел-ка (данные природой: нефть вземле, лес; и сырье: предмет труда претерпевший определенную обработку).Средства труда – то, с помощью чего чел-к воздествует на предмет труда. Средства пр-ва – вещественный фактор пр-ва..  ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ ФУНКЦИЯ описывает максимальный объем выпуска продукции, который фирма может произвести при каждом конкретном сочетании факторов производства. Q=f(L,K), где L - затраты труда. К - затраты капитала. В теории фирмы выделяют 2  периода времени : ДОЛГОСРОЧНЫЙ ПЕРИОД - это период времени, достаточно продолжи​тельный для того. чтобы фирма успела приспособиться к требованиям изменившейся ситуации. Фирма может успеть докупить необходимое оборудование, построить еще один магазин, переналадить производство. Время, требуемое для приведения в соответствие спросу всех производственных факторов, сильно дифференцировано по отраслям. Например, швейному ателье потребуется 2-3 месяца, а новый автомобильный завод приступит к выпуску автомашин спустя лишь 2-3 года. Новые предприятия могут начать производство в данной отрасли, а часть действовавших ранее могут покинуть отрасль. В долгосрочном периоде все ресурсы являются переменными. КРАТКОСРОЧНЫЙ ПЕРИОД - это период времени, в течение которого большинство производственных факторов фирмы не могут быть изменены. Факторы производства могут использоваться более интенсивно за счет увеличения продолжительности рабочего дня. более интенсивного использования оборудования. В результате будет расти производство как реакция на предполагаемое увеличение спроса. 
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Любая производственная функция обладает следующими свойствами: 1. Существует предел для увеличения объема производства которое может быть достигнуто увеличением затрат одного фактора при прочих равных условиях. Если мы фиксируем объем оборудования. то привлечение дополнительной рабочей силы даст увеличение объема производства .но не бесконечно .иначе работники будут толпиться у одного станка. 2. Существует определенная взаимодополняемость факторов производ​ства. Новое оборудование требует квалифицированной рабочей силы. 3. Производственная функция не допускает расточительных или нерен​табельных производственных процессов, т.е. она предполагает, что фирмы могут использовать каждое сочетание факторов с максимальной эффективностью. 
Вопрос 13 Определение издержек производства. Структура совокупных издержек. Бухгалтерская  экономическая прибыль. Прежде всего надо отметить, что все издержки фирмы являются альтернативными, т.е. любое решение о вложении денег в производство данного товара требует отказа от использования этих денег для производства другого товара. Поэтому ЭКОНОМИЧЕСКИЕ (вмененные) издержки - это издержки при наилучшем из всех возможных вариантов использования. Все издержки можно классифицировать с различных точек зрения. Рассмотрим издержки с точки зрения выплат поставщикам различных ресурсов. В этом случае они делятся на явные и неявные. ЯВНЫЕ ИЗДЕРЖКИ - это издержки, которые принимают форму прямых платежей поставщикам факторов производства и промежуточных изделий. Они выражаются в денежной форме. В число таких издержек входят: - заработная плата наемных рабочих; - выплаты поставщикам ресурсов; - выплаты банкам; - оплата транспортных услуг, энергии. НЕЯВНЫЕ ИЗДЕРЖКИ -это стоимость услуг н факторов производства. которые не являются покупными н принадлежат владельцам фирмы . Это неоплачиваемые издержки, они равны денежным платежам, которые могли бы быть получены за самостоятельно используемый ресурс при наилучшем из всех возможных способов его применении. Эти издержки не предусмотрены контрактами, поэтому остаются недополу​ченными в денежной форме. К ним относятся: - труд собственника фирмы ( он мог бы получать зарплату, работая в другой фирме); - аренда собственного помещения (возможность сдавать помещение в аренду и получать арендную плату); - процент на капитал собственника (возможность положить деньги в банк и получать депозитный процент). С точки зрения возможности возврата средств, вложенных в дело. все издержки можно подразделить на возвратные и невозвратные. ВОЗВРАТНЫЕ ИЗДЕРЖКИ -это издержки, которые фирма может не нести. прекратив свою деятельность (аренда помещения, стандартное оборудование. пригодное для многих видов деятельности, которое можно продать). НЕВОЗВРАТНЫЕ ИЗДЕРЖКИ - это ранее произведенные и невозместимые расходы, они осуществляются единожды и не могут быть возвращены ни при каких обстоятельствах. Например, расходы на рекламу, на специальное оборудование, которое больше нигде нельзя применить. Учет временных горизонтов, на протяжении которых принимаются те или иные производственные решения, предусматривают разбиение всех издержек на постоянные и переменные.  ПОСТОЯННЫЕ ИЗДЕРЖКИ (FC)-это издержки. величина которых не меня​ется в краткосрочном периоде в соответствии с изменением объема производства. Их фирма несет независимо от объема производства. Посто​янные издержки связаны с самим существованием фирмы и должны быть оплачены, даже если фирма ничего не производит. К ним относятся: -амортизация зданий и оборудования. - жалованье высшему управленческому персоналу. - рента (арендная плата, банковский процент). ПЕРЕМЕННЫЕ ИЗДЕРЖКИ (VC)-это издержки, величина которых меняется в соответствии с изменением объема производства. К ним относятся затраты на: - сырье, материалы, топливо. - транспортные услуги. - выплату зарплаты наемным работникам. 

[image: image8.png]N

Dponseoncreenuan puukums,
Kbraa eakTopu npoyssoACTS
0AHOCTbI0 JAMEHACHB

L




[image: image9.png]L.

[ L

MNpoussoscTseHnan puKIA
B A
bakTopde



Различие между постоянными и переменными издержками важно для каждого предпринимателя, т.к. путем изменения величины переменных издержек можно изменять объем производства. Постоянные же издержки являются обязательными и в течение краткосрочного периода не контролируются. В краткосрочном периоде некоторые факторы производства являются постоянными, а растут лишь переменные при увеличении выпуска продукции. Чаще всего переменным фактором является труд. В долгосрочном периоде все издержки являются переменными, т.к. в соответствие с меняющимся спросом можно привести все факторы производства. При нулевом объеме производства общая сумма издержек равна сумме постоянных издержек фирмы. ВАЛОВЫЕ ИЗДЕРЖКИ (ТС) - это совокупность постоянных и переменных издержек. ТС = FC + VC В краткосрочном периоде пере​менные н валовые издержки рас​тут вместе с объемом производи​мой продукции. 
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Вопрос 14 Закономерности предельных издержек. Виды средних издержек. ПРЕДЕЛЬНЫЕ ИЗДЕРЖКИ (МС) - это дополнительные издержки, связанные с 
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производством еще од ной дополнительной единицы продукции. Они показывают издержки, которые фирма понесет в случае производства последней единицы продукции и. следовательно, издержки, которые она может сэкономить в случае сокращения производства на эту последнюю единицу. Именно их фирма может контролировать наиболее успешно.  Форма кривой предельных из​держек отражает действие закона убывающей отдачи.  Так как в краткосрочном периоде изменяются только переменные издержки, то предельные из​держки равны приросту перемен​ных издержек. МС = d VC / d Q, где d VC - прирост переменных издержек d Q -прирост производства дополнительной единицы продукции. Независимо от того. мыслят ли деловые люд и в категориях средних издер​жек. их решения направляются ожидаемыми предельными издержками. Для того. чтобы решить, выгодно ли для фирмы производить дополни​тельную продукцию .необходимо сравнить изменение в этом случае дохода и предельных издержек, т.к. экономические решения основываются на ожида​емых будущих расходах и доходах. Впоследствии можно посмотреть и на средние издержки, чтобы понять. насколько хорошо или плохо все получилось. Рассмотрим с помощью графика зависимость между предельным продуктом и предельными из​держками и между средним про​дуктом и средними переменными издержками. Когда предельный продукт рас​тет. предельные издержки пада​ют. Когда предельный продукт достигает своего максимума. предельные издержки оказыва​ются минимальными. Когда пре​дельный продукт уменьшается. предельные издержки растут. Совершенно такая же зависи​мость существует между сред​ним продуктом и средними пере​менными издержками. При малом количестве числа за​нятых производственный процесс будет относительно дорогосто​ящим и неэффективным, т.к. имеющееся оборудование будет недогруженным. По мере расширения производства и более полного использования оборудования эффективность производства будет нарастать. Но как только в производстве будет задействовано слишком большое количество рабочих и оборудование будет использоваться чрезвычайно интенсивно, каждая дополнительная единица переменных ресурсов будет увеличивать объем производства на меньшую величину, чем предыдущая. Можно сделать вывод, что: "Для каждого данного объема производства существует величина наименьших издержек производства единицы продук​ции" увеличивать объем производства на меньшую величину, чем предыдущая. Можно сделать вывод, что: "Для каждого данного объема производства существует величина наименьших издержек производства единицы продук​ции" СРЕДНИЕ ИЗДЕРЖКИ - это издержки в расчете на единицу продукции. Различают средние постоянные, средние переменные и средние валовые издержки. Средние постоянные издержки (AFC) представляют собой отношение постоянных издержек к количеству выпускаемой продукции. Средние переменные издержки (AVC) представляют собой отношение переменных издержек к количеству выпускаемой продукции. Средние валовые издержки (АТС) представляют собой отношение валовых издержек к количеству выпускаемой продукции. Фирме их важно знать, т.к. обычно именно их используют для сравнения с ценой, чтобы решить вопрос, выпускать ли данную продукцию вообще. Закономерности средних издержек: 1. Средние постоянные издержки будут па​дать по мере увеличения количества произ​водимой продукции, т.к. они составляют постоянную величину, деленную на увели​чивающееся количество выпускаемой продукции. 2. Средние переменные издержки сначала падают, достигая своего минимума, а затем, с вводом все больших и больших мощностей. начинают расти . Существует ОБЩАЯ ЗАВИСИМОСТЬ МЕЖДУ ПРЕДЕЛЬНЫМИ И СРЕДНИ​МИ ИЗДЕРЖКАМИ : 1. Если кривая предельных издержек (МС) лежит ниже кривой средних переменных издержек (AVC) . то средние переменные издержки уменьшаются 2. Если кривая предельных издержек (МС) лежит выше кривой средних переменных издержек (AVC) . то кривая средних переменных издержек возрастает. 3. Возрастающая кривая пре​дельных издержек пересекает кривую средних переменных издержек в точке ее минимума. 4. Кривая предельных издержек пересекает кривые средних пере​менных издержек и средних вало​вых издержек (АТС) в точках их минимумов.  Бухгалтерская прибыль представляет собой разность между полной выручкой и внешними (бухгалтерскими издержками. Эконо​мическая прибыль возникает в том случае, если общая выручка превышает все издержки — и внешние, и внутрен​ние, включая в последние и нормальную прибыль на капитал в размере процента.  
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Вопрос 15  Положительный эффект масштаба производства. Факторы его определяющие. Пред​ставляет собой положение, когда долго​срочные средние издержки фирмы падают по мере увеличения выпуска продукции (экономия на масштабе). Экономия, обусловленная ростом масштаба производства, обусловлена тем. что по мере роста размеров предприятия повышается уровень специализации рабочих и растет производительность труда; эффективно ис​пользуется управленческий персонал, заку​пается лучшее оборудование и активно используется, происходит утилизация отходов производства: из них производится дополнительная продукция.
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Вопрос 16  Отрицательный  эффект масштаба производства. Факторы его определяющие. Предпола​гает. что долгосрочные средние издержки растут по мере увеличения выпуска (убыва​ющая отдача). Убывающая отдача связана с расширением фирмы до крупномасштабного предприятия и возникающими при этом трудностями управления ею. Высшее руководство отдалено от непосредственного производственного процесса. Процесс принятия решений замедляется и иногда в силу недостатка информации становится неадекватным. Возникает бюрократическая волокита и все это ведет к росту средних издержек.
Вопрос 17  Рыночная инфраструктура. Рынок — это способ взаимодействия производителей и потребителей, основанный на децентрали​зованном, безличностном механизме ценовых сигналов. В условиях исследуемой формы хозяйства рыночные связи охватывают всю систему и всех субъектов . экономи​ческих отношений. В состав рынка входят и предпринима​тели, и работники, продающие свой труд, и конечные потребители, и владельцы ссудного капитала, собственни​ки ценных бумаг и. т.д. Основных субъектов рыночного хозяйства принято подразделять на три группы: домашние хозяйства, бизнес (предприниматели) и правительство. сновная структурная единица, функционирующая в потребительской сфере экономики. В рамках домашнего хозяйства потребляются конечные продукты сферы материального производства и сферы услуг. Домаш​ние хозяйства являются собственниками и поставщиками факторов производства в рыночной экономике. Получен​ные от продажи услуг труда, капитала и др. деньги расхо​дуются для удовлетворения личных потребностей. Бизнес — это деловое предприятие, функционирующее с целью получения дохода (прибыли). Оно предполагает вложение в дело собственного или заемного капитала,доход от которого расходуется не просто на ричное потреб​ление, а для расширения производственной, деятельности. Бизнес является поставщиком товаров и услуг в рыночном хозяйстве.Правительство представлено главным образом различ​ными бюджетными организациями, которые не имеют своей целью получение прибыли, а реализуют функции государственного регулирования экономики. Важнейшими условиями возникновения рынка являют​ся общественное разделение труда и специализация. Первая из этих категорий означает, что в любом более или менее многочисленном сообществе людей никто из участников хозяйства не может жить за счет полного самообеспечения всеми производственными ресурсами, всеми экономиче​скими благами. Специализация, в свою очередь, опре​деляется принципом сравнительного преимущества, т. е. способностью производить продукцию при относительно меньшей альтернативной стоимости. Условием возникновения рынка является и так называ​емая экономическая обособленность субъектов рыночного хозяйства. Для возникновения рынка какого-либо продукта важна в величина трансакционных издержек, свободный обмен ресурсами. Функции рынка: он является регулятором общественного производства, он поддерживает прямые и обратные связи  между производителем и потребителем,он выполняет функцию учета общественно необходимых затрат труда товаропроизводителей, через рынок происходит приспособление структуры производства товаров к обьему и структуре общественных потребностей. Функции рынка: Регулятор общественного производства,  поддерживает связи между потребителем и производителем, выполняет функцию учета общественно необходимых затрат труду товаропроизводителей, происходит приспособление структуры производства товаров к обьему и структуре общ. потребностей. Содержание рыночной инфраструктуры. Это система учреждений и организаций, обеспечивающих свободное движение товаров и услуг на рынке. Встречаются и другие определения рыночной инфраструктуры. Ее характеризуя ют как комплекс элементов, институтов и видов деятельности создающих организационно-экономические условия

функционирования рынка, так и совокупность организаций, государственных и коммерческих Предприятий и служб, обеспечивающих нормальное функ​ционирование рынка.

Организационная база инфраструктуры рынка включа​ет снабженческо-сбытовые, брокерские и Другие посредни​ческие организации, коммерческие фирмы крупных про​мышленных предприятий.

Материальная база состоит из транспортных систем, складского и тарного хозяйства, информационной системы и средств связи.

В кредитно-расчетную базу входят отдельные банков​ские и страховые системы, крупные самостоятельные бан​ковские и кредитно-сберегательные учреждения, а также различные по объему операций средние и мелкие коммер​ческие банки.

Основные элементы инфраструктуры рынка. Важ​нейшими элементами рыночной инфраструктуры являются ярмарки, аукционы, биржи. Ярмарка представляет собой регулярный рынок широ​кого значения, который организуется в определенном месте. Она может быть местом периодической торговли или местом сезонной распродажи товаров одного или многих видов. Ярмарки возникли в Европе в раннем средневековье. В начале XX в. широкое развитие получили международные ярмарки, где заключаются сделки в наци​ональном и международном масштабе. Сейчас развиты отраслевые (чаще технические) ярмарки и ярмарки това​ров широкого потребления с проведением симпозиумов, конгрессов, семинаров.

Аукционы имеют дело с продукцией, которой на рынке недостаточно. Здесь главным ориентиром является полу​чение максимальной цены за какой-либо товар. На аукцио​не происходит публичная продажа какого-либо товара в заранее установленном месте. Продаваемые товары доста​ются покупателю, который назвал самую высокую цену. Различают аукционы принудительные, которые проводят​ся судебными органами с целью взыскания долгов с непла​тельщиков, и аукционы добровольные, которые организу​ются по инициативе владельцев продаваемых товаров. Для проведения аукционов создаются специальные фирмы, работающие на комиссионных началах Существуют и международные аукционы, ;0ни пред​ставляют собой разновидность публичных открытых тор​гов, где реализуются товары определенной номенклатуры: шерсть, табак, пушнина, чай, лошади, цветы, рыба, лес, а также предметы роскоши, произведения искусства.

Биржа — место встречи покупателей и продавцов, место, где заключаются сделки. Большинство бирж явля​ются корпорациями. Членами бирж могут быть только отдельные лица, а от корпораций могут выступать лишь лица, имеющие право заключать на бирже контракты. Подавляющая часть биржевого оборота сосредоточена в ведущих торговых и финансовых центрах США, Великоб​ритании и Японии. Различают товарные, фондовые биржи и биржи труда. Товарные б и р ж и функционируют на рынках товаров. Здесь осуществляются сделки по продаже налич​ных товаров на основе предварительного осмотра, по об​разцам и стандартам. Распространены сделки с обязатель​ством поставки товаров в будущем. Это так называемые фьючерсные сделки. На современных товарных фьючерс​ных биржах только 1 - 2 % сделок заключаются поставкой реального товара. Продаются и покупаются не сами товары как таковые, а контракты на их поставку. В условиях постоянного колебания спроса и предложения цены на товарной бирже могут меняться в считанные минуты. Устанавливая так называемые срочные цены, товарная биржа обеспечивает производителям и потребителям ми​нимальный ценовой риск. На товарных биржах по поручению своих клиенток сделки заключают посредники-брокеры. В роли таковых могут выступать как высококвалифицированные специа​листы, так и брокерские фирмы, зарегистрированные Нс биржах и представляющие интересы своих клиентов. Ис​точник дохода брокера — комиссионное вознаграждение, предусмотренное в уставе соответствующей фирмы. Субъ​ектами товарной биржи являются и дилеры — участники торгов, осуществляющие биржевые сделки от своего имени и за свой счет. На фондовой бирже обращаются главным образом два вида ценных бумаг: акции предприятий, ком​паний, фирм; облигации, выпускаемые правительством страны, органами местного самоуправления, коммуналь​ными предприятиями, а также частными компаниями. Купля-продажа ценных бумаг на фондовой бирже проис​ходит на основе их биржевого курса, который колеблется в зависимости от соотношения между спросом и предложе​нием. На фондовой бирже определяются реальные рыноч​ные цены акций и облигаций тех или иных компаний. Эти цены зависят от уровня ссудного процента и размеров дивиденда и процентов, выплачиваемых держателям акций и облигаций. Получение на фондовой бирже высокого дохода (прибыли) на основании курсовой разницы ценных бумаг в биржевой практике называется биржевыми спекуляциями. Рыночные цены на ценные бумаги регулярно уточняются с учетом изменения спроса и предложения, объема заказов и поступающей финансовой информации. Крупнейшими фондовыми биржами в мире являются Нью-йоркская , Лондонская, Токийская, Парижская. Биржа труда— организация, специализирующаяся на выполнении посреднических операций между предпринимателями и рабочими с целью купли-продажи рабочей силы. Она позволяет упорядочить наем предпри​ятиями рабочей силы и сократить для граждан время поиска места работы. Кроме мероприятий по трудоустрой​ству биржи труда оказывают услуги лицам, желающим переменить место работы, изучают спрос и предложение рабочей силы, собирают и распространяют информацию об уровне занятости применительно к тем или иным профес​сиям и регионам. По существующим законам большинства стран все имеющиеся на предприятиях вакантные места должны регистрироваться на местных биржах. Биржи труда обеспечивают материальную поддержку работников в случае вынужденной безработицы.  Элементом инфраструктуры рынка выступает кредитная система. Она включает банки, страховые компании, фонды профсоюзов и любых других организаций, обладающих правом коммерческой деятельности. В кредитную систему входят все, кто способен мобилизовать временно свободные средства, превратить их в кредиты, а потом в капиталовло​жения. Ядро кредитной системы - банковская система. Она включает в себя центральный (государственный), коммер​ческие (осуществляют прием вкладов и превращают их в кредит), ипотечные (дают деньги под залог недвижимости), инновационные (кредитуют разработку технологических но​вовведений) и инвестиционные банки. В рыночную инфраструктуру входят и государствен​ные финансы. Их основу составляют республиканские и местные бюджеты. Через госбюджет происходит перерас​пределение доходов, финансирование Производственных и социальных программ. Важной частью инфраструктуры рынка является раз​ветвленная система законодательства, регулирующая пра​вовые взаимоотношения хозяйствующих субъектов и опре​деляющая правила "рыночной игры". Выделяют четыре основных типа рыночных структур: 1. Совершенная конкуренция. 2. Монополистическая (несовершенная) конкуренция. 3. Олигополия. 4. Монополия. Совершенная конкуренция характеризуется следующими чертами: - на рынке действует множество мелких фирм и доля каждой так мала. что ни одна из них не оказывает заметного влияния на совокупный объем пред​ложения (рынок сельхозпродукции) и на цену; - продукция является однородной, т.е. не отличается по качеству и потреби​телям все равно, у кого ее покупать (соль. пшеница); - покупатели хорошо знают цены и если продавец их повысит, то потеряет всех клиентов; - все фирмы действу ют независимо, т.к. их слишком много; - фирмы могут свободно входить в отрасль н выходить из нее в случае убыточности, от​сутствуют законодательные, технологи​ческие и финансовые препятствия; - характерна для рынков сельхозпродукции. акций. Совершенно конкурентная фирма может продать такое количество товара Q, какое пожелает по фиксированной цене Р. Цена неизменна и находится вне контроля фирм. Монополистическая (несовершенная) конкуренция обладает такими чертами: - на рынке действует множество фирм. имеющих ограниченный контроль над ценами (владелец ресторана может устанавливать цены чуть выше. чем сосед-конкурент); - фирмы выпускают разнородную продукцию, близкую, но не полностью взаимозаменяемую; - не существует барьеров для вхождения в отрасль и вырождения из нее; - характерна для ресторанов, магазинов розничной торговли. бензозаправочных станций, парикмахерских, аптек. Олигополия подразумевает: - наличие нескольких крупных фирм. каждая из которых достаточно велика. чтобы оказывать влияние на весь рынок; - возможен выпуск как однородной (рынок стали, алюминия), так и диффе​ренцированной продукции (рынок автомобилей, сухих завтраков); - существуют не очень жесткие барьеры для вхождения в отрасль (финансо​вые в связи с размерами фирм. необходимостью большой рекламной компа​нии. технологические, требующие владения патентами); - примеры: рынок автомобилей, сталелитейная промышленность, рынок гото​вых завтраков, производство сигарет, телевидение, связь. Монополия обладает чертами: - функционирование одного крупного производителя (в отрасли действует одна крупная фирма); -дифференциация продукции отсутствует, т.к. выпускается только один продукт, у которого нет заменителя; - фирма осуществляет значительный контроль за ценой, т.к. выпускает про​дукт монопольно; - отсутствует возможность вхождения в отрасль (экономия, обусловленная ростом масштаба производства, естественная монополия, отсутствие па​тентов и лицензий); - примерами являются рынок алмазов, моментальная фотография.
Вопрос 18  Рыночные модели. Первая модель - свободный саморегулируемый рынок. Существовал с 15 века до конца 19 века. Его описывали К.Маркс.Ф.Энгельс. В.И .Ленин. Его характеризуют следующие черты: - полная независимость большого количества производителей и невме​шательство государства в конкуренцию. Реализуется идея Д.Смита о "невидимой руке" рынка; - конкурирующие фирмы производят однородную стандартную продукцию. из-за контроля лишь малой доли рынка не имеют возможности оказывать влияния на цены. поэтому отсутствует неценовая конкуренция; - не существует законодательных и финансовых препятствий для возник​новения новых фирм и сбыта их продукции; - государство не выступает в роли предпринимателя и собственника про​изводимого продукта. Не существует государственных предприятий. функционируют только частные предприятия и корпорации; - из государственных органов управления существуют только министерства военное, внутренних дел. иностранных дел и транспортное; - отсутствуют социальные гарантии населению со стороны государства в виде пенсий, пособий, трудового законодательства, защищающего инте​ресы населения.  Вторая модель - монополистический рынок. Сформировался на рубеже 19 - 20 веков в связи с: - переходом от использования пара к использованию электричества, что создало мощный импульс к дальнейшему развитию производства; - ростом капиталоемких отраслей тяжелой промышленности; - огромным железнодорожным строительством; Все это обусловило появление крупных и сверхкрупных предприятий, про​изошел переход от индивидуальной собственности к ее акционерной форме. Первоначально преобладала горизонтальная интеграция-образование мо​нополистических объединений в рамках одной отрасли. Формы горизонтальной интеграции: картели, синдикаты, тресты.  КАРТЕЛЬ - это сотрудничество самостоятельных предприятий одной отрасли в форме заключения соглашений о ценах на продукцию. , доле каждого участника в общем объеме производства, рынках сбыта. СИНДИКАТ - это объединение предприятий для совместной закупки сырья и сбыта продукции по заранее согласованным ценам. Члены синдиката сохраняют свою юридическую, производственную и коммерческую самостоятель​ность. ТРЕСТ более развитая. чем синдикат.форма производственного объединения. при которой различные предприятия сливаются в единый произ​водственный комплекс. Они теряют свою юридическую, производственную и коммерческую самостоятельность и подчиняются единому органу управле​ния. Чаще всего они специализируются на выпуске однородной продукции или на комбинированном производстве, когда объединяются последователь​ные ступени обработки сырья. С 20-х годов 20 века преобладает вертикальная интеграция или диверсификация - проникновение капитала данной корпорации в отрасли, прямо не связанные с основной сферой ее деятельности. Формы вертикальной интеграции: концерны, консорциумы. КОНЦЕРН- производственное объединение, создание которого обусловле​но необходимостью комбинирования производства. Различают концерны вер​тикальные. охватывающие предприятия, связанные единым производствен​ным процессом (отпроизводствашиндос6оркиавтомо6иля1.игоризонталь-ные - объединение самостоятельных предприятий (в отличие от треста). связанный общностью интересов финансирования, патентно - лицензион​ными соглашениями. Характерны для крупномасштабного производства. создаются с целью более эффективного ведения дела. КОНСОРЦИУМ-  финансовая группа юридически и экономически независимых предприятий различных отраслей, создаваемая для осуществления крупных промышленных проектов. В качестве участника консорциума могут высту​пать предприятия, государства, банки. Деятельность консорциума носит временный характер. Так. был создан международный консорциум для постройки туннеля под Ла-Маншем. Монополизация рынка привела к жесточайшему кризису 1929-1933 г.г.. когда в некоторых странах производство сократилось на 30%. Третья модель - регулируемый индустриальный рынок. В основу формирования этой модели легли идеи Кейнса о вмешательстве государства в экономику в целях приспособлений производственных отноше-1ий к растущему обобществлению производства. Характерные для этой модели черты рынка: - наличие государственной собственности на капиталоемких предприятиях производственной инфраструктуры и тяжелой индустрии (добывающей промышленности, энергетики, транспорта): а) американская модель -доля государства составляет 5-7 %, б) японо-европейская модель - 30%, - государство регулирует экономический рост с помощью кредитно -де​нежной и бюджетной политики; - стимулируется частное предпринимательство с помощью сдерживания инфляции, роста зарплаты, регулирования уровня ссудного процента. создания конкурентной среды на основе антитрестовского законодатель​ства; - существуют социальные и экономические гарантии со стороны государ​ства в виде установленного минимального уровня заработной платы, пен​сионного обеспечения, пособий по безработице, медицинского страхова​ния; - государственное финансирование фундаментальной науки и образования. Четвертая модель - информационный рынок. Формируется в настоящее время в США. Японии. ФРГ. Характерной чертой экономики конца 20 века становятся электронно-информационная техника и формирование на ее основе новых взаимоотношений субъектов рыночного хозяйства. Его отличают такие черты, как: - преобладание на рынке услуг, а не материаль​ных продуктов (структу​ру занятости населения в СНГ и США в 1993 г. см. на рис.1; - долгосрочное планирова​ние объема производства. реализации и цен на ос​нове контрактов; - переход от товарно-де​нежных к товарно-кре​дитным отношениям; -ускорение темпов обновления форм повседневной жизни (автомобиль служит не 20 лет. а 2-3 года); - переход в одноразовому пользованию вещами, потеря привязанности чело​века к вещи. на смену психологии собственника приходит психология выбрасывателя. - эфемеризация человеческих отношений: от постоянных отношений чело​век переходит к сиюминутным контактам; - происходит смена профессий в течение одной жизни несколько раз.
Вопрос 19 Функции цены. Функции цен: 1. Учета и измерения затрат. Цена фиксирует затраты, необходимые для производства того или иного товара. 2. Стимулирующая. В соответствии с законом спроса и предложения чем больше разница между ценой и индивидуальными затратами фирмы, тем больше прибыль. 3. Формирование структуры общественного хозяйства. Именно рыночный механизм ценообразования осуществляет связь между производством и потреблением. Через механизм "спроса - предложения" цены указывают. что надо производить и в каком количестве. Структура хозяйства формиру​ется в соответствии с потребностями населения.
Вопрос 20  Виды цен. Ценовые параметры для фирмы задаются рынком, но вместе с тем от предприятия требуется, чтобы оно проводило продуманную стратегию при установлении цен. Необходимо учитывать рыночную конъюнктуру. прогнозировать перспективы развития экономической ситуации. Правильная оценка всех условий рынка, возможностей фирмы в определении цены на реализуемую продукцию, а также на приобретаемые факторы производства - основа выживания предприятия, устойчивости финансового положения. Охарактеризуем виды цен. по которым происходит реализация продукции и услуг. Цены подразделяются на: - оптовые, - розничные, - тарифы на услуги, - закупочные, - внешнеэкономические. ОПТОВЫЕ ЦЕНЫ - это цены. по которым одно предприятие продает свою продукцию другому предприятию. Оптовые цены включают в себя издержки предприятия-изготовителя (производственная себестоимость) и его прибыль. Цена купли-продажи продукции (фактурная цена) определяется еще и условиями поставки, оговоренными в контракте. К цене добавляют еще указание: СИФ. ФОБ, ФОР, ФРАНКО. Эти термины представляют собой аббревиатуру английских слов и означают следующее: 1. СИФ - "стоимость, страховка, фрахт" Означает. что продавец обязан за свой счет зафрахтовать судно, оплатить стоимость перевозки, фрахт). оплатить таможенные расходы и страховку, взять на себя риск гибели или порчи товара до того момента, как груз пересечет линию борта судна при погрузке. Покупатель же берет на себя риск гибели или порчи груза лишь после пересечения линии борта. 2. ФОБ - "свободен на борту". Означает, что продавец оплачивает все транспортные, страховые и таможенные расходы до момента доставки товара на борт судна. Покупатель фрахтует судно, страхует груз и несет риск его гибели или порчи. 3. ФОР - "свободен на рельсах" Означает что продавец должен за свой счет и риск отправить груз на железнодорожную станцию и погрузить товар в железнодорожный вагон, а все остальные расходы несет покупатель. 4. ФРАНКО - условие продажи, согласно которому продавец обязуется доставить товар в определенное место за свои счет н риск. причем в цену включаются транспортные, страховые и таможенные расходы. РОЗНИЧНЫЕ ЦЕНЫ - цены. по которым продукция реализуется населению. Они включают в себя оптовую цену. налоги и торговую скидку, которая представляет собой расходы торговли на реализацию продукции. ТАРИФЫ НА УСЛУГИ - это цены. по которым ведутся расчеты с населением н предприятиями за использование электроэнергии, топлива, воды. канали​зации. различного рода перевозок, а также оплату жилья. ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЦЕНЫ - цены. по которым осуществляются экспорт и импорт товаров, причем они зависят от мировой конъюнктуры и не обязательно совпадают с внутренними ценами. 

Вопрос 21, 22 Определения и функции денег. Вопрос о происхождении денег различными теоретическими школами связывается с процессом развития обмена. Исследовать происхождение денег — это значит иссле​довать развитие торговли, обмена, возникновение того этапа человеческой цивилизации, который Ф.Хайек назвал «расширенным порядком человеческого сотрудничества». Самой простой формой обмена является бартер. Бартер — это непосредственный обмен одного товара на другой. Например, земледелец обменивает 500 кг зерна на одну корову, принадлежащую скотоводу. Однако бартерные сделки могут беспрепятственно осуществляться лишь при ограниченном наборе предлагаемых к обмену товаров. Ко​личество участников при бартерном обмене также ограни​чено. При вовлечении в торговлю большого круга хозяйст​вующих субъектов бартер наталкивается на серьезные за​труднения Например, вы хотите обменять свою пшеницу на медный кувшин, но владельцу кувшина не требуется ваше зерно. Потребуется множество промежуточных тор​говых сделок, прежде чем вы наконец станете обладателем кувшина. Дело в том, что по мере развития обмена в разных регионах выделяется товар, обладающий наибольшей способностью к сбыту. Выражаясь современным языком, речь идет о товаре, обладающем наибольшей ликвидностью. Ликвид​ный товар (или любая другая ценность) — это легкореали​зуемый товар. Сущность денег свойствен ряд характерен черт: в потребительской стоимости денег проявляется стоимость других товаров, а деньги выступают  в качестве всеобщего воплащения стоимости., заключенный в деньгах конкретный труд служит всеобщей формой проявления абстрактного труда, а деньги выступают в качестве непоср. воплощения абстрактного труда., содержащий в деньгах частный труд выступает как общественный, деньги а деньги  выступают в качестве вопл. Общественного труда., деньги обл. потребительской стоимостью. Деньги выполняются четыре основных функции: мера стоимости, средство обмена, средство накопления, средст​во платежа. 1. Эта функция денег состоит в том, что они служат мерой стоимости товаров. Когда-то товары выражали свои мено​вые стоимости в определенных количествах серебра и золота . Эти количества денежного товара должны быть в свою очередь измерены. Отсюда вытекает необходимость в единице измерения денег. Деньги выполняют функцию средства обмена. Функ​ция денег как средства обмена состоит в том, что они выступают в качестве посредника в процессе обмена това​ров. Деньги выполняют функцию средства накопления, когда они выступают в виде финансового актива, сохраня​ющегося у субъекта рыночного хозяйства после продажи им каких-либо товаров и услуг.  С развитием товарного обмена возникает своеобразная его форма, отчуждение «товаров может быть отделено по времени от реализации его цены, т.е товары могут быть проданы в кредит. Чтобы вычислит количество денег в обращении надо применить формулу Фишера: Большинство экономистов Запада пользуются математической форму​лой, предложенной американским экономистом И.Фише​ром, показывающей зависимость уровня цен от денежной массы: МV=РQ, где М — денежная масса; V — скорость обращения денег; Р — уровень товарных цен; Q — количе​ство обращающихся товаров. В соответствии с данной формулой, уровень товарных цен определяется по формуле Р= МV/Q, т.е. произведением массы денежных .знаков на скорость их обращения, деленным на количество товаров; количество денег в обращении (объем денежной массы) — это М=РQ/V. На основании этой формулы Фишер делает вывод, что стоимость денег обратно пропорциональна их количеству. Уравнение обмена Р.Фишера МV=РQ выража​ет количественные зависимости между суммой товарных цен и обращающейся денежной массой. Формула И. Фишера МV=РQ позволяет нам в первом приближении объяснить феномен инфляции (с точки зре​ния нарушений в сфере бумажно-денежного обращения). Уравнение обмена МV=РQ используется как в классиче​ской количественной теории денег, так и в современной количественной теории денег
Вопрос 23, 24 Система биметализма. Система золотого стандарта. Развитие хозяйства основано на разделении труда и специализации, что обуславливает необходимость обмена произведенными товарами. Первоначально товар обменивался на товар случайным образом. Возникла простая форма стоимости: Затем, по мере развития хозяйства. появилась возможность выбора при обмене. Владелец товара мог в ходе обмена выбирать из ряда предлагавшихся товаров. Возникла полная или развернутая форма стоимости. Прототипом денег явился товар-экви​валент.  на который все чаще обменива​ли другие товары. В разных местностях это были разные товары : топоры, овцы,  меха, ракушки. Так появилась всеоб​щая форма стоимости. От слова "скот" - "capital" и произо​шел экономический термин "капитал"  Затем появилась денежная форма стоимости, т.к. простои натуральный обмен был неудобен, а. следовательно, неэффективен. На роль всеобщего эквивалента выдвигаются металлические деньги. Сначала функционировала биметаллическая система, когда монеты изго​тавливались как из серебра, так и из золота. В  конце девятнадцатого века ее сменила монометаллическая система, связанная с открытием больших мес​торождений золота в Америке, историю которых так образно описал Джек Лондон в своих книгах. Золото и серебро являлись товаром особого рода. который мог иметь две формы: монетарную и товарную. Монетарная форма представлена в виде металлических денег, а товарная - в виде ювелирных изделий. В эпоху становления и расцвета товарного производства и свободной кон​куренции металлические деньги свободно чеканились. Количество денег в обращении автоматически регулировалось: повышение цен на товары толкало оценку золота как товара вверх, как денег вниз. Понижение цен на товары вело к тому. что золото как ювелирный товар дешевело. монетарное золото становилось более дорогим. Недостатками металлических денег являлись: - громоздкость в расчетах, когда речь шла о больших сделках; - потери на истирании монет: в год эти потери составляли до трех тысяч килограммов; - непроизводительные затраты по поддержанию золото​го обращения; - при использовании золотых денег отсутствовала необходимая эластичность по отношению к расширению и сокращению процесса производства товаров; -денежная масса с трудом поддавались регулированию. Начались процессы демонетизации золота. В связи с этим золото переста​ло быть денежным товаром, но осталось рыночным товаром. В настоящее время золото используется на нужды электронной промышленности (10% от всей золотой массы), на зубоврачебные и медицинские цели. Появилось такое явление как тезаврация - накопление частными лицами золота в виде сокровищ как товара инфляционного спроса.

Вопрос 25 Система кредитных денег. связана с появлением бумажных денег. В Древнем Риме существовали ростовщики и менялы, но отношения кредитора и должника имели личный характер и долгие переносился с одного лица на другое. Предшественниками бумажных денег являлись складские расписки. которые в Древнем Риме использовали ювелиры и банкиры. Им сдавались на хранение драгоценности, а они взамен выдавали расписки, которые можно было передавать или расплачиваться ими. Затем появились банкноты -дол​говые обязательства банкиров выплатить определенную сумму денег, причем они имели уже не частную, а публичную гарантию. т.е. обладали ликвидностью. Позже выпуск денег взяло на се-6я государство, появились казна​чейские билеты, которые не имеют внутренней стоимости, а лишь представительскую. Они представ​ляют собой вещание заплатить, а не саму плату. При замене денеж​ных знаков государством действует закон Коперника - Грешема: "Неудобные деньги вытесняют из сферы обращения удобные деньги" В настоящее время используется несколько типов денег: - разменные монеты - бумажные деньги - банковские бумаги : депозиты, чеки. векселя. Все перечисленное является деньгами, т.к. люди принимают их в качестве оплаты, ожидая, в свою очередь, что и от них примут деньги при покупке продуктов или станка .Главной причиной, по которой люди принимают деньги, является способность государства гарантировать стабильность денег.
Вопрос 26 Генезис комбанков и их функции. Необходимость и функции Центрального банка. Независимо от эмиссионной деятельности государственного банка (вы​пуск новых наличных денег), размер денежной массы воз​растает за счет расширения кредитов коммерческих банков. Банки создают новые деньги, когда выдают ссуды и, нао​борот, денежная масса сокращается, когда клиенты возвра​щают банкам взятые ранее ссуды Центральные банки выполняют ряд важных функций, среди которых следует выделить:   — эмиссию банкнот; — хранение государственных золото-валютных резервов; — хранение резервного фонда других кредитных учреж​дений; — денежно-кредитное регулирование экономики; — кредитование коммерческих банков и осуществление кассового обслуживания государственных учреждений; — проведение расчетов и переводных операций; — контроль за деятельностью кредитных учреждений.  Работа коммерческих банков основана на двух основных постулатах: риск н прибыль. Главными источниками кредитных ресурсов коммерческих банков являются: - средства уставного фонда; - срочные депозиты населения н предприятии; - вклады до востре​бования населе​ния н предприя​тии; - получаемая при​быль.  Коммерческие банки выполняют важные функции в создании нормальных условий для развития общественного хозяйства: - являются посредниками в накоплении и перераспределении денежных ресурсов. - выступают в роли главных кредиторов предпринимательской деятельности, включая государство как субъект хозяйствования. - обеспечивают текущие расчетные операции клиентов, включая чековое обслуживание клиентов. - занимаются размещением ценных бумаг среди инвесторов. - осуществляют валютные операции; Право осуществлять валютные операции коммерческим банкам предоставляет Национальный банк, выдавая лицензии на осуществление внешнеэкономической деятельности. Лицензии бывают трех видов: генеральная, внутренняя, разовая. Генеральная лицензия дает право на совершение банковских операций в иностранной валюте как на внутреннем рынке, так и на международном валютном рынке. Внутренняя лицензия позволяет осуществлять тот же круг операций, но только на внутреннем рынке страны. Разовые лицензии дают право на проведение конкретной банковской операции в иностранной валюте. - осуществляют трастовые операции; Начало трастовым операциям было положено в 40-е годы нашего столетия. В настоящее время все крупные банки мира занимаются трастовой деятельностью. Это выгодно и банку, и клиенту. Клиент может заключить договор с банком о совершении операций в области инвестиционной деятельности о вложении средств клиента в имущество. Банк при этом гарантирует сведение риска к минимуму и высокую доходность сделки. Договор может быть заключен на проведение операций в области ценных бумаг, их приобретение. участие в распределении дивидендов акционерного общества. зачисление их на расчетный счет клиентов. В области управления имуществом договор может заключаться на продажу и покупку имущества, управление недвижимостью, осуществление права наследования. 
 Вопрос 29  Принципы кредитования. 1. Срочность кредита, т.е. кредит всегда выдается на определенный срок. 2. Возвратность кредита. 3. Целевой характер кредита, т.е. кредит выдается банком под строго оговоренные цели. Правильность использования кредита банк имеет право проверить. 4. Обеспеченность кредита в виде залога имущества или ценных бумаг или страховки банковского кредита. 5. Платность кредита – за пользование банковскими деньгами взымается процент из прибыли предприятия. Предприятиям и гражданам, держащим свои денежные средства на счете, банк начисляет  ДЕПОЗИТНЫЙ ПРОЦЕНТ - плату банка за пользование деньгами клиента.  ССУДНЫЙ ПРОЦЕНТ - это плата лица. берущего кредит, за пользование денежными средствами. Выгодность денежных ссуд выражается в норме (уровне ссудного процента). Норма ссудного процента зависит от средней нормы прибыли в стране. обычно она не превышает норму прибыли. Определяется, исходя из соотно​шения между спросом и предложением на финансовом рынке и ставкой ре​финансирования Национального банка. Если спрос высокий, то и ссудный процент растет, так что деньги вкладываются только в высокоэффективные производства. Если спрос низкий. то и ссудный процент низкий, расширяется база берущих кредит и. как следствие, растет деловая активность. Разница между ссудными депозитным процентам и составляет ПРИБЫЛЬ БАНКА. УСЛОВИЯ ПОЛУЧЕНИЯ КРЕДИТА. 1. Предоставление бизнес - плана. 2. Предоставление обеспечения: - залог имущества; - залог ценных бумаг; - страхование в страховых обществах "риска невозврата",  - гарантии банка. Существуют следующие формы кредита: ИНВЕСТИЦИОННЫЙ КРЕДИТ - это кредит, взятый для создания или расши​рения предприятия. Заемные средства используются как капитал. приносящий прибыль. Конкурентоспособность любого предприятия зависит от его способности осуществлять инвестиции, т.к. без них не будет роста фирмы. Полученная прибыль распадается на предпринимательский доход, который остается у заемщика и ссудный процент, который возвращается кредитору. КОММЕРЧЕСКИЙ КРЕДИТ - этот термин используется для в двух случаях: 1. Когда банк выдает кредит торговой организации на осуществление какой-либо торговой коммерческой сделки, например, приобретение крупной партии выгодного товара. 2. В случае отсрочки платежа за товар или услугу, предоставляемую покупа​телю продавцом товара. Коммерческий кредит возник в связи с тем. что: - у мелких и средних фирм ограничена платежеспособность; - стоимость товаров и оборудования постоянно растет; - существуют кредитные ограничения, затрудняющие получение банковских ссуд мелкими фирмами; - наличие долговременных хозяйственных связей (в Японии и Франции коммерческий кредит составляет 30 % межфирменного кредита). Характеристика коммерческого кредита: 1. Сделка ссуды не самоцель, она сопровождает сделку купли-продажи товара. 2. Период отсрочки платежа определяется в индивидуальном порядке между поставщиком и покупателем. Обычно она составляет от нескольких дней до 3 месяцев и зависит от вида товара: по продовольственным товарам она составляет несколько дней. по оборудованию - несколько месяцев). 3. Коммерческий кредит является средством ведения конкурентной борьбы. т.к. отсрочку платежа можно сравнить со снижением цены на товар. 4. Ставки коммерческого кредита следуют за ставками денежного рынка. но устанавливаются на более высоком уровне. 5. Свидетельством совершенной сделки является вексель. ФИНАНСОВЫЙ ЛИЗИНГ - это предоставление кредита для аренды оборудо​вания. машин. Участниками лизинговых операций являются три стороны: предприятие -изготовитель, лизинговая компания - арендодатель и фирма - арендатор. Лизинговая компания за счет собственных и заемных средств (J5% ресурсов) покупает оборудование по поручению клиента. Одновременно с приобретением оборудования лизинговая компания подписывает с клиентом договор об аренде. После окончания договора оборудование может перейти в собственность арендатора. Условия, оговариваемые лизинговым договором: 1. Непрерывный срок аренды, т.е. период, в течении которого контракт не может быть расторгнут. Срок аренды обычно соответствует периоду амортизации оборудования или чуть меньше. 2. Сумма арендных платежей и периодичность их выплат. 3. Возможные варианты после окончания срока аренды: переход в собствен​ность или аренда другого оборудования. Преимущества лизинга: 1. Возможность использования необходимого оборудования без единовре​менного расходования собственных средств на их покупку, т.к. современное оборудование очень дорогостоящее. 2. Банковский кредит выдается на 75% стоимости приобретаемого оборудо​вания. лизинг же обеспечивает 100% финансирования сделки. 3. После окончания контракта можно арендовать более совершенное обору​дование. 4. Предприятие – арендатор получает налоговые льготы. т.к. часть прибыли. пред назначенная для арендных платежей, не облагается налогом. ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЙ КРЕДИТ - это продажа населению товаров на условия) оплаты его частями в течение определенного срока. Характеристика потребительского кредита: 1. Является формой поощрения покупки товаров населением. 2. В сумму платежа входит процент от суммы товара, присваиваемый торго​вой организацией. 3. При заключении договора о потребительском кредите торговец-продавец проверяет финансовую состоятельность покупателя: покупатель предостав​ляет справку о зарплате. 4. Правилами предусмотрено, что часть стоимости покупки (25 %) вносится сразу в момент покупки в виде наличного платежа магазину. ИПОТЕЧНЫЙ КРЕДИТ-это кредит , выдаваемый под залог имущества(дом. машина, дача), которое обязательно должно быть застраховано. 

Вопрос 30  Виды кредитов. Существуют следующие ВИДЫ КРЕДИТА : 1. Краткосрочный -кредит сроком до 1 года. предоставляемый для формирования оборотных средств, обслуживающих текущий хозяйственный оборот. 2. Среднесрочный - сроком до 5 лет. необходимый для расширения и совершенствования производства. 3. Долгосрочный - сроком до 10 лет. являющийся источником капитальных вложений в новое строительство, реконструкцию. Этот кредит погашается частями из прибыли. Банковский кредит— это кредит предоставляемый кредитно-финансовыми учреждениями (банками, фондами, ассоциациями) любым хозяйственным субъектам ( частным предпринимателям, предприятиям организациям и т п ) в виде денежных ссуд.  Межхозяйственный денежный кредит — предоставляется хозяйствующими субъектами друг другу путем, как правило, выпуска предприятиями и организа​циями акций, облигаций, кредитных билетов участия и других видов ценных бумаг.  Потребительский кредит— предоставляется частным лицам на срок до 3 лет при покупке прежде всего потребительских товаров длительного пользования.  Ипотечный кредит используется главным образом для обновления основных фондов в сельском хозяйстве и способствует концентрации капитала в этой сфере. Государственный кредит— представляет собой систему кредитных отношений, в которой государ​ство выступает заемщиком, а население и частный бизнес — кредиторами денежных средств.  Международный кредит — представляет собой движение ссудного капитала в сфере международных экономических отношений.   Кредитная система, если рассматривать ее с институциональной точки зрения, представляет собой комплекс валютно-финансовых учреждений, активно используемых государством в целях регулирования экономики. Кредитная система опосредствует весь механизм общественного воспроизводства и служит мощный фактором концентра​ции производства и централизации капитала, способствует быстрой мобилизации свободных денежных средств и их использованию в экономике страны. В современной кредитной системе выделяются три ос​новных звена: Центральный банк; коммерческие банки; специализированные кредитно-финансовые институты.  
Вопрос 31 Понятие и функции финансовой системы  Финансы представляют собой экономические отношения связанные с формированием, распределением и использованием денежных средств в соответствии с конкретными задачами внутренней  и  внешней политики. Финансовая система – совокупность институтов которые   воспроизводят  систему финансовых отношений. Состоит – парламент, президент, правительство, министерство финансов , налоговая инспекция, налоговая полиция, таможенный комитет, бюджетные и не бюджетные фонды.  Функции финансовой системы – 1) Воспроизводительная – фин. си-ма должна обеспечивать расширенное воспроизводство национального продукта 2) Фискальная – обеспечивает устойчивое налоговое поступления в бюджетные фонды. 3) Распределительная – соответствующие финансовые институты могут распределять денежные фонды по приоритетным направлениям социально – экономического развития. 4) Социальная  - обеспечение социальной стабильности в обществе. 5) Контрольная – контроль за распределением и использованием финансовых ресурсов. 

Вопрос 32  Государственные финансы. Бюджетное сальдо. ГОСУДАРСТВЕННЫЙ БЮДЖЕТ-это обще государственный фонд денежных средств с указанием основных источников его формирования н статен рас​хода. Бюджетное сальдо – разность между доходом и расходом гос. бюджета Государственный бюджет выполняет следующие функции: 1. Перераспределительная функция. 2. Функция стимулирования экономического роста. 1. Перераспределительная - средства перераспределяются от одного субъекта к другому: - из производственной отрасли в непроизводственную путем формирования общественных фондов потребления (расходы госбюджета на бесплатное образование, здравоохранение, выплату пенсий, пособий, стипендий). - поддержка наукоемких производств, фундаментальных наук. - подъем отстающих в экономическом отношении регионов. - поддержка беднейших слоев населения за счет более обеспеченных. 
ВИДЫ ВЫПЛАТ ИЗ ГОСБЮДЖЕТА : а) ДОТАЦИЯ (от лат."дар", "пожертвование") - государственное пособие населено), предприятиям, выплачиваемое в виде конкретных денежных сумм для покрытия убытков или возмещения разницы в ценах. Осуществляется в виде снижения цен на продовольствие, снижения квартплаты за содержание жилого фонда, бесплатной передачи оборудования. Б) СУБСИДИЯ (от лат. "помощь")-вид пособия общего назначения. обычно выдаваемого в виде денежной суммы без указания, на что конкретно она может быть использована. Предоставляется убыточным предприятиям. отдельным территориям с целью поддержки. в) СУБВЕНЦИЯ (от лат. "приходить на помощь") - вид государствен​ного финансового пособия, предоставляемого на определенные цели (строительство больницы, школы, иногда предоставляется в виде льгот в налогообложении, освобождении от налогов). Получают их местные органы власти, отдельные отрасли хозяйства или предприятия. Чаще всего их предоставляют сельскому хозяйству. транспорту, добывающей промышленности, черной металлургии. Они составляют от 5 до 10% ВНП. В Швейцарии их сократили и одновременно сократили налоги. г) ТРАНСФЕРТЫ (социальные выплаты) - государственные выплаты опреде​ленным слоям населения в форме пособий по безработице, выплат по соци​альному страхованию, различных пособий. Особенностью трансфертных пла​тежей является то. что они перераспределяют налоговые доходы , получен​ные от всех налогоплательщиков в пользу части населения. Они не влияют на увеличение общественного потребления, а лишь меняют структуру потребляемых товаров (бедные слои. получающие трансферты. покупают несколько другую продукцию, чем средние слои. выплатившие налоги). 2. Стимулирующая экономический рост - через определение ставок налогообложения, части изымаемой зарплаты у трудоспособного населения. финансовой политики по отношению к убыточным предприятиям. Государственный бюджет составляется в виде баланса. Превышение расходов госбюджета над его доходами составляет ДЕФИЦИТ ГОСБЮДЖЕТА. Это порождение негативных процессов в экономике, желание потратить больше, чем заработали. Предельным уровнем дефицита госбюджета является порог в 5 % от ВВП. Последствиями дефицита госбюджета являются: - расшатывание денежного обращения. - усугубление инфляционных процессов. - отсутствие возможности поддерживать отдельные сферы народного хозяйства. - невозможность полноценной социальной защиты населения. Преодолеть дефицит госбюджета возможно .лишь развивая производство, повышая его эффективность. Увеличение доходов госбюджета за счет уве​личения суммы взымаемых налогов или сокращения необходимых расходов является паллиативной мерой, не дающей действенного результата. Д. Кейнс считал, что во время экономических кризисов контролируемый дефицит госбюджета способствует выходу экономики страны из кризиса. В том случае, если государство выплачивает денег больше, чем получает. растет покупательная способность людей. Предприятия получают возможность больше продавать и уменьшается безработица. Опасен дефицит госбюджета лишь в период подъема, т.к. возникает опасность инфляции. Поэтому, по мнению Д. Кейнса. нет необходимости иметь сбалансированный бюджет ежегодно .но в течении длительного срока он должен быть относительно уравновешен. На уровне областей, районов, городов и поселков действуют местные органы власти. Их деятельность основана на формировании МЕСТНЫХ БЮДЖЕТОВ. Местная территориально-хозяйственная система характеризуется экономической обособленностью и устойчивостью социально-экономических связей. Органы местного управления заинтересованы в эффективной работе предприятий, действующих на их территории. Все предприятия, независимо от формы собственности, вносят платежи в местный бюджет. Он имеет такую же структуру, как и государственный бюджет, т.е. это баланс расходов и доходов. Доходы местного бюджета формируются за счет налоговых поступлений. части прибыли муниципальных предприятий, субсидий и дотаций из госбюджета.
Вопрос 33 Сущность, принципы и функции  налоговой системы. НАЛОГОВАЯ СИСТЕМА - это совокупность налогов. взымаемых исполни​тельной властью с физических и юридических лиц. а также методы и принци​пы их обложения. Налоговая система каждой страны складывается на основе исторических традиций и конкретных особенностей политического и социально-экономи​ческого развития страны. Налоговая система обязательно указывает: - кто является плательщиком налога, т.е. субъектом налогообложения. Им может быть физическое лицо. юридическое лицо. наследники, по​требители определенной продукции. - что выступает объектом налогообложения, т.е. с чего берется налог. Это может быть выручка, прибыль, доход, добавленная стоимость. наследство. - из какого источника уплачивается налог: из зарплаты, из прибыли, за счет увеличения цены. - величина налоговой ставки (обычно в процентах). - налоговые льготы. Налоги выполняют следующие функции: 1. Фискальную (от лат. fiscus - казна) - изъятие части прибыли и доходов у предприятий и населения и концентрация этих средств в государственном бюджете. Налоги выполняют роль инструмента перераспределения национального дохода и финансовой основы выполнения государством своих хозяйственно-политических функций. 2. Регулирующую- посредством налогов происходит косвенное вмеша​тельство государства в экономику, формируются равные правила "игры" для всех субъектов хозяйствования. В кризисные для экономики годы через снижение налоговых ставок дается толчок к расширению производства. В период экономического бума налого​вые ставки повышаются и у предприятий сокращается возможность инвес​тиций. Таким образом гасится деловая активность фирм. Для стимулирования и развития определенных отраслей, правительством понижаются для них ставки налогообложения, предоставляются льготы в виде отсрочки налоговых платежей. Существует три МЕТОДА НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ граждан и предприятий: 1. У источника налогообложения. 2. По декларации. 3. В соответствии с кадастрами. Метод налогообложения "у источника" подразумевает, что налог взымается до получения дохода налогоплательщиком. Так. при начислении заработной платы одновременно делаются удержания подоходного налога и соцстраха. которые затем перечисляются в госбюджет. Налогообложение "по декларации" предполагает заполнение налоговой декларации, в которой указаны все доходы, полученные налогоплательщи​ком в отчетном периоде. Налогообложение в соответствии "с кадастрами" подразумевает, что ставка налогообложения дифференцирована в зависимости от того. какой доход можно получить от объекта налогообложения. Таким образом начисляется земельный налог. Для этого составляются кадастровые карты республики, отражающие месторасположение земель, их плодородность. ПРИНЦИПЫ НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ. Какие налоги должно выбрать государство для финансирования своих нужд? Государство должно определиться с принципами налогообложения. Налоги могут быть справедливыми, т.е. равными или эффективными, т.е. минимизирующими неблагоприятные последствия. Справедливость налогов заключается в том, что люди должны платить налоги в соответствии с их платежеспособностью, т.е. богатые будут выплачивать большую долю своих доходов, чем бедные. ПАУШАЛЬНЫЙ НАЛОГ - это налог, взимаемый вне зависимости от размера дохода. Принцип ГОРИЗОНТАЛЬНОГО РАВЕНСТВА предполагает, что субъекты. находящиеся в одинаковых условиях, должны платить налоги одинаково. Принцип ВЕРТИКАЛЬНОГО РАВЕНСТВА предполагает, что находящиеся в неравных условиях должны и по-разному платить налоги. Но если субъекты находятся в разных условиях, то насколько по-разному они должны платить налоги? Если предприниматели и население считают. что принципы налогообложения в стране являются несправедливыми, то воз​никает "Эффект невидимой ноги"  Они голосуют ногами, перебираясь туда. где налоги, на их взгляд, более оптимальны для них. В связи с этим различают: 1. Прогрессивные налоги 2. Регрессивные налоги. Налоговая система является прогрессивной, если после уплаты всех полагающихся налогов неравенство субъектов становится меньше .Для этого ставка налогообложения повышается по мере возрастания дохода. Главная характеристика прогрессивного налога - это то. что возрастает не только абсолютная сумма взымаемого налога, но и доля изымаемого дохода по мере роста дохода. Налоговая система рассматривается как регрессивная, если после вы​платы всех налогов неравенство субъектов возрастает. При регрессивной системе изымается все меньшая и меньшая доля доходов по мере их роста,  хотя абсолютная сумма налога может и возрастать. 
 Вопрос 34 Структурные элементы налога. Виды налогов. Различают следующие ВИДЫ НАЛОГОВ : 1. Прямые налоги 2. Косвенные налоги.  ПРЯМЫЕ НАЛОГИ- взимаются непосредственно с дохода или имущества субъекта налогообложения по определенным ставкам. К ним относятся: налог на прибыль, личный подоходный налог с населения, налог на доход. налог на землю, налог на недвижимость, взносы в государственные фонды социального страхования. Эти налоги взимаются "у источника", т.е. в момент выплаты определенных денежных сумм. Субъект налогообложения отдает себе отчет, какой именно налоги какую сумму он внес в госбюджет. КОСВЕННЫЕ НАЛОГИ-налоги на потребление товаров и услуг, устанав​ливаемые в виде надбавок к ценам и тарифам. К ним относятся: налог на добавленную стоимость, акцизы, таможенные пошлины (налоги на импорт​ные и экспортные товары). Косвенные налоги входят в состав цены и оплачиваются населением. Иногда даже неподозревающем, что он приобре​тая товар (пиво) пополняет госбюджет.  НАЛОГ НА ПРИБЫЛЬ должен побуждать предприятия находить оптималь​ное соотношение между затратами и ценами,  не допускать получения сверх -доходов. стимулировать конкуренцию. Налогом на прибыль облагается балансовая прибыль, состоящая из: - прибыли от реализации продукции или оказания услуг, иных материаль​ных ценностей. – вне реализационных операций (процентов по депозитам, поступившим долгам, дивидендов по акциям, процентов по облигациям, долевого участия в совместных предприятиях). В целях стимулирования предпринимательства и малого бизнеса сущест​вует ряд налоговых льгот: 1. Для предприятий, годовая балансовая прибыль которых составляет менее 5000 минимальных заработных плат. ставка налогообложения устанав​ливается в размере 15 %. При этом годовая численность не должна превышать определенных границ в зависимости от отрасли, к которой относится предприятие. 2. При исчислении налогооблагаемой прибыли ее сумма уменьшается на сумму, используемую на развитие производства, на природоохранные ра​боты. научно-исследовательские работы, на затраты на социальные нужды. такие, как строительство жилья, содержание поликлиники и т.д. 3. Совместные предприятия и иностранные предприятия на первые три года освобождаются от уплаты налога на прибыль, кроме фирм. занятых торговой и закупочной деятельностью. Освобождаются от налога на прибыль: 1. Ученические предприятия, если число учащихся составляет не менее 8O % от числа работающих. 2. Инвалидные предприятия. если число инвалидов в составе работающего персонала не менее 50 % . 3. Прибыль общественных организаций, занимающихся благотворительной деятельностью: "Фонд милосердия и здоровья Беларуси". "Общество Крас​ного Креста" и другие. Предприятия, осуществляющие различные виды деятельности, обязаны обеспечивать раздельный учет результатов. СТАВКИ НАЛОГОВ НА ПРИБЫЛЬ И ДОХОДЫ : - малые предприятия - 15%. - банки, страховые организации - 44%. - сельскохозяйственные предприятия - 7%. - все остальные - 30%. - казино и видео салоны - 60%. - проведение лотерей - 40%. - посредническая деятельность - 60%.  АКЦИЗ- вид косвенного налога, устанавливаемого на отдельные виды то​варов и услуг, имеющих высокий уровень рентабельности по причинам, не за​висящим от итогов работы предприятия, а определяемый конъюнктурой рынка. Объектом обложения является выручка от реализации (за вычетом торговой скидки при реализации по фиксированным ценам), а также стоимость продукции при обмене, безвозмездной передаче, использовании на собственные нужды, не связанные с основным производством. Акцизы включаются в цену товара. Объектом налогообложения является выручка от реализации товара. Если товары реализуются для последующей переработки, то они акцизом не облагаются. Например, спирт для ликеров, шкурки для шитья меховой одежды. НАЛОГ НА ДОБАВЛЕННУЮ СТОИМОСТЬ. Это косвенный налог, обеспечивающий доходы госбюджета за счет потребителей. Объектом налогообложения является вновь созданная стоимость, которую предприниматель добавляет к сырьевым материалам или затратам при производстве товаров и оказании услуг. НДС действует в50странах мира, но ставка налога там меньше (около 2-9%), т.к. чем меньше ставка, тем шире налоговая база. Ставка налогообложения: -10% -для сельхозпродукции; - 20% - остальные товары, услуги, включая подакцизные продоволь​ственные товары; Налог распространяется как на юридических, так и на физических лиц. осуществляющих предпринимательскую деятельность в том случае, если доход, получаемый в месяц, превышает 250 минимальных заработных плат. Добавленная стоимость исчисляется, исходя из суммы, полученной за товары, оказанные услуги и выполненные работы за вычетом материальных затрат на производство реализованной продукции, а также разницы между доходами и расходами по в не реализационным операциям.  В состав материальных затрат включаются: - стоимость материалов н комплектующих. - работ и услуг сторонних организаций. - топлива и энергии. - проценты по краткосрочным кредитам. - суммы налогов, входящих в себестоимость. Амортизация основных фондов в материальные затраты не включается. Льготируются следующие виды деятельности: - транспорт, жилишно -коммунальные услуги. - услуги, оказываемые платными поликлиниками, врачами. - услуги, связанные с образованием, с пошивом детской одежды, со строительством населению. –продажа населению топлива, лекарств .медицинской техники. - реализация остродефицитных товаров. ПОДОХОДНЫЙ НАЛОГ С ГРАЖДАН. Основные принципы налогообложения граждан: 1. Все выплаты облагаются налогом у источника выплат; 2. Налогом облагаются доходы как в денежной, так и в натуральной форме на основе действующих рыночных цен (если предприятие выплачивает работнику зарплаты товарами); 3. В состав доходов включаются также суммы материальных н социальных благ. предоставленных предприятием за счет собственных средств: оплата коммунально-бытовых услуг, расходов на лечение, полной или частичной стоимости путевок на лечение и отдых, включая путевки на детей, суммы удорожания стоимости питания в столовых, проездных билетов, страхования граждан. 4 .Доходы, полученные в валюте, облагаются налогом в рублях; 5. Подлежащий налогообложению доход уменьшается на сумму, перечис​ленную в Белорусский детский фонд. Фонд мира и т.п. 6. Доходы, получаемые по месту основной работы за выполнение работ по совместительству, а также по трудовому договору, подлежат налогообло​жению в порядке и по ставкам по совокупности с основным заработком.
Вопрос 35, 36, 37, 38 Сущность ценных бумаг.  Акции. Сущность ценных бумаг. Облигации. Производные ценные бумаги. Структура рынка ценных бумаг и его регулирование. Капитал в форме ценных бумаг:  Появление этой разновидности капитала связано с раз​витием потребности в привлечении все большего объема кредитных ресурсов вследствие усложнения и расширения коммерческой и производственной деятельности. Таким образом, фондовый рынок исторически начинает разви​ваться на основе ссудного капитала, так как покупка цен​ных бумаг означает не что иное, как передачу части денеж​ного капитала в ссуду, а сама бумага получает форму кредитного документа, в соответствии с которым ее владе​лец приобретает право на определенный регулярный доход, представленный в виде процентов или дивидендов на от​данный взаймы капитал. Ценная бумяга (титул собственно​сти), которая возникает в результате такой операции, со​храняет за ее владельцем право собственности на отданный взаймы капитал и, кроме того, дает право на его увеличение за счет процента или дивиденда. Появившись, такой капитал начинает жить самостоя​тельной жизнью. Это проявляется в том, что его рыночная стоимость (совокупная курсовая цена бумаг) изменяется не только под влиянием функционирования реальных акти​вов, которые олицетворяют ценные бумаги, но также (а часто и в наиболее существенной степени) в зависимости от других факторов, таких, например, как политические события.  Виды ценных бумаг:  К ценным бумагам относятся государственные ценные бумаги, ценные бумаги субъектов РФ, органов местного самоуправления, корпоративные облигации, акции, векселя, чеки, жилищные сертификаты, инвестиционные паи, приватизационные ценные бумаги, депозитные и сберегательные сертификаты, банковские сберегательные книжки на предъявителя. Ликвидность ценной бумаги - это возможность ее быстрой продажи без существенных потерь стоимости.  Эмиссионные ценные бумаги - акции и облигации. Рынок первичный и вторичный. 

 Акция - эмиссионная ЦБ, закрепляющая права ее держателя(акционера) на получение части прибыли АО в виде дивидендов, на участие в управлении и на часть имущества, остающегося после его ликвидации.  Облигация - долговое обязательство эмитента перед инвестором. Это ЦБ с фиксированным доходом, т.к. % не зависит от результатов работы эмитента и оговариваются заранее. Производные ЦБ - удостоверяют право владельца на покупку или продажу первичных ЦБ. Это ваучер(дал право на приобретение акций приватизируемых предприятий), опцион(передает право на покупку или продажу другой ЦБ по определенной цене до и(или) на определенную будущую дату). Депозитные (для ЮЛ) и сберегательные (для физ.лиц) сертификаты - свидетельства банков о внесении средств, дающие право на получение вклада и оговоренных процентов. Это разновидность срочных вкладов, которые могут быть перепроданы. Продаются на фондовых биржах. Вексель - долговое обяз-во, составленное по определенной з-ном форме и дающее его владельцу безусловное право требовать оговоренную сумму по истечению указанного срока. Простой В.- составляется должником (векселедателем) и содержит его обязательство выплатить обозначенную сумму кредитору (векселедержателю) Переводной. В. (тратта) - составляется кредитором (трассантом) и содержит приказ должнику (трассату) об уплате обозначенной суммы предъявителю векселя (ремитенту).  Фондовый рынок: структура   Рынок ценных бумаг подразделяется на первичный рынок и вторичный рынок. Термин «первичный рынок» относится к продаже новых выпусков ценных бумаг. В результате продажи акций и облигаций на первичном рынке эмитент получает необходимые ему финансовые средства, а бумаги   оседают в руках первоначальных покупателей. Вслед за этим первоначальный инвестор вправе перепродать эти бумаги другим лицам, а те в свою очередь свободны про​давать их следующим вкладчикам. Последующие перепро​дажи бумаг образуют вторичный рынок, на котором ухе не происходит аккумулирования новых финансовых средств для эмитента, а имеет место только перераспределение ресурсов среди последующих инвесторов. Без полнокров​ного вторичного рынка нельзя говорить об эффективном функционировании первичного рынка. Создавая механизм для немедленной перепродажи бумаг, вторичный рынок усиливает к ним доверие со стороны вкладчиков, стимули​рует их желание покупать новые фондовые ценности и тем самым способствует более полному аккумулированию ре​сурсов общества в интересах производства  Методы государственного управления  Влияние государства на функционирование рынка ценных бумаг Государство воздействует на функционирование рынка ценных бумаг по следующим направлениям: I. Выступает в качестве административного органа, из​дающего законы, которые регулируют: — порядок и образование акционерных обществ; — порядок эмиссии и виды разрешенных к эмиссии ценных бумаг; — ставки налога на прибыль, получаемую при операциях с ценными бумагами; — деятельность биржи и разрешают или запрещают отдельные виды сделок с ценными бумагами. II. Выступает на рынке в качестве субъекта экономиче​ских отношений. В целях мобилизации финансовых ресур​сов оно пускает в обращение государственные ценные бумаги, например, облигации, казначейские векселя (крат​косрочная облигация — 90 дней) и т. д. III. Воздействует на состояние рынка через кредитно-де​нежную
Вопрос 39 Сущность социальной политики. Проблема неравенства доходов. Понятие социального государства и принципы его построения. Перераспределение доходов и уровень жизни населения в РБ. Уровень доходов членов общества является важнейшим показателем их благосостояния, так как определяет воз​можности материальной и духовной жизни индивидуума: отдыха, получения образования, поддержания здоровья, удовлетворения насущных потребностей. Среди факторов, оказывающих непосредственное влияние на величину до​ходов населения, кроме размеров самой заработной платы, выступает динамика розничных цен, степень насыщенно​сти потребительского рынка товарами и др. Для оценки уровня и динамики доходов населения ис​пользуются показатели номинального, располагаемого и реального дохода. Номинальный доход /NI/ — количество денег, получен​ное отдельными лицами в течение определенного периода. Располагаемый доход /DI/ — доход, который может быть использован на личное потребление и личные сбережения. Располагаемый доход меньше номинального дохода на сумму налогов и обязательных платежей. Реальный доход /RI/ — представляет собой количество товаров и услуг, которое можно купить на располагаемый доход в течение определенного периода, т.е. с поправкой на изменение уровня цен.  Номинальные денежные доходы населения формируюся из различных источников, основными из которых явля​ются: факторные доходы; денежные поступления по линии государственных программ помощи в виде выплат и льгот поступления из финансовой системы (из банков, через сберкассы, из страховых учреждений и т.п.) и др.   Социальная политика государства:  Социальная политика государства — одно из направле​ний его деятельности по регулированию социально-эконо​мических условий жизни общества. Суть социальной по​литики государства заключается в поддержании отноше​ний как между социальными группами, слоями общества, так и внутри них, обеспечении условий для повышения   благосостояния, уровня жизни членов общества, создании социальных гарантий в формировании экономических сти​мулов для участия в общественном производстве. При этом надо отметить, что социальная политика государства, вы​ступающая как составная часть мероприятий, проводимых государством в целях регулирования условий обществен​ного производства в целом, тесно увязана с общеэкономи​ческой ситуацией в стране.
Вопрос 44  Понятие общественного воспроизводства и показатели национального продукта. 1. ВАЛОВОЙ НАЦИОНАЛЬНЫЙ ПРОДУКТ - это объем годового совокупного производства товаров н услуг, выраженный в деньгах н произведенный факто​рами производства, находящимися в собственности граждан данной страны. Характерные черты ВНП. 1. Показатель ВНП начал использоваться в двадцатом веке. использу​ется ООН для сравнения экономического положения стран. Он отражает итоги экономической деятельности как в производственной, так и в непроизводственной сфере. 2. Это реальный объем производства товаров и услуг каждой фирмы и отрасли, проданный лицам, которые его будут использовать для личного потребления или для расширения производства. 3. ВНП учитывает не только количество проданных товаров, но и това​ров. пополнивших запасы. 4. Промежуточные товары, которые являются базой для последующей переработки, в ВНП не включаются, чтобы избежать повторного счета. Подсчитывается только рыночная конечная стоимость, т.е. сумма добавленных стоимостей каждой фирмы. К элементам добавленной стоимости относятся: заработная плата, аморти​зация. прибыль. 5. ВНП исключает непроизводительные сделки, совершаемые в течение года: финансовые сделки (выплаты из государственного бюджета, сделки с ценными бумагами) и продажу подержанных вещей, как сделки, не отражаю​щие текущего производства. 6. Из суммы ВНП не вычитается та часть годового производства. представляющая собой амортизацию, идущую на возмещение затрат на производство товаров и услуг в текущем году. /. ВНП не отражает полностью увеличение благосостояния общества, хотя между этими показателями, безусловно, существует корреляция. ВНП не отражает, в частности, увеличение свободного времени населения (рабочая неделя за последние 50 лет уменьшилась с 53 до 40 часов), улучшение качества продукции .не рыночные операции(ра6отадомохозяйки.выполнение мелкого ремонта руками самих хозяев, продажа подержанных вещей и т.п.). S. Оценивать рыночную стоимость товаров и услуг можно как по потоку расходов, так и по потоку доходов, т.к. та сумма, которая затрачена од ним ли​цом на приобретение товара, получена в виде доход а другим лицом, произвед​шим его. Это нам демонстрирует и модель макроэкономического кругооборота. В связи с этим возможно подсчитать ВНП: а) по сумме всех расходов на покупку всего объема производства; 6) по сумме доходов, полученных в процессе создания ВНП. Для этого составляются национальные счета в виде сводной информации об экономике страны. Ее структуре и динамике. Итог двух колонок должен быть одинаковым (с учетом в расходах чистого экспорта). Чистый экспорт = экспорт - импорт .Обратим внимание на то. что показатели ВНП отражают одновременно количество производимой продукции и уровень цен. Например. ВНП возрос на 2%. Мы задаемся вопросом, результат ли это физического роста ВНП или это результат роста цен. В связи с тем. что цены меняются из-за инфляции, а нас интересует количество произведенной продукции, в экономике используются номинальные и реальные показатели ВНП. НОМИНАЛЬНЫЙ ВНП - это показатель ВНП. рассчитанный в ценах текущего года. РЕАЛЬНЫЙ ВНП - это показатель ВНП. измеряемый в постоянных ценах. С его помощью измеряется стоимость общего объема производства в разные годы в условиях как бы неизменного уровня цен. Это более точный показатель, отражающий итоги экономики. Различие между номинальным и реальным ВНП дает нам такой показатель. как дефлятор ВНП. Дефлятор ВНП используется как общин ценовой индекс, принимающий за основу цены базисного года. Он позволяет переходить от вычислений в текущих ценах к расчетам реальных изменений объема производства. 2. ЧИСТЫЙ НАЦИОНАЛЬНЫЙ ПРОДУКТ - макроэкономический показатель, представляющий собой разность между валовым национальным продуктом н суммарной величиной амортизационных отчислений. Показатель ВНП включает в себя не только стоимость используемых в обществе благ и услуг, но и стоимость, направляемую на восстановление износившегося в процессе производства оборудования, т.е. амортизацию. Чистый национальный продукт представляет собой чистый объем производ​ства в текущем году, который используется для повышения благосостояния общества. 3. ВАЛОВОЙ ВНУТРЕННИЙ ПРОДУКТ - валовая рыночная стоимость товаров и услуг, произведенных факторами производства, внутренними для данной страны, независимо от того. кто ими владеет. Производство товаров и услуг в стране осуществляется двумя субъектами: отечественными предприятиями и иностранными компаниями, расположен​ными на территории страны. Совокупный доход формируется как за счет отечественных доходопо-лучателей. так и за счет национальных фирм. работающих за рубежом. В связи с подобным движением товаров, услуг и доходов между странами, возникла необходимость в показателе, характеризующем стоимость конечных товаров и услуг, произведенных внутри страны как национальными, так и иностранными компаниями. Национальный доход является источником расширенного воспроизводства и помимо фонда потребления включает фонд накопления, который, в свою очередь, состоит из фонда производственного накопления и фонда непроизводственного накопления. 5. ЛИЧНЫЙ ДОХОД - рассчитывается на основе национального дохода н трансфертных выплат населению за вычетом выплат предпринимателей, свя​занных с наймом рабочей силы (Фонд социальной защиты Чернобыльский налог). К трансфертным относятся выплаты населению в форме пенсий и различных пособий как со стороны частных фондов, так и государства (выплаты лицам с низкими доходами, пособия по безработице, выплаты по страхованию по ста​рости и от несчастных случаев, пособия по нетрудоспособности, выплаты на образование и т.п.) 6. РАСПОЛАГАЕМЫЙ ЛИЧНЫЙ ДОХОД –личный доход населения за вычетом налогов, используемый на потребление и сбережения. УРОВЕНЬ ЖИЗНИ НАСЕЛЕНИЯ определяется: - индексом потребительских цен; - стабильностью национальной валюты; - потребительской корзинкой. Следует различать такие понятия как номинальные и реальные доходы населения. НОМИНАЛЬНЫЕ ДОХОДЫ –это сумма доходов населения без учета уровня цен в стране. РЕАЛЬНЫЕ ДОХОДЫ -это то количество товаров и услуг, которое человек может реально приобрести приданном уровне цен. Рост номинальных и реальных доходов населения расширяет платежеспо​собный спрос и свидетельствует об оживлении экономических процессов. Существует такое понятие, как пороговый доход. Это доход, объем кото​рого равен величине потребительских расходов, т.е. доход, который полностью тратится на потребление. 
Вопрос 48 Экономический рост и его виды. Факторы экономического роста. В экономике страны может наблюдаться экономический рост на протяже​нии десятилетии. но темпы роста не бываю постоянными. Наблюдаются коле​бания величины реального ВНП относительно линии долгосрочного тренда. напоминающие морские волны. Родоначальником теории "длинных волн" в эко​номике является великий русский экономист Н.Д. Кондратьев (1S92-193SI. который попытался дать объяснение тому. что же способствует пе​риодическому подъему экономики, является ли это результатом действия различных внешних и достаточно случайных факторов, или же меха​низм такого восстановления является внутрен​ним и спонтанным для экономической системы? Кондратьев обработал данные об изменениях ряда экономических показа​телен США. Англии. Германии и Франции и вывел ряд закономерностей. Он создал теорию о наличии коротких (6-7 лет), средних (50 лет) и длинных (300 лет) волн в экономике, связанных с периодическими техническими революциями и структурными кризисами в экономике. Некоторые экономические теории (экстернальные) усматривают главные причины экономического цикла в колебаниях факторов, лежащих за пределами экономической системы: в солнечных пятнах, войнах, революциях и политических событиях, в открытиях золотых месторождений, в темпах роста населения и т.д. Другие теории (интернальные) обращают внимание на механизм внутри самой экономической системы, который дает импульс само воспроизводящемуся экономическому циклу. Большинство современных экономистов стоит на позициях синтезирования  экстернальных и интернальных теорий. Объясняя большие циклы, они прида​ют большое значение колебаниям инвестиций или производства капитальных благ. Исходной причиной таких непостоянныхи изменчивых колебаний инвестиций являются такие внешние факторы, как: - технические нововведения. -динамика роста населения и открытие новых территорий. К внешним факторам добавляются внутренние факторы, которые ведут к тому. что исходные изменения в инвестициях расширяются, принимая харак​тер кумулятивного умножающего процесса: - рост доход ов. - понижение нормы процента. - рабочие, занятые в отраслях, создающих капитальные блага, расходуют часть своих новых доходов на потребительские товары и дух оптимизма начинает распространяться сред и деловых кругов, побуждая фирмы обращаться к банкам и рынку ценных бумаг за новыми кредитами; ЭКОНОМИЧЕСКИЙ ЦИКЛ - это следующие один за другим подъемы и спады экономической активности. Экономисты разделяют цикл на четыре фазы: кризис, подъем, пик и спад. из которых двумя наиболее важными являются пик и кризис. Одна фаза цикла переходит в другую, следующую за ней. Каждая фаза характеризуется различными экономическими явлениями. КРИЗИС - это нарушение равновесия в экономических процессах. Кризисы подразделяются на кризисы перепроизводства и кризисы недопроизводства. Кризис перепроизводства характеризуется следующими чертами: - произведенные товары не находят сбыта. - сокращается объем производства. - возрастает безработица. - массовое разорение предприятий и фирм. не имеющих возможности платить по своим обязательствам. - крах банковской системы н рынка ценных бумаг, т.к. все стремятся иметь наличные деньги и изымают из банков денежные вклады, а ценные бумаги обесцениваются в силу кризиса в производстве; - снижение общего жизненного уровня. Кризисы недопроизводства вызываются следующими причинами: - экономическими (сырьевой и продовольственный кризисы 70-х годов нарушили пропорции воспроизводства в западных странах); - природными (засухи, наводнения, неурожаи); - социальными (войны, недостатки планирования в административно -командной экономике). В период ПОДЪЕМА наблюдается рост занятости, производства, цен. инвестиционной активности. Эти показатели возрастают до тех пор , пока не будет достигнута полная занятость и максимальный при данных условиях объем производства. Наконец достигнут ПИК цикла - производство промышленной продукции уже превышает до кризисный уровень, достигая максимума для данного цикла. Выросли товарные цены. заработная плата, возросла норма процента и прибыли. Противоположная картина имеет место в период СПАДА. Сокращается производство, что ведет к снижению занятости. Безработица принимает хронический характер. Появляется избыточный капитал, не находящий применения на рынке, снижается норма процента. Цены не уменьшаются. а падают только в результате депрессии. Экономическая депрессия - это фаза кризиса .продолжающаяся свыше полу​года. К экономической депрессии приводит затянувшийся экономический кризис. Самая жестокая экономическая депрессия разразилась в 30-е годы. Она затронула почти все развитые страны, объем производства при этом сокра​тился на 45%. норма безработицы достигла 24%. а цены упали на 25%. Реальные доходы населения сократились на 55 - 60%. Депрессия характеризуется тем. что производство и занятость, достигнув своей самой низшей точки, Вопрос 49 Экономические основы международного разделения труда. Формы международного разделения 

труда. Заработная плата образует большую часть доходов потре​бителей и поэтому оказывает существенное влияние на размер спроса на потребительские товары и на их цены. Современная экономическая теория определяет заработную плату как цену труда. под заработной платой понимается ставка заработной платы, т. е. цена, выплачиваемая за, использование единицы труда в течение определенного времени. Различают номинальную и реальную заработную плату. Под номинальной заработной платой понимается сумма  денег, которую получает работник наемного труда за свой дневной, недельный, месячный труд. По величине номинальной заработной платы можно судить об уровне зара​ботка, дохода, но не об уровне потребления и благососто​яния человека. Для этого надо знать, какова реальная заработная плата. Реальная заработная плата — эта та масса жизненных благ и услуг, которые можно приобрести за полученные деньги. Она находится в прямой зависимости от номинальной зарплаты и в обратной — от уровня цен на предметы потребления платные услуги. Обьктами спроса на рынке труда выступают бизнес и государство, а субъектами предложения — домашние хозяйства. Спрос на труд находится в обратной зависимости от величины заработной платы. При росте заработной платы, при прочих равных условиях, предприниматель в целях сохранения равновесия должен соответственно сократить спрос на труд, а при снижении заработной платы спрос на труд возрастает. Функциональная зависимость между вели​чиной заработной платы и размером спроса на труд выра​жается в кривой спроса на труд. На абсциссе — величина требующегося труда (l), а на оси ординат — величина реальной заработной платы W/P. Каждая точка на кривой Ld показывает, каким будет спрос на труд при определенной величине заработной платы. Конфигурация кривой и ее отрицательный наклон показы​вают, что более низкой заработной плате соответствует больший спрос на труд и наоборот. Заработ​ная плата — это цена равновесия — на рынке труда. Безработица - социально-экономическое явление, ори котором часть активного населения не может приложить свою рабочую силу. Безработным в Российской Федерации признаются граждане, которые не имеют работы и заработка зарегистрированы в службе занятости в целях подходящей работы и готовы приступить к ней. Порождается безработица в условиях рыночной экономики под действием конкуренции на рынке труда, усиливается в период экономических кризисов и последующего резкого сокращения спроса на рабочую силу. Основной контингент безработных в России - люди пожилого возраста, женщины, молодежь. Различают три вида безработицы: фрикционную, структурную, циклическую. Фрикционная безработица существовала всегда, так как связана с переменой места работы, и граждане в поисках лучшей работы идут на это добровольно. Структурная безработица связана с изменением структуры производства и, как результат, несовпадением предложения рабочей силы и спроса на нее. Циклическая безработица возникает в определенные моменты в жизни общества: во время спада производства, депрессии и т. д., когда спрос на рабочую силу очень низок. Безработица принимает самые разнообразные формы: временную, сезонную, региональную, молодежную и т.д. Ожидается, что к 2000г. проблемы безработицы еще более обострятся, поэтому государство, стремясь не допустить или минимизировать безработицу, должно активно выполнять социально-защитные, регулирующие функции. Причины безработицы в России: структурная перестройка экономики, диспропорции ее развития; закрытие неконкурентоспособных, убыточных и потерпевших банкротство предприятий; высвобождение работников в результате внесения прогрессивных методов хозяйствования (аренда, кооперация и т.д.) и приватизация предприятия; внедрение в производство новой техники и технологии; структурная перестройка предприятий, отсутствие работы по специальности; ликвидация экологически вредных производств под влиянием общественного мнения. Уровень безработицы минимален в странах политически стабильных, экономически развитых, с отлаженной системой социальной защиты. Важным для ликвидации безработицы, специфическим для состояния в России является снятие административных, правовых и экономических ограничений, препятствующей свободной продаже рабочей силы, а именно: отмена института прописки, развитие рынка жилья, преодоление монополизма государственной собственности, развитие механизма государственного регулирования занятости населения. Меры по сокращению безработицы следующие: 1.Трудоустройство непосредственно на предприятии путем создания новых рабочих мест (расширение или создание подразделений, переквалификация на др. специальности и т.д.); 2.Организация общественных работ (благоустройство территорий, лесных массивов и городских улиц, работа на овощных базах, по уборке сел./хоз. продукции); 3.Поощрение частного предпринимательства и стимулирование самозанятости населения, развитие малого бизнеса (товарищества, кооперативы, фермерские хозяйства); 4. Переподготовка и профессиональная подготовка по дефицитным специальностям и профессиям 5. Использование гибких форм занятости ( надомный труд, неполный рабочий день, неделя); 6. Широкая информация населения о возможности трудоустройства, проведение ярмарок вакансий, дней открытых дверей и т.дВ основе организации мировых производственных процессов находится МЕЖДУНАРОДНОЕ РАЗДЕЛЕНИЕ ТРУДА, основанное на - различиях в природных условиях, характерных для той или иной страны и создающих пред посылки для развития специализации; - национальных, культурных, производственных традициях, различном уровне производительных сил в различных отраслях; - наличии квалифицированных рабочих кадров для производства той или иной продукции. Существуют следующие закономерности в развитии хозяйства: 1. Чем выше уровень экономического развития, тем глубже общественное разделение труда. 2. Чем выше уровень экономического развития, тем шире возможность и необходимость обмена человеческой деятельностью на основе развитого разделения труда. ТИПЫ МЕЖДУНАРОДНОГО РАЗДЕЛЕНИЯ ТРУДА: 1. Общего типа - разделение труда между отраслями экономики (специализация на продукции сельского хозяйства, промышленной продук​ции). Сначала страны специализировались на производстве какого - либо готового к употреблению конечного продукта. 2. Частного типа- разделение труда при специализации в производ​стве одного из видов продукции данной отрасли. При внутри отраслевой специализации на международный рынок поступают высококачественные това​ры. хорошо зарекомендовавшие себя при использовании во множестве стран мира. 3. Единичное - разделение труда, основанное на по детальной н пооперационной специализации и последующем кооперировании в рамках международных производственных комплексов (последовательные ступени обработки сырья, производство отдельных деталей, узлов). На международный рынок вышли в качестве самостоятельных товаров сотни тысяч видов промежуточной продукции, выпускаемой высокоспециализированными фирмами, работающими не на неизвестный рынок, а по долгосрочным контрактам со сложившимся кругом традиционных покупателей. Так. в Великобритании доля изготавливаемых в стране комплектующих снизилась в фирмах "Вексхол" (филиал "Дженерал Моторс"1с89%до 26%. в фирме "Форд" с S6% до 43%. "Талбот" с 93% до 37%. т.е. налицо субподрядные отношения. Особенно быстро растет применение электронных компонентов. изготовленных в странах Юго - Восточной Азии. где дешевый труд. Туда же переместилась сборка современного электронного оборудования и бытовой аппаратуры под маркой знаменитых американских и японских фирм. Так. для электроники США в странах Юго-Восточной региона собирается 35-40% оборудования.
Вопрос 22 Глобализация. Региональная экономическая интеграция, ее этапы и институты. Важнейшей составной частью всемирного хозяйства яв​ляются международные валютные отношения, через которые осуществляются платежные и расчетные операции в миро​вой экономике. Совокупность форм организации валют​ных отношений и составляет международную валютную систему. Основой международной системы являются национальные валюты. Куда также входят национальные и коллективные резервные валютные единицы, международ​ные ликвидные активы, валютные паритеты и курсы, ус​ловия взаимной обратимости валют, международные рас​четы и валютные ограничения, валютные рынки и мировые рынки золота и т. д.   Исторически международная валютная система сложи​лась к концу XIX века, когда в большинстве развитых стран получила распространение твердая золотая валюта, приме​няемая и для обслуживании международных расчетов и платежей. Был введен золотой стандарт. С началом первой мировой войны эта система прекра​тила свое существование и возобновилась лишь в 1922 г после Генуэзской конференции, где было достигнуто со​глашение о золотодевизном стандарте, когда основным ин​струментом регулирования международных расчетов ста​новятся заместители золота (девизы), в качестве которых выступают некоторые национальные и коллективные ва​люты. В 30-е годы все развитые страны отошли от золотого стандарта. В 1944 г. на Бретгон-Вудской конференции страны пришли к соглашению о золотодолларовом стандар​те и взаимной конвертируемости валют. Эта договоренность действовала до середины 70-х годов, когда международный валютный кризис подорвал связь валют с золотом, а все​общее распространение получили плавающие валютные курсы. Мировым денежным эталоном была провозглашена международная денежная единица — СДР, хотя она так и не превратилась в мировые деньги. Национальные валюты, которые свободно обменивают​ся на другие национальные валюты, называются конверти​руемыми, соответственно — не способные к такому обмену — неконвертируемыми.  В последние десятилетия во всемирном хозяйстве про​исходят сложные процессы сближения и взаимопроникно​вения национальных хозяйств нескольких стран, направ​ленные на создание единого хозяйственного организма и получившие название интеграции. Она пронизывает самые различные стороны экономической и политической жизни интегрирующихся стран. Интеграция выступает как высшая форма проявления интернационализации хозяйственной жизни, как результат очень высокого уровня международного разделения труда и кооперационных связей. Можно сказать, что при этом международные экономические взаимосвязи становятся настолько прочными, что происходит глубокое взаимопе​реплетение национальных процессов воспроизводства. Хотя интернационализация хозяйственной жизни до​стигла глобальных масштабов, в настоящее время интегра​ционные процессы носят s основном региональный харак​тер. Наиболее развитые интеграционные союзы находятся в Западной Европе. Именно здесь прежде всего обнаружи​вается несовместимость современного производства с узо​стью внутренних рынков, действуют центростремительные тенденции к объединению отдельных стран. Этому способ​ствует также стремление выстоять в борьбе с конкурентами из США и Японии.    

Вопрос 50, 51 Режимы мировой торговли. Протекционизм. Режимы мировой торговли. Фритредерство. МИРОВАЯ ТОРГОВЛЯ - это обмен товарами н услугами между националь​ными хозяйствами. Мировая торговля основана на законе сравнительного преимущества. сформулированного Д.Рикардо: "Страны специализируются на производстве тех товаров, которые они могут делать с относительно более низкими издержками по сравнению с другими странами" С помощью международной торговли страны могут развивать специали​зацию. повышать производительность своих ресурсов и. таким образом. увеличивать общий объем производства. Следует различать абсолютное и сравнительное преимущество стран при производстве товаров и услуг. АБСОЛЮТНОЕ ПРЕИМУЩЕСТВО - это способность страны производить товар с меньшими затратами ресурсов по сравнению с другими странами. Так. например, утверждение, что страна А затрачивает на производство единицы товара 30 единиц ресурсов, а страна В - 60. позволяет сделать вывод, что абсолютное преимущество страны А больше. СРАВНИТЕЛЬНОЕ ПРЕИМУЩЕСТВО-это способность страны производить товар с относительно меньшими альтернативами издержками по сравнению с другими странами. 1^ Примером может служить ситуация, когда США должны отказаться от производства 1т кофе. чтобы произвести 1т пшеницы, в то время как Бразилия, чтобы произвести 1т пшеницы, должна отказаться от производства 2т кофе. США обладают сравнительным преимуществом в производстве пшеницы и должны в этом специализироваться, а Бразилия обладает сравнительным преимуществом в производстве кофе. Принцип рационального ведения хозяйства требует. чтобы любой конкретный товар производился той страной, у которой ниже альтернативные издержки. Это позволяет всему миру получить больший объем выпускаемой продукции. В результате специализации и торговли каждая страна имеет большее количество каждого вида продукта. Благодаря свободной торговле, основанной на принципе сравнительных издержек, мировая экономика может достигнуть более эффективного разме​щения ресурсов и более высокого уровня материального благосостояния. С помощью международной торговли страны могут развивать специали​зацию. повышать производительность своих ресурсов и. таким образом. увеличивать общий объем производства. Следует различать абсолютное и сравнительное преимущество стран при производстве товаров и услуг. АБСОЛЮТНОЕ ПРЕИМУЩЕСТВО - это способность страны производить товар с меньшими затратами ресурсов по сравнению с другими странами. Так. например, утверждение, что страна А затрачивает на производство единицы товара 30 единиц ресурсов, а страна В - 60. позволяет сделать вывод, что абсолютное преимущество страны А больше. СРАВНИТЕЛЬНОЕ ПРЕИМУЩЕСТВО-это способность страны производить товар с относительно меньшими альтернативами издержками по сравнению с другими странами. 1^ Примером может служить ситуация, когда США должны отказаться от производства 1т кофе. чтобы произвести 1т пшеницы, в то время как Бразилия, чтобы произвести 1т пшеницы, должна отказаться от производства 2т кофе. США обладают сравнительным преимуществом в производстве пшеницы и должны в этом специализироваться, а Бразилия обладает сравнительным преимуществом в производстве кофе. Принцип рационального ведения хозяйства требует. чтобы любой конкретный товар производился той страной, у которой ниже альтернативные издержки. Это позволяет всему миру получить больший объем выпускаемой продукции. В результате специализации и торговли каждая страна имеет большее количество каждого вида продукта. Благодаря свободной торговле, основанной на принципе сравнительных издержек, мировая экономика может достигнуть более эффективного разме​щения ресурсов и более высокого уровня материального благосостояния. ОСНОВНЫЕ ЧЕРТЫ МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ: 1.Объем международной торговли (мировой товарооборот) подсчитывается путем суммирования только экспорта. 2. Различают торговлю товарами и услугами. 3. В условиях интернационализации производства торговля растет тем​пами. опережающими темпы роста производства. 4. Соотношение между участниками мировой торговли: - преобладают развитые страны - 70% мирового экспорта; - велико и продолжает возрастать значение стран - членов ЕС - 3S%; - быстро растет доля Японии - 9%, - снижается доля США - 10%; - развитые страны больше торгу ют друг с другом; -доля развивающихся стран не меняется - 20%, они ориентируются на рынки развитых стран, хотя предпринимались попытки усилить взаимную торговлю; - возрастает значение новых индустриальных стран, особенно азиатских; - бывшие соцстраны занимают по-прежнему скромное место - 10%, ориентированы в основном на свои рынки. ТЕНДЕНЦИИ В МИРОВОЙ ТОРГОВЛЕ. 1. Сокращение в общем товарообороте доли сырья, топлива, продоволь​ствия н рост доли продукции обрабатывающей и химической промышленности: 2. Увеличивается доля торговли услугами в форме - инжиниринга - инженерно-консультационных услугв проектировании. строительстве, подготовке кадров; - консалтинга - оказание консультационных услуг; - маркетинга - помощь в изучении рынка и организации производства товаров; - продажи торговой марки. 3. Увеличивается доля (10%1 торговли достижениями научно-технической мысли в форме: - продажи лицензий (права на пользование изобретением); - продажи патентов (права на изобретение); - продажи Know-how (технических знаний и практического опыта, не защищенных патентом); 4. Самостоятельным товаром стали сотни тысяч видов промежуточной продукции, углубляется специализация и кооперация. 5. Торговля осуществляется на основе долгосрочных контрактована потеряла чисто коммерческий характер, установились длительные и устойчивые связи между продавцами и покупателями на рынке (порядка S0% всех сделок по ранее заключенным контрактам). 6. Конкуренция между производителями осуществляется уже не на рынке, а на этапе подписания контрактов. В Японии законодательство предусматривает наказание до 30 лет каторжных работ, если проданная продукция нанесет урон репутации японских товаров. ОСОБЕННОСТИ ТОРГОВОЙ ПОЛИТИКИ. Для торговой политики развитых стран характерно сочетание двух начал. С одной стороны, государство всемерно содействует экспорту национальных товаров и поэтому стремится создать максимально благоприятные условия на основе ЛИБЕРАЛИЗАЦИИ ТОРГОВЛИ. т.е. облег​чении условий. С другой стороны, оно пытается оградить местных предпринимателей от жесткой мировой конкуренции со стороны импорта. вводя различные ограничения, т.е. усиливая протекционизм. ПРОТЕКЦИОНИЗМ -это государственная политика защиты внутреннего рынка от иностранной конкуренции. ПРИЧИНЫ СУЩЕСТВОВАНИЯ ПРОТЕКЦИОНИЗМА: 1. Для развитых стран -это стремление поощрить собственных производи​телен н защитить их от международной конкуренции. 2. В развивающихся странах (в виде ограничений на ввоз промышленных товаров из-за рубежа) для защиты развивающейся национальной промыш​ленности для проведения индустриализации (было успешно осуществлено в Индии). Если большой внешний долг - то для экономии валюты страны. ФОРМЫ ПРОТЕКЦИОНИЗМА: 1. ТАРИФНЫЙ ПРОТЕКЦИОНИЗМ - это установление высоких ставок таможенного тарифа на ввозимые из-за рубежа товары. Взымание тарифных пошлин в виде процента от цены товара или твердых ставок за единицу товара увеличивает цену импортируемых товаров и делает их менее конкурентоспособными. Таким образом ведут торговые войны США и Япония. Увеличение таможенных пошлин на 20% увеличивает цену импортного продоволь​ствия с 20000 руб. до 27000 руб. В результате спрос снижается с 01 до 02. Производство отечественного продоволь​ствия должно вырасти с 03 д о 04. а импорт соответственно уменьшиться.  2. НЕТАРИФНЫЕ ОГРАНИЧЕНИЯ -установление квот на ввоз н вывоз товарОЕ в количественном или стоимостном выражении. Эта формы вводится обычно на определенный срок в связи с каким -либо событием (ярмарка) или для защиты интересов национальной промышленности в связи с необходимостью улучшить платежный баланс. Лицензии на экспорт вводятся на товары, дефицитные на местном рынке. Торговля в таком случае осуществляется по лицензиям, выдаваемым уполномоченными на то организациями. Для второй половины ХХ-го века характерно снижение таможенных пошлин и усиление нетарифных ограничении. Нетарифные ограничения широко ис​пользуются в торговой конкуренции США. Японией, странами ЕС из-за несбалансированности расчетов между ними для защиты не всей национальной экономики в целом. Алишь от дельных отраслей. Эта политика получила название "селективного протекционизма" Существует и "коллективный протекционизм", когда ряд стран защищают совместно свои рынки от третьих стран (страны ЕС). По-разному используют нетарифные ограничения Япония и США. Япония их использует очень активно, чтобы дать возможность окрепнуть высокотехнологичным отраслям для конкурентной борьбы. США. напротив, в развитии наукоемких отраслей придерживаются мнения. что окрепнуть можно лишь в ходе конкурентной борьбы. 3. СУБСИДИРОВАНИЕ ЭКСПОРТА -государственное стимулирование экс​порта за счет бюджета. Такое субсидирование возможно в виде: - прямого финансирования научно - исследовательских и опытно -конструкторских работ, которые ведутсядля экспортного производства; - пред оставление льготных кредитов; - предоставление экспортных премий за вывоз товаров за рубеж (в США -за вывоз зерна); - освобождение фирм - экспортеров от налогов. ИСПОЛЬЗОВАНИЕ ДЕМПИНГОВЫХ ЦЕН. ДЕМПИНГ -продажа товаров на рынках других стран по ценам более ннзкнм. чем цены внутрн этой страны для устранения конкурентов и захвата внешних рынков. К демпингу прибегают экспортеры, чтобы внедриться на рынок, расширить объем продаж, вытеснить конкурентов, установить господствующее поло​жение на рынке. Демпинг может осуществляться как средствами фирмы - экспортера. так и из средств государственного бюджета. Для защиты своего рынка от встречного демпинга разрабатывается антидемпинговое законодательство. Фирма-импортер может быть подвергнута наказанию в виде штрафа или принудительного удаления с рынка, если удастся доказать ущерб от использования демпинга как проявления недобросовестной конкуренции. Это можно сделать, сравнивая демпинговые цены с ценами на данный или аналогичные товары. преобладающие в последнее время на рынке. К тому же они не должны быть меньше издержек производства. В случае, если недобросовестная конкуренция доказана, взымается антидемпинговая пошлина как разница между демпинговой и нормальной ценой. Показателем, отражающим состояние внешнеэкономических связей страны за определенный период, является платежный баланс страны. ПЛАТЕЖНЫЙ БАЛАНС - это соотношение платежей страны за границу (расходы на импорт) и поступление платежей из-за границы (доходы от экспорта) за определенный период. Платежный баланс состоит из трех больших разделов: 1. Расчеты по текущим операциям, включающим частные операции, такие как экспорт-импорт товаров. фрахт. Туризм .доходы от инвестиций (процен-ты. дивиденды).частные дары. Оказание услуги правительственные: экспорт оружия, программы помощи. 2. Движение капитала: долгосрочного и кратко срочного. правительствен​ного и частного. 3. Движение золота - ввоз и вывоз. В случае, если поступления платежей превышают собственные платежи. то баланс считается активным, имеющим положительное сальдо. В противоположном случае он пассивен или имеет отрицательное сальдо. Состояние платежного баланса оказывает значительное воздействие на валютный курс национальной валюты. Ухудшение платежного баланса ведет к снижению курса национальной валюты. 

Вопрос 53, 54 Мировые валютные системы. Бреттон – Вудская. Мировые валютные системы. Ямайская. 3. Мировая валютная система. "Жажда золота расширяла границы познания и отодвигала границы морали". П. Киллер Международная производственная база требует на определенном этапе и собственного валютного механизма.. Сквозная валютная система выполняет эту роль. Она нужна не только и не столько для обслуживания международного товарообмена, сколько для облегчения международного производства.  ВАЛЮТНАЯ СИСТЕМА-это совокупность денежно - кредитных отношении. сложившихся на основе интернационализации хозяйственной деятельности и развития мирового рынка и закрепленная в международных договорах и правовых нормах. Объективной основой мировой валютной системы являются товарное производство, международная торговля, движение капиталов и услуг. По мере интернационализации хозяйственных связей формируется национальная и международная валютная системы. Вначале возникла национальная валютная система. Понятие "ВАЛЮТА" используется в трех значениях: 1. Денежная единица данной страны. 2. Денежные знаки иностранных государств - иностранная валюта. 3. Между народная денежная расчетная единица и платежное средство. НАЦИОНАЛЬНАЯ ВАЛЮТА - это совокупность валютных отношений страны. сложившихся исторически и закрепленных национальным законодательством Национальная валюта является составной частью денежной системы страны, но обычно она выходит за национальные рамки и неразрывно связана с мировой валютой. Национальная валюта включает в себя: - наименование и определение паритета, т.е. соотношения между денежными единицами по количеству золота или покупательной способности; - государственные институты, регулирующие ее обращение (государственное казначейство, центральный банк. специальные органы валютного контроля. - порядок ее использования в международном обращении. КОНВЕРТИРУЕМОСТЬ (обратимость) - способностьнацнональнонденеж-нон единицы свободно обмениваться на иностранные валюты и обратно без посредничества государства. В период действия золотого стандарта конвертируемой была валюта. которая обменивалась на золото. В условиях плавающих курсов для того. чтобы валюта стала конверти​руемой. необходимо выполнение трех условий: - страна должна обладать положительным платежным балансом, т.е. сумма экспорта должна превышать сумму импорта; - в экономике недолжно быть спада производства; - необходимо наличие валютных или золотых запасов. С точки зрения режима функционирования и сферы применения валюта подразделяется на свободно-конвертируемую, частично-конвертируемую и неконвертируемую. 1. СВОБОДНО-КОНВЕРТИРУЕМАЯ ВАЛЮТА (полностью обратимая)-когда любое предприятие или гражданин любой страны свободно может покупать или продавать валюту, беспрепятственно использовать ее для расчетов. переводить в другие страны. Из 150 стран - членов МФВ около 10 стран обла​дают полностью конвертируемой валютой, широко используемой в междуна​родных расчетах (доллар США. марка ФРГ.японская йена. фунт стерлинга. французский и канадский франки). 50 стран обладают ограниченно конвер​тируемой валютой. Для полной обратимости валюта должна обладать внеш​ней и внутренней конвертируемостью. Внешняя конвертируемость означает возможность использования наци​ональной валюты: - во внешнеторговой деятельности; - иностранном туризме; - предоставлении внешних кредитов; - свободу заграничных инвестиций. Внутренняя конвертируемость означает для иностранной валюты: - снятие ограничении на ввоз и вывоз из страны; - свободную куплю-продажу по рыночному курсу; - выплату внутри страны вознаграждений за труд (зарплаты в совместных предприятиях, гонораров, комиссионных); - развитие сети валютных банков, на счета которых любой гражданин страны имеет право помещать валютные вклады без предоставления или с минимумом сведений об их происхождении и снимать валюту без ограничений. 2. ЧДСТИЧНО-КОНВЕРТИРУЕМДЯ ВАЛЮТА - когда обмен валюты частично ограничен для определенных держателей валюты и возможность ее исполь​зовать по каким-либо видам операций. Она обменивается только на некоторые иностранные валюты, используется не по всем видам международных платежей. 3.НЕКОНВЕРТИРУЕМАЯ ВАЛЮТА (замкнутая) - когда национальная валюта не обменивается на другие валюты ни при каких сделках. Неконвертируемая валюта бывает либо в закрытой экономике, либо в рыночной открытой, когда имеет место завышенный валютный курс. чаще всего устанавливаемый административно, при нерациональных внутренних ценах, при товарной не конвертируемости, когда лишь небольшое количество товаров экспортируется. МИРОВАЯ ВАЛЮТНАЯ СИСТЕМА как совокупность валютно - экономических отношении, обусловленных мирохозяйственными связями, включает в себя: 1. международные платежные средства; 2. режим валютных курсов; 3. регулирование валютных отношений; 4. международные валютно - финансовые организации. 1. МЕЖДУНАРОДНЫЕ ПЛАТЕЖНЫЕ СРЕДСТВА. В связи с отсутствием мировых кредитных денег международные расчеты осуществляются в валютах наиболее развитых стран. Наибольшая часть платежей осуществляется в долларах, фунтах стерлингов, марках ФРГ. Специфика международных расчетов заключается в отсутствии общепринятого для всех стран платежного средства, поэтому используются долговые требования и обязательства, выраженные в иностранной валюте. т.е. ДЕВИЗЫ. Крупнейшие банки мира открывают друг другу текущие счета - АВУАРЫ. на которые зачисляется валюта и снимается для совершения платежей. Таким образом осуществляются безналичные расчеты. Требования и обязательства обслуживаются банковскими векселями, чеками, переводами. В банковских переводах широко используются компьютеры. Создано Международное общество межбанковских телекоммуникаций для передачи информации по международным банковским расчетам. Эта система SWIFT обслуживает до S0% всех международных расчетов. 3.В 1944 году в г. Бреттон-Вудсе (СШД1 состоялась международная конференция по валютным вопросам, в которой принимало участие 44 государства. в т.ч. СССР н УССР. Был создан Международный валютный фонд  Золото девнзнын стандарт превратился в ЗОЛОТОДОЛЛДРОВЫИ СТДАНДАРТ- была закреплена связь доллара с золотом, т.е. доллар стал символом золота. Доллар выполнял роль мировой валюты путем установление его тесной связи с золотом. Основные принципы Бреттон - Вудской системы: - сохранение функций мировых денег за золотом; -доллар - основное средство международных расчетов; - установлен официальный курс золота: одна тройская унция золота стоила 35$. - жесткая привязка валют к доллару, отклонение курсов валют не более 1%. Все страны –члены МВФ должны были поддерживать курс доллара в коридоре +- 1%. В 1950 г. США выпускали 50% всей промышленной продукции. имели 75% мирового запаса золота. В 1958 г. образовался ЕЭС с целью укрепления конкурентных позиций западноевропейских стран. К 1965 г. США располагали уже лишь 25% мирового запаса золота. который сократился вследствие роста пассивности платежного баланса. Возникли сомнения в золоте, в его способности обмениваться на золото. В странах Западной Европы стали возрастать долларовые резервы, которые уже не могли быть покрыты золотом. В 196S г. был организован "золотой пул" в составе США. Великобритании. ФРГ. Франции. Италии.  Бельгии. Нидерландов. Швейцарии для спасения доллара путем скупки его. Начала развиваться евровалюта: марки, франки и т.д.. используемые за пределами страны. В Европе долларовый "голод" сменился долларовым пресыщением. С 1956 по 1971 г.г. на золото было обменено 15 млр. долларов. К 1970 г. количество "евродолларов" в 6 раз превысило золотой запас США. Встал вопрос о девальвации доллара.  В 1971 г. выступил президент США Никсон с заявлением о - прекращении размена доллара на золото; - введении 10%-го налога на товары, импортируемые в США; - сокращении на 10% программы помощи другим странам; - замораживании на 3 месяца зарплаты и цен в стране. Это означало крах Бреттон-Вудской системы, т.к. была введена двойная цена на золото из-за невозможности удерживать фиксированную цену на золото. С 1973 г. страны ЕС ввели систему "плавающих курсов" своих валют по отношению к доллару и другим валютам по принципу "валютной змеи" Это означало, что курс валют недолжен отклоняться более, чем на 2.25%. 5. В 1976г. было принято решение на Ямайской конференции одемонетизации золота. Основные принципы Ямайской системы: -демонетизация золота, т.е. золото полностью исключается из международных расчетов и из определения паритетов валют; - отмена официальной цены на золото и золотых паритетов; - прекращение размена доллара на золото; - разрешение покупки и продажи золота по рыночным ценам; - признание системы плавающих валютных курсов взамен их жесткой фиксации. Странам - членам МВФ разрешалось как вводить режим плавающих курсов валют, так и устанавливать твердый паритет своей валюты по отношению к СДР. определяемой на базе "корзины из 5 валют" 6. С 70-х годов н по настоящее время используется система управляемого флоатинга. УПРАВЛЯЕМЫЙ ФЛОДТИНГ - это система гибких валютных курсов, подвер​гающаяся периодической корректировке. Это означает, что валютный курс является плавающим, но национальный банк проводит интервенции, иногда ежедневные, изменяя валютный курсе нужном направлении. В 70-е и SO-e годы в условиях гибких валютных курсов интервенции на валютных рынках были скорее правилом, чем исключением. Валюты европейских стран образуют в настоящее время ЕВРОПЕЙСКУЮ ВАЛЮТНУЮ СИСТЕМУ. Обменные курсы между Германией. Францией. Италией и другими европейскими странами являются фиксированными. хотя время от времени допускаются корректировки. Курсы евровалют плавают относительно доллара все вместе. Значит. если меняется курс немецкой марки относительно доллара, то в этом же направлении меняются курсы всех остальных валют. Задает тон валютной политики центральный банк Германии .другие страны следуют за ним. Мировая валютная система сократилась, таким образом. До трех основных валют: доллара, евровалют и иены.
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